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Лекция № 1. Глобализация экономики как основная тенденция современного мирохозяйственного развития.

Анализ особенностей развития мировой экономики показывает, что в основе глобализации лежат достаточные и необходимые условия. К достаточным условиям глобализации следует отнести технико-технологические условия, базирующиеся на глобализации виртуальной и реальной коммуникативных сред. Современный уровень развития виртуальной информационно-коммуникативной среды представлен возможностями Internet. Глобализация становится универсальным процессом, охватывающим весь земной шар и опирающимся на новые интеллектуально-информационные технологии, активно действующих на мировом рынке по укреплению связи денежного капитала с инновациями. Взаимоотношение между глобализацией и развитием Internet является двусторонним. Верно то, что интенсивное развитие сети Internet — один из результатов глобализации мировой экономики. Однако столь же верно и то, что сама по себе всемирная сеть Internet, создающая материальную и виртуальную основу финансово-экономического кибернетического пространства, оставляет важнейшее достаточное условие глобализации мировой экономики и земной цивилизации в целом.

Необходимым условием глобализации выступают политическая открытость и развитие транснационализации. Наиболее значимым геополитическим событием последнего десятилетий XX в. спало поражение социалистического лагеря в «холодной войне», в результате чего возникли «новые» открытые экономические системы. Без этой глобальной политической открытости безграничный виртуальный мир Internet не нашел бы себе адекватного отражения в реальном мире и, следовательно, тотальная глобализация была бы невозможна.

Необходимым условием глобализации является также экономический космополитизм ТНК. Тенденция капитала к безграничному самовозрастанию и выходу за национальные границы нашла свои институциональные формы в становлении сначала многонациональных (транснациональных), а затем глобальных компаний. Разумеется, постепенное сближение стран и континентов характеризует всю историю человечества, и в данном случае вся мировая история — это своего рода совокупность медленных и быстрых шагов государств и народов в направлении глобального сближения. Однако революционно быстро темпы такого сближения осуществлялись лишь дважды.

В первом случае – на рубеже XIX и XX вв. мир вступил в фазу активного взаимосближения на основе того, что торговля и инвестиции распространились в глобальном масштабе благодаря пароходу, телефону и конвейеру. Такие теоретики первой волны глобализации, как Р. Кобден и Дж. Брайт, для многих экономистов и промышленников выдвинули положение о том, что свободная торговля необратимо подстегнет всемирный экономический рост и на основе невиданного процветания, основанного на взаимозависимости, народы забудут о распрях. Британия со всем своим морским, индустриальным и финансовым могуществом была своего рода гарантом этой первой волны глобализации, осуществляя контроль над главными артериями перевозок товаров по морям и океанам, обеспечивая при помощи фунта стерлингов Английского банка стабильность международных финансовых расчетов.

Идея благотворного воздействия глобализации на склонную к конфликтам мировую среду получила наиболее убедительное воплощение в книге Н. Эйнджела «Великая иллюзия» (1909). За пять лет до начала Первой мировой войны автор аргументировал в ней невозможность глобальных конфликтов вследствие сложившейся экономической взаимозависимости мира перед 1914 г. Британия и Германия (основные внешнеполитические антагонисты) являлись вторыми по значимости торговыми партнерами друг друга. На внешнюю торговлю между этими странами приходилось 52 % и 38 % их валового национального продукта соответственно. Однако в августе 1914 г. предсказание необратимости глобального сближения наций показало свою несостоятельность. Первая мировая война остановила процесс экономического, информационного, коммуникационного сближения наций самым страшным образом. Выгоды глобализации уступили место геополитике, стратегическим расчетам, историческим счетам, уязвленной гордости, страху перед зависимостью. 

Для реанимации процесса глобального сближения понадобилось немало времени после фактической автаркии, сопутствовавшей мировым и холодной войнам. Лишь в последние десятилетия XX в. либеральный экономический порядок, созданный в XIX в., стал возвращаться в мировую практику. В соревновании с централизованно плановой экономикой западная рыночная система экономической организации победила, превращая мир в единую рыночную экономику.
Вторая волна глобализации началась в конце 70-х гг. на основе небывалой революции в совершенствовании средств доставки товаров, в информатике и телекоммуникациях. За последние тридцать лет реактивная авиация сблизила все континенты, а мощь общего числа компьютеров удваивалась каждые 18 месяцев. Объем информации на каждом квадратном сантиметре дисков увеличивался в среднем на 60 % в год начиная с 1991 г. В результате стоимость переноса информации резко сократилась, что революционным образом действует на экономический рост.

Стал очевидным новый характер глобализационных процессов. Британский концерн «Юнилевер», имеющий 500 подчиненных компаний в 75 странах, или же базирующийся в США «Эксом», 75 % доходов которого создаются не в США, могут быть названы национальными компаниями лишь условно. Транснациональные корпорации и неправительственные организации стали с невиданной прежде легкостью пересекать национальные границы и осуществлять власть над населением менее развитых стран. Капитал как бы «позабыл» о своей национальной принадлежности и в больших объемах направлялся туда, где, благодаря стабильности и высокой эффективности труда, достигалась максимальная степень прибыльности. Банки, трастовые фирмы, промышленные компании как бы вышли из-под опеки национальных правительств, и перелив капитала стал своего рода самодовлеющим процессом. Согласно данным, оглашенным на Конференции ООН по торговле и развитию (май 2000 г.), в 1999 г. общая сумма слияний между фирмами различных стран и поглощений местных фирм иностранными составила 720 млрд дол. США. Связки типа «Крайслер Бенц» или «Рено-Вольво» стали своего рода знамение времени. На заграничных филиалах на рубеже тысячелетий производено товаров стоимостью в 5 трлн дол.

Наступил второй, современный, этап глобализации. Если на первом (столетней давности) этапе глобализации ее опорой служила Британская империя — ее промышленная база, финансы и военно-морской флот, — то ныне за процессом резко ускорившейся глобализации стоят Соединенные Штаты. В американской столице сформировался «вашингтонский консенсус» — соглашение между Министерством финансов США, Международным валютным фондом и Мировым банком о совместной борьбе против всех видов препятствий на пути мировой торговли. США бросили свою военную и экономическую мощь, свою фактическую гегемонию на глобализацию мировой экономики, создание многосторонних международных институтов, предпринимая действенные шаги по реализации общемирового торгового либерализма.

В практическом мире глобализация означает прежде всего снижение барьеров между различными экономиками. Еще три десятилетия назад торговля давала Соединенным Штатам примерно 4 % их валового национального продукта, а к новому тысячелетию эта цифра превысила за 10 %. Интеграция Европы в свою очередь дала стимул созданию Североамериканской зоны свободной торговли (НАФТА) и организации Азиатско-Тихоокеанской экономической кооперации (АСТЕС). В Богоре в 1994 г. США договорились о создании между странами — членами Азиатско-Тихоокеанской экономической ассоциации зоны свободной торговли к 2010 г., а к 2020 г. — между всеми странами региона. При этом азиатский кризис 1998 г. не привел к изменению поставленной в Осаке в 1995 г. цели перед восточноазиатскими странами — снять все барьеры между собой к 2020 г. В 1993 г. подписано соглашение о НАФТА. В Майами в декабре 1994 г. американское руководство наметило создать зону свободной торговли к 2005 г. в Западном полушарии. Американские геостратеги и геоэкономисты приступили к задаче экономического сближения с Западной Европой.
Глобализация – это процесс, определяемый прежде всего рыночными, а не государственными силами. Это означает, что для привлечения желанного капитала и получения благ от приложения к своей экономике современной и будущей технологии, государства должны жестко придерживаться общих рыночных правил – сбалансированного бюджета, политики приватизации экономики, открытости инвестициям и рыночным потокам, стабильной валюты. Глобализация означает гомогенизацию жизни: цены, продукты, их уровень и качество, уровень доходов, процентные банковские ставки приобретают тенденцию к выравниванию на мировом уровне. Глобализация изменяет не только процессы мировой экономики, но и ее структуру. Набирает силу невероятный по мощи воздействия на человечество процесс, создающий глобальную по своему масштабу взаимозависимость.

Мировая экономика не просто становится взаимозависимой, она интегрируется в практически единое целое. Различие между взаимозависимой экономикой и экономикой глобализированной качественное. Речь идет не только о значительно возросших объемах торговых потоков, но и о таком мировом рынке, который выглядит, как рынок единого государства. Понижая барьеры между суверенными государствами, глобализация трансформирует внутренние социальные отношения, жестко дисциплинирует все «особенное», требующее «снисходительного» отношения и общественной опеки, она разрушает культурные табу (запреты), жестоко отсекает всякий партикуляризм (разобщенность, раздробленность), безжалостно наказывает неэффективность и поощряет международных «чемпионов» эффективности.

Инвестиции ТНК к 2020 г. увеличатся не меньше чем в 4 раза и достигнут уровня в 800 млрд США. Примерно таким же будут темпы увеличения стоимости товаров, произведенных на заграничных филиалах транснациональных корпораций (примерно 20 трлн долл.). Возникнет подлинно единая международная система, ценящая прежде всего технологические новшества, позитивные перемены. Центром усилий в XXI в. станет образование, развитие инфраструктуры, занятие конкурентоспособных позиций на мировом рынке информатики, микроэлектроники, биотехнологии, телекоммуникаций, космической техники, компьютеров, т. е. привнесение новаций, модернизация как константа национальной жизни.

Глобализация заставляет правительства гармонизировать национальную экономическую политику с потребностями и пожеланиями соседей и потенциальных конкурентов. В обстановке интенсивной конкуренции, когда ускоряется движение потоков капиталов, лишь немногие страны могут позволить себе до определенной степени независимую валютную политику, чтобы поддерживать определенную экономическую самодостаточность. Возможно, самым важным является то, что прежняя система международного разделения труда, основанная на взаимоотношениях между «развитой индустриальной основой мира», полупериферией индустриализирующихся экономик и периферией неразвитых стран, изменяется в сторону создания единой глобальной экономики, в которой доминирует «глобальная триада» Северной Америки, ЕС, Восточной и Западной Азии. Здесь размещены главные производительные силы мира и «мегарынки» мировой глобальной экономики, в которой центральную роль играют глобализированные транснациональные корпорации.

В связи с этим следует отметить особую заинтересованность в глобализации прежде всего лидеров мировой экономической эффективности — 30 государств — членов организации экономического сотрудничества и развития (ОЭСР), в которых живет чуть больше десятой доли человечества, но которые владеют двумя третями мировой экономики, международной банковской системой, доминируют на рынке капиталов и в наиболее технически изощренном производстве. Они обладают возможностью вмешательства практически в любой точке земного шара, контролируют международные коммуникации, производят наиболее сложные технологические разработки, определяют процесс технического образования.

Факторы процесса глобализации.   

Можно не сомневаться в том, что практически ни одна сфера человеческой деятельности не избежит той или иной степени влияния глобализации. Глобальный охват конкуренции подстегнет производительность труда, научные разработки, привлечет капитал к зонам социальной стабильности. Но, как у каждого подлинно значимого явления, у глобализации, помимо позитивных, есть и негативные стороны.

Самым важным является то, что система международного разделения труда, основанная на разделении между развитой индустриальной «основой мира», полупериферией индустриализирующихся экономик и периферией неразвитых стран, в условиях глобализации попадает в ситуацию абсолютного доминирования «глобальной триады» Северной Америки, ЕС и Восточной Азии. Именно здесь размещены главные производительные силы мира. Более двух третей торговых и валютных потоков осуществляются между этими тремя центрами, удаляющимися от мировой периферии. Тот, кто не попал в новую систему разделения труда, оказался за пределами мирового развития. «Политический и экономический выбор большинства правительств, — пишет американский ученый Т. Фридмен, — резко ограничен тем, что в мире существует одна сверхдержава и правит в мире капитализм». Такая постановка вопроса является важнейшей отличительной чертой глобализации нашего времени. Рассмотрим основные отрицательные тенденции глобализирующегося мира.

Подлинно глобальным можно назвать лишь рынок капиталов несмотря на понижение торговых барьеров. Лишь капитал безо всяких препятствий мигрирует в места наиболее выгодного своего приложения и его движение контролируют богатые страны Севера. Завися от прямого портфельного инвестирования, глобализация затронула лишь часть мирового сообщества, пройдя мимо огромных регионов, оставляя их на обочине мирового развития. Строго говоря, глобализация  затронула лишь северную часть полосы развитых стран: 81 % прямых капиталов приходится на северные страны высокого жизненного уровня — Соединенные Штаты, Британию, Германию, Канаду. И концентрация в этих странах капитала увеличилась за четверть века на 12 %.

Не каждая страна сможет стать частью привилегированной системы, но все государства должны адаптироваться к вызову глобализации, к уровню наиболее успешных производителей среди частных компаний мира. Глобализацией практически не затронуты Африка, большая часть Латинской Америки, весь Ближний Восток (за исключением Израиля), огромные просторы Азии. 

Между развитыми странами экспорт растет вдвое быстрее, чем в соседних странах. Доля экспорта в ВНП этих стран в 1960 г. составляла в среднем 9,5 %, а в 2000 г. — 20 %. Американские профсоюзы напоминают, что глобализация вовсе не означает повсеместное расширение торговли. К примеру, доля демократически развивающихся стран в общем американском импорте упала с 53,4 % в 1989 г. до 34,9 % в 1998 г. В этом потоке доля промышленных товаров уменьшилась за указанный период на 21,6 %.
Развивающиеся страны все больше зависят от иностранных инвестиций. Между 1990 и 1997 гг. финансовый поток частных средств из развитых стран в развивающиеся резко увеличился: с 44 млрд дол. до 244 млрд. Примерно половину этих средств составили прямые инвестиции, что, казалось бы, давало странам-получателям шанс. Но, вскоре обнаружилось, что грандиозные суммы уходят так же быстро, как и приходят (одним нажатием клавиши на компьютере), как только экономическая ситуация в данной стране начинает терять свою привлекательность (исчезает потенциальная сверхприбыль). В кратчайшее время западные частные деньги покинули в середине 1997 г. Таиланд, Южную Корею, Индонезию, вызвав в каждой из стран шок национального масштаба. Уже сейчас жертвами подобной глобализации стали ряд стран бывшего Советского Союза и, во многом, азиатские государства — Китай, Пакистан, Афганистан, Индонезия. «Идентичность, основанная на мифе, языке, религии и культуре может оказаться недостаточно крепкой для сохранения целостности этих государств перед лицом глобализации», — приходят к заключению американские исследователи Р. Менон и У. Вимбуш.

Глобализация требует фактической унификации условий, но в реальной жизни такого не происходит. В наиболее индустриально развитой американской экономике к 2020 г. в производительной сфере будет занято меньше 10 % общего населения. Эта часть рабочей силы является высокооплачиваемой и она категорически не заинтересована: а) в переводе американских средств и технологий в страны с дешевой рабочей силой; б) в допуске на богатый американский рынок конкурентоспособной продукции из стран, где государство помогает экспортерам и где издержки на производство значительно меньше американских.

Глобализация рынка проходит противоречиво. Ведущие страны остаются, на удивление, ориентированными на внутренние рынки. Не вовлеченные во внешнюю торговлю и обмен отрасли и сектора американской промышленности охватывают 82 % работающих американцев
. В Соединенных Штатах почти 90 % работающих заняты в экономике и в сфере услуг, которые предназначены для собственного потребления. В трех важнейших экономиках современности — США, ЕС и Японии на экспорт идет лишь 12 % ВВП
.

Как признают западные исследователи, всемирное открытие барьеров выгодно прежде всего сильнейшему. Страной, более других получившей от мировой глобализации, являются Соединенные Штаты. На протяжении 90-х гг. США получили от роста экспорта около трети прироста своего ВНП
. Даже когда кризис поразил часть азиатских стран, потоки капитала неустанно стремились на американский финансовый рынок, давая бесценную энергию буму американской индустрии и сельского хозяйства. Неудивительно, что США намерены выступать наиболее упорным и убежденным сторонником мировой глобализации. «Получая наибольшие блага от глобализации, — указывает американский политолог Э. Басевич, — Соединенные Штаты используют благоприятное стечение обстоятельств, их главная задача — выработка стратегии продления на будущее американской гегемонии»
.

Таким образом, можно утверждать, что глобализация будет осуществляться, если, во-первых, мировое сообщество согласится пожертвовать своими отраслями производства в пользу более эффективных производителей из стран-чемпионов; во-вторых, если высокооплачиваемые трудящиеся в развитых странах согласятся допустить на свои рынки товары из стран, где рабочая сила гораздо дешевле и где экспортерам помогают местные государственные структуры. В первом случае «неготовность» к глобализации выражается в возводимых для защиты национальных экономик тарифах на импорт. Во втором — в протесте профсоюзов богатых стран, не готовых отдать рабочие места своим менее оплачиваемым коллегам из менее богатых стран, а также недовольстве транснациональными корпорациями, переводящими свои капиталы в зону более дешевого труда (проявления такого протеста были особенно отчетливы в Сиэтле на сессии Всемирной торговой организации в 1999 г. и на Экономическом форуме в Давосе в 2000 г.).

Протест против глобализации — антиглобализм опирается на теории, разработанные в 70-е гг. XX в. в процессе научного осмысления глобальных общечеловеческих проблем, в том числе проблем нарастания разрыва в уровне экономического развития индустриально развитых стран. В то время решение этой проблемы виделось на путях борьбы развивающихся стран (группа 77) за так называемый Новый международный экономический порядок (НМЭП). В формировании концепции НМЭП приняли активное участие сотни ведущих специалистов с мировыми именами. Основой концепции НМЭП стал тезис об исторической ответственности развитых стран за экономическую отсталость развивающихся стран, так как созданная Западом система международных экономических отношений дискриминирует бывшие колонии и зависимые государства. Без кардинальной перестройки международных экономических отношений развивающиеся страны не имеют шанса на решение своих экономических и социальных проблем. 

Идеи НМЭП справедливы и убедительны. Они опираются на десятки тысяч страниц докладов, резолюций, программ действий и т. п. Воспользовавшись этими идеями и лозунгами, антиглобалисты достаточно легко привлекают протестный потенциал по всему миру. При этом идеология НМЭП устраивает самый широкий спектр политических борцов: от маргиналов до вполне умеренных. Реальная цель протестных действий антиглобалистов может быть совершенно отличной от их лозунгов. Пока не совсем ясно, какие политические и финансовые силы раскручивают движение антиглобализма в форме массового хулиганства. Безусловно, предстоит разобраться, кто финансирует эти совсем недешевые мероприятия»
.

Необходимо отметить, что концепцию НМЭП в конце 80-х гг. Западу с большим трудом и значительными затратами удалось раскритиковать, сделав упор на невозможность «догоняющего развития» отсталых стран. В свою очередь, был широко разрекламирован проект «неолиберальной глобализации», предполагающий стратегию однополярного мира и имперскую структуру: центр – периферия.

Характерной чертой антиглобализма является то, что в данном дви-жении представлен весь спектр стран — от самых богатых до самых бедных. В частности, представители Запада утверждают, что «почти во всех странах Западной Европы накопилось достаточно социальной энергии для выступления против диктатуры рынка и за демократические реформы, в противовес индивидуалистическим течениям и «новым правилам»
. Против глобализации выступают профсоюзы, многочисленные представители христианских конфессий; национальные диаспоры, благотворительные и множество других общественных неправительственных организаций. Больше того, свое недовольство высказывают лидеры стран и представители крупного бизнеса (Гельмут Коль, Жак Ширак, Рольф Герлинг, Перси Барнвик, Тиль Неккер и многие другие, в том числе и американцы, например Джордж Сорос). В малоизученной реальности нового мира вызовы формируются как объективная ситуация, разделяющая мир на два пространства, оказывающиеся по разные стороны баррикады.

К первому фактору процесса глобализации относится политика «неолиберальная глобализации» (глобализации сверху), американский проект однополярного мира. Данный фактор вызывает негативные последствия в виде глобализации теневой экономики, политики; глобализация преступности и терроризма. Ответом становятся глобализация протеста и поиски альтернативы, разработка проектов многополярного мира.

Вторым фактором глобализации становится процесс абсолютизации рынка. Следствием является экономизация политики, когда рынок вторгается в социальную и духовную сферу, превращая все духовные ценности в товар. Это вызывает быстрый ответный рост неправительственных организаций, общественных сетевых структур, институциональное оформление антиглобального протестного движения.

Транснациональные корпорации, транснациональные банки и международные экономические организации превращаются в главных действующих лиц мировой экономики. Данный фактор приводит к контролю странами-лидерами международных институтов для участия в распределении мирового дохода. Развивается процесс регионализации. Его негативными последствиями становится снижение роли государства и самоограничение суверенитета в пользу международных организаций и ТНК, которые в свою очередь пытаются перехватывать политические и социальные функции у государства. Организованная преступность устремляется к власти. Утрачиваются или ослабевают демократические принципы и механизмы. Возрастающее имущественное неравенство резонирует с нарастанием глобализации и еще более усиливает ее. В ответ усиливается враждебность отсталых стран к странам-лидерам, усиливается этносепаратизм и национальные конфликты.

Третим фактором глобализации выступает стремление стран-лидеров устанавливать свои правила игры в мировом сообществе, проводя, с одной стороны, политику модернизации и открытости экономики в отношении развивающихся стран, с другой — политику экспансии и насилия как важнейшего инструмента политики. Это ведет к политике двойных стандартов, освобождению лидеров от национальной и социальной ответственности. Развивающиеся страны платят высокую цену за модернизацию: «взламываются» экономики слаборазвитых стран, появляются страны-банкроты. Общество милитаризуется. Формируется глобальная проблема стран-изгоев. Ответом становится развитие религиозного фундаментализма и терроризма как новой технологии войны.

Глобализируются финансовые рынки. Отрицательный фактор –повышение степеней риска, кризисы, отсутствие надежных механизмов и инструментов контроля за финансовым рынком. Появляются крупные частные участники рынка, способные спекулятивными операциями обрушивать локальные и региональные рынки. Многие национальные государства негативно реагируют на неконтролируемость рынков и деятельность международных финансовых спекулянтов, вырабатывая механизмы «ограждения» национальных экономик, требуя перестройки деятельности международных организаций, не способных влиять на стабильность финансовых рынков.

Четвертым фактором глобализации становятся качественные изменения в международном разделении труда, когда страны-лидеры стремятся к мировым ресурсам. Происходит экономическая экспансия стран-реципиентов на основе неэквивалентного международного обмена. Растет биосферный паразитизм стран-лидеров, усиливающий мировой экологический кризис. В ответ возрастает национальный эгоизм стран-доноров, которые сталкиваются с некомпенсируемым ресурсным истощением, цементированием отсталости. Нарастает нелегальная эмиграция из стран-доноров в страны-лидеры, что, в свою очередь, увеличивает число диаспор и разрыхляет социальную структуру общества.

Информатизация, развитие коммуникаций и сетевых структур привели к формированию глобальной информационной олигархии, информационной оккупации. Ответом на данный вызов глобализации стало развязывание информационных войн, национализм и изоляционизм. Сетевые структуры, возможности информационных технологий и коммуникаций стали все активнее использоваться в преступных целях.

К фактором процесса глобализации можно отнести также оформление массового общества потребления, в культуре — кича и массовой культуры, в религии — экуменизма. Негативными последствиями является формирование общества массовой культуры с упрощением и принижением духовных ценностей, разрушающих мораль, развитие индивидуализма на грани асоциальности, культа тела и его страстей, рост индустрии удовольствий и гедонизма. Совершенствуются технологии обработки сознания и формирования нужного общественного мнения. Все это создает максимально благоприятную среду для роста преступности, наркомании, алкоголизма, проституции. Человеческое поведение становится стереотипным, управляемым модой, рекламой, телевидением. Разворачивается война шоу-бизнеса с высоким искусством, духовностью и моралью.

И наконец, фактором глобализации можно назвать вестернизацию, ведущую к тиражированию и экспансии массовой культуры. В ответ развивается противостояние культур. Таким образом, общественные процессы, расширяя свои масштабы и все более приобретая турбулентный характер, создают серьезную проблему возможных пределов управляемости в традиционных формах массовых организационных структур, которые не способны оперативно и адекватно реагировать на растущую динамичность изменений. Возникают более эффективные формы организационных структур, построенных на принципах субсидиарности и/или сетевом. В условиях глобализации эти принципы могут стать доминирующими не только для управления общественными организациями и структурирования общества, но и для взаимодействия их с государством. 

Мир ищет механизмы и стратегии, позволяющие противостоять факторам глобализации. Политики, экономисты и ученые предлагают десятки проектов. Общим недостатком, который мешает превращению проектов в реальность, является, во-первых, то, что все они базируются на фундаменте неолиберальной экономики и глобализации, а, во-вторых, решая проблемы человечества, забывают о конкретном человеке, о личности. Нужны альтернативные подходы, опираются на такие концептуальные основания, которые способные включить в систему самого человека.

Направления и показатели глобализации

Глобализация экономической деятельности развивается по следующим основным направлениям:

· становление глобальных монополий (олигополий);

· международная торговля товарами, услугами, технологиями, объектами интеллектуальной собственности;

· международное движение факторов производства (капитала в виде прямых иностранных инвестиций, рабочей силы в виде стихийных миграций неквалифицированных и малоквалифицированных рабочих и в виде «утечки умов»);

· международные финансовые операции — кредиты (частные, государственные, международных организаций), основные ценные бумаги (акции, облигации и другие долговые обязательства), производные финансовые инструменты (фьючерсы, опционы и др.), валютные операции;

· процессы регионализации экономики.

При этом соотношение как между перечисленными направлениями, так и разными формами в рамках каждого из них в последние годы существенно меняются. Следует отметить прежде всего общую закономерность: все сферы международной экономики по темпам роста опережают темпы роста реального сектора, т. е. валового внутреннего продукта. Отсюда рост их удельного веса в ВВП: это касается и торговли, и движения капитала, и финансовых операций.

Как отмечает И. В. Новикова, императивом современного хозяйственного развития является расширение компаний за счет стирания национальных границ, создания ТНК и формирования единого мирового рыночного пространства. Процесс становления глобальных монополий (олигополий) развивается по двум направлениям:

1) формирование глобальной монополии на глобальном финансовом рынке и рынке информационных инструментов;

2) формирование единой глобальной монополии в результате интеграции указанных рынков.

Можно, например, отметить, что США весьма успешно реализуют один из безусловных национальных приоритетов — «выращивание» обычных национальных американских компаний не толькодо национального уровня, но и до уровня мирового доминирования. Результатом этого стал тот факт, что на современном этапе более половины прибыли, получаемой за рубежом, американские корпорации репатриируют обратно в США. Международные корпорации, составляющие ядро мировой экономической системы, ныне контролируют более половины оборота мировой торговли и финансов, а также наиболее прибыльные производственные отрасли в разных странах. Структуру приоритетных для глобальных монополий сфер можно охарактеризовать направленностью на:

· добывающую и наукоемкую промышленность;

· телекоммуникации;

· производственную инфраструктуру.

Что касается международной торговли, движения факторов производства и финансовых операций, то предлагается следующая структура:

1. международная торговля товарами; услугами; технологией; объектами интеллектуальной собственности;

2. международное движение капитала: капитала (в виде прямых инвестиций); рабочей силы (в виде стихийных миграций неквалифицированных и малоквалифицированных рабочих в виде «утечки умов»);

3. международные финансовые операции: кредиты (частные, государственные, международных организаций); основные ценные бумаги (акции, облигации и другие долговые обязательства); валютные операции.

Современная тенденция развития мировых рынков указывает на то, что быстрее всего увеличивается объем международных финансовых операций, затем следует международное движение капитала (прямые инвестиции) и, наконец, международная торговля. Вместе с тем в рамках финансового направления особенно стремительно растут валютные операции и объем международных сделок с ценными бумагами (включая производные финансовые инструменты), процесс, отражающий все большую секьюритизацию современных внутренних и международных финансовых рынков. Общая совокупность основных форм международной экономики на конец ХХ в. представлена в табл. 
Таблица  

Соотношение основных форм международной экономики на конец 2010 года 
	Формы международных экономических отношений
	Объем, млрд usd
	Объем, %

	Экспорт товаров
	3558
	64

	Экспорт услуг
	968
	17

	Портфельные инвестиции
	506
	9

	Кредиты
	276
	5

	Прямые инвестиции
	188
	3

	Переводы мигрантов
	96
	2


Прирост прямых иностранных инвестиций превосходит темпы прироста внешней торговли, в которой опережающими темпами увеличивается торговля услугами, технологиями, объектами интеллектуальной собственности, на 60 %, а валовой мировой продукт — на 130 %. Все эти показатели перекрывают данные о валютных операциях, ежедневный объем которых уже вышел далеко за рамки 1 трлн дол. 

Как и в других экономических явлениях, важно измерение глобализации экономической деятельности. Здесь можно выделить следующие параметры: те, по которым можно судить об уровне глобализации всей мировой экономики; степень открытости экономики отдельной страны (или группы стран), уровень ее (или их) участия в глобальных экономических процессах.

Самыми простыми и очевидными показателями в этом смысле являются темпы роста международной торговли, которые за последнее десятилетие в 2 раза превышали темпы роста производства; прямые иностранные инвестиции в те же годы росли в 3 раза более высокими темпами, а международные операции с акциями — в 10 раз.

Можно использовать ряд абсолютных и особенно относительных величин. Первые характеризуют общие масштабы роста внешнеэкономических операций. Вторые позволяют сравнить их с темпами роста таких базовых экономических показателей, как валовой внутренний продукт, национальный доход или объем инвестиций (как в целом, так и по сферам хозяйства или отраслям). Уровень, или степень, глобализации мировой экономики в целом предлагается определять такими показателями, как:

1) объем интернационализированного (международного) производства товаров и услуг и темпы его роста по сравнению с объемом и темпами роста всего валового продукта в мире;

2) объем и динамика прямых иностранных инвестиций по сравнению с объемом и динамикой всех инвестиций (и внутренних, и международных);

3) объем и динамика международной централизации капитала (в виде межстрановых слияний и поглощений компаний) по сравнению с общими данными о централизации капитала (включая внутристрановые слияния и поглощения);

4) объем и динамика крупных, сложных комплексных международных инвестиционных проектов (проектное финансирование) по сравнению с общими масштабами подобных проектов (и внутренних и международных), насколько позволяет имеющаяся статистика;

5) объем всей международной торговли товарами и услугами и темпы еве роста по сравнению с валовым продуктом (в том и другом случае необходимо рассматривать товары и услуги не только в их совокупности, но и раздельно, ибо интернационализация товарного производства и обращения в силу естественных причин существенно выше, чем в сфере услуг);

6) данные о международных операциях с патентами, лицензиями, ноу-хау;

7) объем и динамика международных операций банков и других кредитных учреждений по сравнению с общим объемом и динамикой всех их операций;

8) объем и динамика международных фондовых рынков по сравнению с общими размерами этих рынков и темпами их роста (портфельные инвестиции: общие и международные), при этом целесообразно различать основные сегменты этих рынков: облигации и другие долговые обязательства (государственные и частные), акции, производные ценные бумаги (фьючерсы, опционы), операции своп и репо;

9) объем и динамика валютных рынков по сравнению с общими масштабами денежных рынков.

Значение каждого из этих показателей неравнозначно, поэтому каждому из них целесообразно придать определенный вес, отдавая приоритет сфере производства, научно-техническому прогрессу, затем сфере обращения и, наконец, финансовой сфере как наиболее подвижной и поддающейся глобализации, но в то же время и слишком независимой и отчасти оторванной от реального сектора экономики. На основе соответствующих данных и с учетом их значимости можно было бы определить общий индекс глобализации в современной мировой экономике, его динамику и дальнейшие тенденции. В принципе, на базе таких же показателей можно рассчитать индекс глобализации применительно к отдельным странам и регионам, степень их интеграции в мировую экономику. 

Однако, следует учитывать некоторые существенные обстоятельства и оговорки. Процессы глобализации развертываются прежде всего и в наибольшей мере в индустриально развитых стран, входящих в Организацию экономического сотрудничества и развития (ОЭСР, 29 стран), и вместе с ними — в группе новых индустриальных стран Юго-Восточной Азии. Развивающиеся страны участвуют в этом процессе в гораздо меньшей степени, а так называемые наименее развитые страны (сейчас в эту группу, по определению ООН, входит 51 страна) почти вовсе не участвуют в нем. В связи с этим средние общемировые показатели преуменьшают реальный уровень и значение глобализации для одних стран и преувеличивают его для других. Поэтому представляется целесообразным рассматривать данное явление прежде всего применительно к развитым странам. Необходимо также учитывать (что большей частью не делается) не только прямое, непосредственное, но и косвенное участие сопряженных предприятий, компаний, отраслей и сфер хозяйства в международной экономической деятельности, а следовательно, и в ее глобализации. Существует, например, прямой товарный экспорт, который отражается в таможенной статистике и на ее основе в показателях экспортных квот. Наряду с этим имеется косвенный экспорт в виде поставок товаров и услуг для предприятия, экспортирующего свою продукцию, или для торговой экспортной фирмы. Так, на основе разветвленных межотраслевых связей (а чем выше уровень экономического развития страны, тем сложнее и многообразнее переплетающиеся цепочки этих связей) во внешнеэкономическую деятельность оказывается вовлеченной значительно большая часть национальной экономики, чем та, которою отражает прямой экспорт.

То же самое относится и к прямым иностранным инвестициям. И экспорт, и импорт этих инвестиций обычно сочетается и с внутренней инвестиционной активностью, необходимой для обслуживания иностранных компаний в данной стране, либо с деятельностью собственных компаний за рубежом. В подобных случаях вступает в действие эффект мультипликатора, впервые описанный Дж. М. Кейнсом, в частности внешнеторгового и инвестиционного мультипликатора. Такого рода мультипликатор, хотя и в специфических формах, действует и на финансовых рынках. Так, внешние кредитные операции банков стимулируют межбанковские операции на внутреннем рынке. Это же относится и к фондовым рынкам, международные и внутренние сегменты которых тесно связаны друг с другом. Что же касается валютных и внутренних денежных рынков отдельных стран, то в условиях свободной обратимости большинства валют они представляют, по существу, единые рынки.

В силу всех этих обстоятельств глобализация экономической деятельности обычно захватывает не только какую-то обособленную часть национальной экономики, непосредственно вовлеченную в систему внешнеэкономических связей, но и гораздо более глубокие ее основы, пронизывает в большей или меньшей степени все или почти все слои экономической жизни. Это справедливо в первую очередь именно для развитых стран, где в отличие от многих развивающихся стран нет какого-то особого экспортного сектора, изолированного от остальной экономики, не связанной ни прямо, ни косвенно с внешним миром.
 Глобальные проблемы в мировом хозяйстве

Структура глобальных проблем мирового хозяйства. Любая сфера деятельности в своем развитии сталкивается с общими или более частными задачами и проблемами. Человеческая хозяйственная деятельность не является исключением. Однако, по уровню и масштабам такие проблемы различны. По-разному проявляются они и в сфере экономики. Одни, затрагивая в основном интересы непосредственных участников, решаются самими субъектами экономических отношений; другие требуют того или иного государственного участия; третьи предполагают межгосударственные действия. Есть такие проблемы развития общества, которые касаются всех и каждого, всего мирового сообщества, т. е. носят всеобщий характер. Это первая принципиальная характеристика проблем, называемых глобальными.

Противоречия процесса глобализации приводят к развитию глобальных проблем. Определенная часть мирового сообщества (группа стран, нация, класс и т. д.) в силу неравномерности развития начинает считать, что распределение власти перестало соответствовать ее реальной политической, военной, экономической или какой-либо еще силе, и добивается более «справедливого» распределения власти всеми доступными ей мерами. Если противоречие таково, что разрешить его можно только усилиями всего мирового сообщества, то мы имеем дело с глобальной проблемой. Чаще всего борьба за власть находится в политической, экономической и социальной областях, и отсюда соответственно возникают политические, экономические и социальные глобальные проблемы.

Глобализация – ведущая, доминирующая, но не монопольно определяющая мировое развитие тенденция. Глобализации в современном мире противостоит тенденция локализации, заключающаяся в стремлении стран и регионов к децентрализации, созданию небольших более или менее независимых государств и территорий. Однако в борьбе за власть в конфликт вступают не только разнообразно организованные группы людей между собой. В своих властных устремлениях люди часто вступают в противоречие с природой, истощая природные ресурсы и выводя экосистемы на опасные неравновесные режимы развития. При современном уровне технологической мощи человечества такие конфликты часто приобретают общечеловеческий глобальный характер и их разрешение требует усилий всего человечества. Так возникают глобальные экологические проблемы. 

В силу масштабности, долговременности и степени воздействия преодоление таких проблем требует колоссальных сил и средств, которыми не располагают и не могут располагать пока отдельные страны и даже группы стран –  необходимо привлечение разнообразных (в том числе материальных, финансовых, трудовых, технологических, духовных, интеллектуальных, информационных) ресурсов. У любой из глобальных проблем есть серьезнейшие экономические аспекты, обусловливающие невозможность их решения без объединения ресурсов (прежде всего материально-финансовых) мирового сообщества. Необходимость привлечения совокупных средств многих или всех стран, международных организаций, интернациональное экономическое сотрудничество — вторая принципиальная особенность глобальных проблем человечества.

Многие глобальные проблемы, отвечающие указанным признакам и обусловленные естественноприродными факторами, возникали и существуют очень давно: стихийные бедствия (землетрясения, наводнения, ураганы, цунами и т. д.), солнечные и лунные затмения, метеоритные дожди, магнитные бури и т. п. Вместе с тем глобальные проблемы современности – это результат всей предшествующей человеческой деятельности. Ради прибыли, в том числе путем уменьшения затрат, во исполнение авторитарных политических решений нарушалась естественная среда, хищнически использовались и истощались природные богатства, огромные средства растрачивались в непроизводительных, антигуманных целях. В известной степени усиление негативного воздействия глобальных проблем на все стороны жизни и деятельности, затруднения в их решении на современном этапе и в перспективе связаны с повышенными темпами экономического роста на основе преимущественно интенсивных факторов и научно-технического прогресса. 

К числу глобальных относят также проблемы использования ресур-сов моря и морского дна; освоения космоса; преодоления экономической отсталости слаборазвитых стран; проблемы растущей бедности в мире; обеспечения прав человека; создания и развития всемирной компьютерной системы информации и др. Место, роль и масштабы отдельных глобальных проблем не остаются неизменными

Указанная тенденция особенно проявляется в расширении набора и увеличении масштабов нерешенных социально-экономических проблем, приобретающих глобальный характер. Большинство авторов (и мы разделяем эту точку зрения) выделяют четыре крупных блока основных глобальных проблем. 
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В настоящее время практически единогласно первейшей признается экологическая проблема, хотя еще недавно таковой считались разоружение и предотвращение ядерной войны. В силу исключительного размаха, степени влияния и последствий для человечества, многообразия включаемых компонентов, особых экономических трудностей решения эта проблема приобрела новые качественные характеристики. Рост населения Земли, интенсификация использования естественных ресурсов, добычи природных богатств, загрязнение и обеднение среды обитания приводят к коренным изменениям в условиях жизни человечества и состоянии околоземного пространства. Экология переросла в первейшую глобальную проблему, имеющую беспрецедентные экономические аспекты. Существенно и то, что она характеризуется устойчивой тенденцией к обострению.

Происходят изменения и внутри глобальных проблем: утрачивают прежнее значение некоторые из них, возрастает роль других, появляются новые. Так, в проблеме разоружения отпал фактор политического противостояния социальных систем, акцент переносится на сокращение средств массового поражения, нераспространение ядерного оружия, разработку и осуществление мер по конверсии военного производства. 

Демографическая проблема ставит новые задачи, связанные со значительным расширением международной миграции населения, трудовых ресурсов и т. п. 

Впервые внимание на возникновение и нарастание глобальных проблем было обращено в начале 70-х гг. в материалах Римского клуба. Не случайно уже тогда на первое место выдвигались вопросы разрушения окружающей среды, экологии, их последствий для человечества. При этом предлагалось сосредоточить усилия на ослаблении негативного влияния хозяйственной деятельности, некотролируемой динамики народонаселения с помощью прежде всего ограничительной дифференцированной регламентации экономического роста. Теперь стала очевидной недостаточность таких мер. Глобальные проблемы пополняются новыми составляющими (опасность ядерных отходов и их захоронений; усиленное, массированное воздействие на жизнь и здоровье людей; неблагоприятные устойчивые изменения земного климата из-за систематического нарастающего разрушения атмосферной среды и т. д.) и охватывают практически все страны и территории.

Общая характеристика глобальных проблем современности. Некоторые количественные параметры экологической ситуации уже несопоставимы с показателями в предшествующие периоды. XX в. принес человечеству уничтожение более 1/4 обрабатываемых земель и 2/3 лесов. Загрязнение воды возросло за это же время более чем в 10 раз. Изменение климата из-за накопления в атмосфере углекислого газа, парникового эффекта, обеднения озонового слоя крайне неблагоприятно сказалось на природохозяйственной деятельности, жизни и здоровье людей, вызывает стихийные катаклизмы. Согласно прогнозам среднегодовая температура на Земле к середине XXI в. повысится на 1,5–4,5 °С, а уровень Мирового океана уже к 2020 г. — на 1,4–2,2 м.

Большую озабоченность экспертов многих стран вызывают проблемы, связанные с интенсивным освоением космоса: в космическом пространстве накопилось более 8000 фрагментов ракетно-спутникового «мусора», в том числе около 500 емкостей с остатками радиоактивного топлива, падение которых на Землю вызовет непоправимые последствия, приведя к поражению человечества уже через 20 лет. Приведенные данные подтверждают исключительную масштабность экологической проблемы, ее значение для настоящего и будущего мировой цивилизации, а тем самым трудно поддающийся оценке колоссальный объем средств, необходимых для преодоления или даже хотя бы уменьшения ее негативных последствий. Речь идет о национальных и международных расходах. Практически годовые затраты только на охрану природы в последние 30 лет XX в. в 1970 г. составляли — 40 млрд дол., в 1980 г. — 75 млрд, в 1990 г. — примерно 150 млрд, в 2000 г. — 250 млрд дол., что соответствует приблизительно 0,8 % мирового ВВП. Между тем стоимость ущерба, наносимого окружающей среде (здесь еще не учтены вред здоровью, рост заболеваемости и т. п., а тем более потери в будущем), составляет 4–6 % ВВП только в развитых странах.

Из приведенных данных можно сделать вывод: основные негативные экологические показатели за немногие годы увеличились не менее чем на порядок, тогда как расходы на природоохранные цели возросли лишь в 3,5 раза, и этот разрыв в последнее время неуклонно усиливается. Вопрос о ресурсах имеет и еще один немаловажный аспект, предопределяющий необходимость и важность международного сотрудничества в преодолении экологической угрозы. Если развитые страны по состоянию экономики могут выделять крупные средства на экологические цели, то развивающиеся и страны с переходной экономикой, в частности Россия, такой возможностью в настоящее время не располагают, усугубляя собственную и общемировую экологическую ситуацию. Между тем последняя в указанных группах стран становится особенно острой: ускоренный демографический рост в странах третьего мира обусловливает расширенное потребление природных ресурсов, загрязнение окружающей среды. Сейчас объем вредных выбросов в атмосферу составляет около 22 млрд т в год. Из них почти половина приходится на Северную Америку и более 1/3 — на Западную Европу и Японию. Если среднемировой показатель выброса углекислого газа на душу принять за 100, то в странах Запада он составляет 72, в странах переходной экономики — 186, а в развивающихся — 153. В развивающихся странах эмиссия углекислого газа на каждый доллар ВВП в 1,5 раза выше, чем в странах с переходной экономикой, и в 4 раза, чем в промышленных странах Запада.

Как предполагают эксперты ООН, «вклад» развивающихся стран в атмосферные выбросы углекислого газа увеличится с 28 % в начале XXI в. до 40 % к середине. Подобные и многие другие загрязнения среды обитания (почв, воздушного и водного пространств), как правило, не ограничиваются национальными пределами, а затрагивают близлежащие и нередко более отдаленные страны. В результате возникает непростая экономико-правовая проблема выявления причин и источников транс-граничного загрязнения пространства, определения ответственности за него, порядка и способов возмещения нанесенного ущерба. Другими сло-вами, даже в таких случаях требуется международный уровень решения соответствующих вопросов. Это прежде всего касается экологических уг-роз, затрагивающих многие страны, все мировое сообщество.

Не случайно поэтому еще в 1983 г. в рамках ООН была создана Всемирная комиссия по окружающей среде и развитию, а в 1992 г. в Рио-де-Жанейро проведена конференция (ЮНСЕД) по развитию и окружающей среде, обозначившая задачи мирового сообщества в данной области в принятом документе «Повестка дня на XXI век». Основные тезисы указанного документа таковы:

• все внимание и усилия мирового сообщества должны быть обращены на людей, имеющих полное право на здоровье и плодотворную деятельность в гармонии с природой;

• обязательной составляющей процесса развития человечества, всякой жизнедеятельности является охрана окружающей среды;

• задачи поддержания окружающей среды должны определяться интересами настоящего и будущих поколений;

• устойчивое развитие стран и всего мирового сообщества не может быть обеспечено без изменения методов производства и потребления.

Влияние на развитие экологической ситуации оказывают три основных компонента:

• общество (население, его состав и распределение, уровень и условия жизни);

• жизнедеятельность в хозяйственной и бытовой сфере;

• окружающая природная среда, с одной стороны, как объект жизнедеятельности, с другой — как важный фактор последней и человеческого существования вообще.

Совершенно очевидно, что современные экологические проблемы имеют не только технологический, экономический, правовой и нравст-венный, но и политический характер (например, вопросы ядерных испы-таний и их последствий). Это подчеркивает необходимость международного сотрудничества в создании и обеспечении экономико-правовых, организационно-институциональных условий решения экологической и других глобальных проблем, механизмов реализации соответствующих мер и контроля за их осуществлением. Нельзя к тому же не учитывать, что необходимые ограничения в области окружающей среды часто оказываются в противоречии с национальными интересами отдельных стран.
В условиях рыночной экономики основные уровни решения экологических проблем (предприятие, государство, международные или наднациональные структуры) не в полной мере состыкованы, их интересы далеко не всегда совпадают. Чисто рыночные принципы оказываются неприемлемыми для решения глобальной экологической проблемы, как, кстати, и других проблем глобального характера. Практически на всех уровнях становится необходимым государственное и международное регулирование с использованием прямых административных (запреты, ограничения, стандарты и нормативы, обязательные экспертизы и разрешения, санкции) и косвенных (платежи и штрафы, специальные налоги и сборы, природоохранные фонды) мер. Это дополняется экономическими мерами регулирования, включающими продажу прав (квот) на загрязнение природы, субсидии, льготные кредиты и целевые займы на деятельность по охране окружающей среды, налоговые льготы и поощрительные тарифы предприятиям и структурам, обеспечивающим экологическую чистоту продукции, сферы своей хозяйственной деятельности, поощрение ускоренной амортизации экотехники и т. д.

Конференция ООН в Рио-де-Жанейро, последующий период дальнейшего обострения экологических проблем, серьезные природные катаклизмы недавнего времени предопределили концентрацию усилий отдельных стран и мирового сообщества на обеспечении национальной и международной экологической безопасности.

Этому должны способствовать:

• осознание особой сложности и остроты, исключительной масштабности и глобального характера экологической проблемы;

• последовательное осуществление на всех уровнях адекватных этому экономико-финансовых, правовых, организационно-институциональ-ных, кадровых, психологических и политических мер по ее решению;

• обеспечение структурной перестройки экономики с ориентацией на экологическую безопасность;

• установление действительной ответственности всех природополь-зователей за нарушение природоохранного законодательства и международных соглашений по соответствующим вопросам;

• налаживание систематического мониторинга и контроля за состоянием природной среды; создание и поддержание специально охраняемого биосферного фонда;

• организация обязательной, в том числе международной, независимой экспертизы объектов потенциальной экологической опасности;

• создание действенной правовой среды обеспечения охраны окружающей среды;

• формирование эффективной системы экологического воспитания и профессиональной подготовки в этой области.

Реализация этих задач требует консолидации ресурсов как на национальном, так и на международном уровне. Именно этим вопросам и была посвящена международная конференция под эгидой ООН, состоявшаяся в декабре 1997 г. в Киото с участием более 120 стран. Обсуждались практические меры и рекомендации по привлечению средств отдельных стран для решения наиболее острых экологических проблем. В частности, был определен уровень отчислений на эти цели в группах стран (ЕС) и в отдельных странах. «Договор Киото», подготовленный участниками конференции, предусматривал меры по уменьшению парникового эффекта с помощью установления лимитов выброса углекислого газа для отдельных стран, что позволило бы сократить такие выбросы к 2010 г. на 7 % против нынешнего уровня. Страны, укладывающиеся в эти лимиты, могли бы продавать часть своих квот странам, превышающим их. Тем самым было положено начало международному экономическому механизму ограничения вредных воздействий на окружающую среду. Не по всем указанным вопросам было достигнуто полное согласие. Тем не менее мировое сообщество намерено последовательно и скоординированно бороться за решение этой приоритетной глобальной проблемы современности.

Характерным глобальным явлением XX в. стал также демографический взрыв и связанная с ним «демотектоника». Прирост населения в прошлом столетии шел темпами, в 2 раза более высокими, чем в XIX в. Одним из тектонических процессов, связанных с демографическим взрывом и индустриализацией, является урбанизация. Если в прошлом основной частью населения было сельское, то в XX в. более 70 % людей живет в городах. В результате разрушены веками складывающаяся основа структурируемости населения, его традиционные социальные связи, групповая (общинная) защищенность и самоуправляемость. Продуктом урбанизации стала новая общность, получившая определение «масса», в границах которой медленно, но верно деформируются родовые черты как личности, так и этноса. Город рамками своего ограниченного пространства спрессовывает людей, их волю и судьбы, концентрируя в себе огромный потенциал социальной энергии. В этих же границах концентрируется и огромная техногенная энергия в форме гигантов индустрии, становящихся объектами повышенной опасности для человека и окружающей среды.

Другим процессом, затронувшим весь мир, стал процесс нарастающего экономического неравенства. В качестве примера приведем данные, заимствованные из статьи А. И. Неклессы «Конец цивилизации, или конфликт истории». «К началу 90-х годов доля мирового дохода, получаемая беднейшими слоями населения, сократилась до 1,4 %. Соотношение же уровней доходов богатых и бедных увеличилось с 13:1 в 1960 г. до 60:1 в текущем десятилетии. В бедных странах ежегодно умирают от излечимых болезней 14 млн детей и 500 тыс. женщин от родов. Средняя продолжительность жизни африканца редко превышает 50 лет».  
Из основных глобальных проблем современности следует выделить и проблему разоружения, нераспространения оружия массового уничтожения и предотвращения ядерной войны, прежде всего в силу ее масштабности, объема вовлекаемых ресурсов, охвата практически всех стран мира. Характерной чертой, отражающей конфликтность и жестокость ушедшего столетия, является совершенно уникальное количество человеческих жертв. Только в Европе в войнах погибло 100 млн чел. (для сравнения: в XVII в. — 3 млн, в XVIII в. — 5 млн, в XIX в. — около 10 млн чел.). Две мировые войны, гражданские и локальные войны, революции с их террором и насилием, репрессии тоталитарных режимов — вот неполный перечень исторических механизмов истребления людей. Характеризуя Первую и Вторую мировые войны, П. Сорокин писал: «Эти вспышки сделали наше столетие самым кровавым из всех предшествующих двадцати пяти веков греко-римской и западной истории». Человеческий мир в рамках XX в. так и не научился предотвращать насилие в самых разных формах его проявления, в том числе преступность, которая с каждым годом увеличивается, а начиная с 80-х гг. возрастает на 5 % ежегодно.

В настоящее время под ружьем в мире находится 23 млн солдат, их дополняют 7 млн чел. в полувоенных формированиях и 39 млн резервистов. К концу 90-х гг. в мире действовало около 500 террористических организаций и групп различной экстремистской ориентации. За последние 10 лет на счету этих группировок 6,5 тыс. актов международного терроризма, унесших 11 тыс. человеческих жизней.

В то же время согласно расчетам только отказ от гонки вооружений позволил бы странам за десятилетие сэкономить более 2 трлн дол., что соответствует приблизительно 8 % мирового ВВП 1998 г. К началу 90-х гг. численность армий стран мира составляла почти 40 млн чел., непосредственно в военном производстве было занято свыше 100 млн чел., на военные цели трудились до 1/4 научных работников мира. Суммарные ежегодные военные расходы в мире достигают 1 трлн дол. По оценкам экспертов ООН, за последнее десятилетие XX в. затраты средств на продолжение гонки вооружений превосходят сумму материальных потерь человечества во Второй мировой войне.

Есть и другое обстоятельство, обусловливающее специальное рассмотрение данной проблемы в контексте современной мировой экономики. Возникли и расширяются зоны региональных и локальных конфликтов, провоцирующих внешнее вмешательство, в том числе с применением военной силы. Участники таких противостояний уже располагают или в обозримом будущем могут стать обладателями средств массового поражения, в том числе ядерного оружия. Это подталкивает многие страны к поддержанию военного потенциала, сохранению объемов военных расходов и даже их увеличению.

Возможность использования оружия массового поражения делает проблему локальных конфликтов и войн глобальной. Особенности военных конфликтов различных исторических эпох во многом определяются соотношением возможностей оборонительного и наступательного вооружений. В наше время крупные государства, обладающие арсеналом авиации, ракетной техники и ядерного оружия, казалось бы, имеют абсолютное превосходство над малыми странами. Однако применять ядерное оружие в локальных конфликтах, конечно, нельзя. Это привело бы к колоссальным и неоправданным жертвам и опасности радиоактивного заражения огромных территорий.

Возможности применения авиации и ракет также ограничены, особенно в тех случаях, когда государства ведут войну с сепаратистами на своих территориях. Поэтому регулярные армии часто не справляются с повстанцами и сепаратистами, тем более что обычно находятся сторонники национальных движений или противники данного государства, охотно снабжающие сепаратистов оружием. Этим объясняются поражения США во Вьетнаме, СССР — в Афганистане, относительные успехи курдов, басков, палестинцев и других сепаратистов. 
Особую опасность в современном мире представляют так называемые страны-изгои, которые по разным причинам не хотят подчиняться общепринятым международным правилам, декларированным ООН. К ним обычно относят Ирак, Ливию, отчасти Иран, до недавнего времени КНДР и некоторые другие небольшие страны.

Рассматриваемая глобальная проблема усугубляется серьезными затруднениями, связанными с конверсией. С учетом масштабов военного производства, довлеющей роли ВПК в экономике ряда стран, радикальная конверсия — долгосрочная задача, требующая очень крупных затрат, означающая изменение национальной хозяйственной структуры. Она затрагивает не только производственную, но и социальную сферу (увеличение безработицы, необходимость переквалификации кадров, перемещение трудовых ресурсов и т. п.). В условиях экономической нестабильности, ограниченности и отсутствия нужных средств осуществление конверсии затруднено и порождает дополнительные экономические, социальные, морально-правовые и политические проблемы.

Важнейшей глобальной экономической проблемой стала проблема нарастающего отставания развивающихся стран. В соответствии с доминирующими сейчас экономическими теориями разрыв между группой развитых и развивающихся стран должен сокращаться. Действительно, казалось бы, развивающимся странам легче использовать новую технику и промышленные технологии, чем индустриально развитым странам создавать такую технику и разрабатывать технологии. По идее капитал, профессиональные навыки и знания должны перетекать из богатых стран, где эти ресурсы находятся в избытке, в бедные, где их не хватает и где они должны быть еще более продуктивны. Однако реальное развитие упрямо не хочет укладываться в рамки, предписанные традиционными экономическими теориями. Если условно разделить все страны на три части по среднему уровню ВВП на душу населения, то верхняя, самая богатая часть покажет за последние десятилетия устойчивый рост этого показателя. С 1970 г. ВВП на душу населения вырос для этой группы стран с 11 до 20 тыс. дол. А доход на душу населения в нижних двух третях стран по отношению к доходам населения богатейших стран верхней трети стабильно сокращался.

ВВП на душу населения в средней трети упал с 12,5 до 11,4 % дохода верхней трети стран, а для беднейшей трети стран снижение произошло с 3,1 и 1,9 %. Богатые страны развиваются более быстрыми темпами, чем бедные, еще со времен промышленной революции середины XIX в. Оценки Всемирного банка показывают, что в период с 1870 по 1985 гг. соотношение между доходами на душу населения в богатейших и беднейших странах увеличилось в 6 раз. Причин несколько. Во-первых, важную роль играет сложившийся и поддерживаемый развитыми странами существенный диспаритет цен между высокотехнологичной продукцией развитых стран и сырьевой или низкотехнологичной продукцией большинства развивающихся стран. Например, нефть практически не подорожала со времен энергетического кризиса, если не учитывать инфляционные эффекты. А технологии, ноу-хау и высокотехнологичные товары, продаваемые развитыми странами, подорожали многократно. ВВП развитых стран уже более чем на 70 % состоит из дорогостоящих услуг, в структуре которых доминируют финансовые операции и информационные услуги.

Во-вторых, информация имеет уникальное свойство продуцировать новую информацию, как в известной пословице «деньги к деньгам идут». Это связано с тем, что деньги и финансы — это тоже своеобразная форма информационного ресурса. По этой причине развитые страны, сосредоточив в своих руках огромный информационный и интеллектуальный капитал, успешно его преумножают, оставляя далеко позади развивающиеся страны. Кроме того, в этой сфере успешно работает «интеллектуальный насос», притягивающий наиболее талантливых людей из развивающихся стран в развитые, где гораздо лучше условия для работы и жизни.

В третьих, в традиционных экономических теориях слабо учитывается влияние цивилизационных и институциональных ресурсов на развитие экономики. Большинство развивающихся стран не обладает пока необходимыми цивилизационными ресурсами и неформальными институтами (обычаями, традициями делового оборота), которые бы позволили привлечь в страну инвестиции и успешно развивать инновационный комплекс.

Проблема «Север — Юг» — это поиск путей преодоления все углубляющейся пропасти между богатыми северными странами «золотого миллиарда» и беднейшими южными странами. И те и другие имеют примерно по 20 % населения Земли. При этом на богатейшие 20 % приходится около 83 % мирового ВВП и 82 % мировой торговли, а на беднейшие 20 % населения — 1,4 и 1 % соответственно.

Экономическое неравенство между развитыми и развивающимися странами усиливается долгами вторых по отношению к первым. Проблема международного долга стала особенно острой в последние годы. Сейчас общая задолженность развивающихся стран составляет примерно 2 трлн дол. За последние 15 лет она увеличилась вдвое. Основными кредиторами являются правительства развитых стран, транснациональные банки и международные финансовые организации.

Средний уровень по этим долгам составляет 6–8 %. Это означает, что развивающиеся страны должны ежегодно выплачивать не менее 120 млрд дол. только одних процентов без сокращения основного долга. Поскольку часто это невозможно, страны-должники вынуждены брать новые кредиты для того, чтобы выплатить проценты. Например, Россия в 90-е гг. выплатила около 80 млрд дол. по своим долгам, а сумма долга при этом только выросла.

Развивающиеся страны естественно пытаются пересмотреть сложившуюся систему международных долгов и ограничить размеры платежей по долгам, связав их с возможностями конкретной страны. Программу регулирования проблем внешней задолженности выдвинула в конце 80-х гг. группа 77 развивающихся стран. Они предложили снизить проценты по государственным займам, списать задолженность странам, находящимся в критическом положении. Оценив угрозу серии согласованных дефолтов развивающихся стран, развитые страны отчасти пошли им навстречу и предложили план Брейди, названный по имени министра финансов США. Этот план предусматривал снижение процентных ставок, уменьшение долга, обмен долговых обязательств транснациональных банков (ТНБ) на меньшие, но зато гарантированные развитыми странами облигации.

Неравенство в доходах объективно порождается массой факторов. Современные исследования убедительно опровергли принесшие столько зла мифы о национальном или расовом превосходстве. Рыночная экономическая система устроена так, что она мультиплицирует первоначальное неравенство. Например, распределение IQ (коэффициента умственного развития) очень сжато по сравнению с распределением дохода и богатства. Верхний 1 % населения в распределении по доходам получает 40 % общей суммы богатства, но эти люди не имеют ничего общего с 40 % общей суммы коэффициента умственного развития. Ведь не существует людей со значениями этого коэффициента в 1000 раз выше, чем у других людей.

Рыночная система постоянно генерирует социальное неравенство. Она многократно усиливает первоначально возникающие неравенства в талантах и способностях, умножая их на удачу. Например, богатство 475 миллиардеров сегодня равно совокупному доходу более чем 50 % населения мира (около 3 млрд чел.). И это накопление богатства продолжается с ускоряющейся интенсивностью. Согласно докладу мирового развития ООН за 1999 г., три самых богатых человека мира владели средствами, превосходящими совокупный внутренний валовой продукт (ВВП) 48 беднейших развивающихся стран, 15 богатейших людей планеты владели имуществом, стоящим больше, чем весь ВВП африканских стран, расположенных к югу от Сахары, а 32 богатейших человека имели больше средств, чем ВВП Южной Азии. Состояние богатейших 84 чел. Земли превышает ВВП Китая с его 1,2-миллиардным населением. В то же время из 4,4 млрд людей, проживающих в развивающихся странах, почти три пятых лишены элементарных санитарных условий, одна треть не имеет безопасной для питья воды, а одна четверть живет в неприемлемых жилищах, в то же время одна пятая недоедает. Такое же число людей не имеет доступа к приличной системе здравоохранения.

Если бы не государство, среднего класса вовсе бы не было. Чистый нерегулируемый рынок привел бы к крайней, социально опасной поляризации общества. Но общественные системы вырабатывают защитные механизмы против опасных изменений, точно так же, как живые организмы вырабатывают защитные механизмы против болезней.

Угрозы социальных взрывов и революций, потрясших мир в XX в., вызвали ответные защитные реакции капиталистической рыночной системы, прибегшей к помощи государства. Тем не менее свойственное рыночной системе усиление социального расслоения продолжается.

Одной из основных причин падения заработной платы является растущая конкуренция со стороны низкооплачиваемых рабочих развивающихся стран. Это происходит в основном через механизмы ТНК. Кроме того, все большую роль играет конкуренция иммигрантов из развивающихся стран. Например, 11 млн легальных и нелегальных иммигрантов, приехавших за последние 10 лет в США, составили существенную конкуренцию местным работникам. Раньше это относилось только к низкоквалифицированным работам. Теперь же с развитием иммиграции ученых из бывших социалистических стран и Интернета аналогичные процессы распространяются и на специальности высокой квалификации. Другой важной причиной относительного уменьшения заработной платы является одержанная в 90-е гг. победа предпринимателей над профсоюзами.

Постоянное давление на рынок труда оказывает безработица. Определенный уровень безработицы полезен для экономики, поскольку оказывает стимулирующее воздействие на работающих. Современный мир выбрал низкую инфляцию и для того, чтобы справиться с ней, вполне сознательно уменьшил темпы роста мировой экономики с 5 % в 70-е гг. до примерно 2 % в 90-е гг. Уровень безработицы при этом, конечно, остается довольно высоким. 

Еще один бич развитых стран — нищета. Даже самые развитые экономические системы производят люмпен-пролетариат, людей со столь низкой потенциальной производительностью, что частная экономика не желает оплачивать их труд вознаграждением, хотя бы отдаленно приближающимся к достаточному для нормальной жизни. По оценкам специалистов, эта текучая масса в Соединенных Штатах составляет около 600 тыс. чел., а за пять лет в их составе побывало в тот или иной период своей жизни 7 млн чел.

Проблемы распространения болезней и борьбы с ними также стали глобальными. Совершенно очевидно, что в глобальном мире любая эпидемия может легко перерасти в общепланетарную. Быстрые и свободные перемещения по миру несут дополнительную опасность распространения инфекционных болезней. Но не только инфекции стали глобальными. Мегаэкономика породила сходство жизненных условий и причин многих заболеваний во всем мире. Практически во всех странах имеются сходные стрессовые причины развития сердечно-сосудистых заболеваний, общие канцерогены, похожие предпосылки для распространения психических заболеваний и наркомании. Исходя из этого с инфекционными и с неинфекционными заболеваниями в современном мире необходимо бороться глобально. Глобальные угрозы всегда должны иметь глобальные и адекватные ответы.

Самую страшную опасность представляет СПИД, против которого пока нет эффективных лекарств. Его распространение по планете имеет чрезвычайно угрожающий характер. Только из-за одного этого заболевания ВВП африканских стран, где СПИД наиболее распространен, в ближайшее десятилетие может снизиться на 10–15 %. Постоянно появляются новые штаммы возбудителей туберкулеза и чумы, успешно сопротивляющиеся лекарственным препаратам. А между тем в последние годы от туберкулеза ежегодно умирает более 2,7 млрд чел. В условиях бедности и перенаселения в городской местности подобные заболевания могут быстро распространяться. 

Наркомания не только сама является опаснейшим, часто смертельным заболеванием, но и причиной распространения многих других инфекционных заболеваний, особенно СПИДа. Проблема наркотиков глобальна. Распространением наркотиков занимается хорошо организованная наркомафия, финансовая мощь которой сравнима с ВВП крупных государств. Употребление самых опасных внутривенных наркотиков зарегистрировано в 126 странах. Только в 50 странах, главным образом мусульманских, в том числе в Африке, не употребляют наркотики внутривенно. Распространение ВИЧ-инфекции среди наркоманов зарегистрировано в 98 странах. Употребление наркотиков, как и распространение ВИЧ-инфекции, особенно возросло в последние пять лет. Повсеместно наркоманы составляют основную группу риска заражения ВИЧ-инфекцией, особенно при распространенной практике совместного использования шприцев. Наркотик является идеалом товара, который сам создает спрос. Ему не нужна реклама — однажды попробовавший его человек уже стал наркоманом. Борьба с наркоманией в условиях свободного рынка особенно сложна и требует объединения всех сил человечества.

Мегаполисы — города с населением свыше 5 млн человек выступают феноменом современной экономики. Жизнь в них проходит примерно одинаково в разных концах планеты, и это единство способствует созданию новой глобальной цивилизации мегаполисов.

Урбанизация стремительно идет во всем мире. Основная часть мегаполисов постепенно перемещается в развивающиеся страны. Почему же экономическая деятельность концентрируется в мегаполисах, где цена на землю в 100 и более раз выше, чем в маленьких городах и поселках, находящихся в 50–60 км от них, а стоимость жизни вдвое дороже? Дело в том, что деятельность и жизнь в мегаполисах имеет ряд важных выгод. Статистически подтверждено, что при удвоении населения города производительность и доход обосновавшейся в нем компании растет на 15 %. Заработная плата в мегаполисах вдвое выше, чем в малых городах и вчетверо выше, чем в сельской местности.

Здесь важную роль играют два основных эффекта: локализации и урбанизации. Эффект локализации заключается в том, что при размещении многих предприятий одной отрасли в мегаполисе они получают выгоду, подобную той, какую бы они имели при объединении в единое предприятие. Т. е. эффект локализации близок к эффекту концентрации производства. Кроме того, компании мегаполиса извлекают дополнительную выгоду из близости к многочисленным субъектам экономической деятельности и огромным рынкам сбыта. Получение этой дополнительной выгоды называют эффектом урбанизации. По данным проведенных на материалах Бразилии исследований, только эффект урбанизации дает увеличение объема производства почти на 15 %. Однако за все необходимо платить, и вместе с большими выгодами мегаполисы получили большие проблемы. Среди них проблемы жилья, городского транспорта, инфраструктуры, болезней и экологии. Особенно остро стоят эти проблемы для мегаполисов развивающихся стран. Например, в Дели частота заболевания бронхиальной астмой у детей от 5 до 16 лет составляет 12 %, и причиной тому является загрязнение воздуха в мегаполисе. В Бангкоке около 70 тыс. детей подвержены опасности снижения коэффициента умственного развития на 4 пункта из-за высокого содержания свинца в атмосфере. А убытки от транспортных пробок там оценивается в 1 млрд дол. в год. Эти проблемы сходны для всех мегаполисов и требуют выработки единых решений.

Лекция № 2. Современная структура внешнеторговых связей Республики Беларусь: тенденции развития и направления совершенствования.

В теоретическом плане модель устойчивого развития Республики Беларусь основывается на научной парадигме социальной эволюции в экологически совместимой форме. Она включает совокупность принципов и требований (императивов) к системе, к взаимодействию ее подсистем, обеспечивающих гармонизацию отношений в триаде «человек — экономика — природа». Цель этого — сбалансированное социально ориентированное, экономически эффективное и эколого-защитное развитие страны, удовлетворение необходимых потребностей нынешнего и будущих поколений.

В практическом плане модель устойчивого развития — это способ организации и функционирования общества и его экономики на принципах устойчивости, обеспечивающих предупреждение и нейтрализацию внешних и внутренних угроз. Долгосрочная программа поэтапного перехода к устойчивому развитию Республики Беларусь, определяющая конкретные направления преобразований и виды деятельности по достижению стратегических целей, необходимые для этого ресурсы и механизмы, системы управления и координации создана в виде «Национальной стратегии устойчивого социально-экономического развития Республики Беларусь на период до 2020 г.» (НСУР-2020).

Каждая страна, стремясь к общим целям мировой цивилизации, проходит к ним свой путь. Этот исторический факт воплотила белорусская модель развития.

Белорусская модель социально ориентированной рыночной экономики в ее завершенном виде — это высокоэффективная экономика с развитым предпринимательством и рыночной инфраструктурой, действенным государственным регулированием, заинтересовывающим предпринимателей в расширении и совершенствовании производства, а наемных работников — в высокопроизводительном труде. Она гарантирует высокий уровень благосостояния добросовестно работающим членам общества, достойное социальное обеспечение для нетрудоспособных, престарелых и инвалидов, базируется на принципах конституционных гарантий прав и свобод граждан, свободы предпринимательства и добросовестной конкуренции, выбора профессии и места работы, равенства форм собственности, гарантии ее неприкосновенности и использования в интересах личности и общества, обеспечения взаимоувязки благосостояния работника и результатов его труда, социального партнерства между государством, профсоюзами и союзами предпринимателей.

Конкретные показатели статистики свидетельствуют о том, что Республика Беларусь уверенно идет по выбранному пути.
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Таблица 5. Важнейшие параметры прогноза социально-экономического развития Республики Беларусь на 2015 год.

	Параметр
	% к 2013 г.

	Валовой внутренний продукт (ВВП)
	108,5–110

	Продукция:

промышленности
	108–109,5

	сельского хозяйства
	108–109,6

	Инвестиции в основной капитал
	115,5–117,5

	Производство потребительских товаров
	109,5–111

	В том числе:

продовольственных

непродовольственных
	109–111

110–111,5

	Объем внешней торговли, долларах США
	110–111

	В том числе:

экспорт

импорт
	111–112

109–110

	Реальные денежные доходы населения
	113–114

	Розничный товарооборот
	113–114

	Платные услуги населению
	113–115

	Рентабельность в промышленности, %
	13

	Снижение энергоемкости ВВП, %
	5–6


Модель устойчивого развития определяется в Концепции НСУР-2020 как система гармоничных отношений в триаде «человек–экономика–окружающая среда», реализующая сбалансированное социально ориентированное, экономически эффективное и природозащитное развитие страны в интересах удовлетворения потребностей нынешнего и будущего поколений.

Основными компонентами устойчивого развития являются социальная, экономическая и экологическая сферы, соответствующие им виды деятельности и направления политики, обеспечивающие их стабильное и взаимоподдерживающее движение. Каждый из компонентов базируется на общих принципах устойчивого развития и в то же время имеет свои особенности, цели, императивы функционирования и взаимодействия в рамках интеграционного механизма и единой политики устойчивого развития.

Экономический императив состоит в том, что национальная экономическая система страны должна быть социально ориентированной, эффективной, конкурентоспособной, ресурсо- и энергоэффективной, экологозащитной.

Важным фактором, обеспечивающим устойчивое развитие общества, является создание экономических, социальных, культурных, правовых и других условий для гармонического развития и социально позитивного образа жизни личности, реализации общепризнанных мировым сообществом конституционных прав и свобод человека.
Трансформационные процессы, происходящие в Беларуси и других странах СНГ, по-своему уникальны и не имеют мировых аналогов. Республика Беларусь — это малая страна с высокой степенью открытости экономики и зависимости от внешних источников сырьевых и топливно-энергетических ресурсов. Крупномасштабные переходные процессы определяют новую фазу развития республики, когда идет трудный процесс ломки сформированной за многие десятилетия экономической системы и становление ее нового устройства. Таким образом, возникает ряд внутренних и внешних угроз, абсолютное большинство которых обусловлено экономическими причинами, и предотвращение которых в большей мере зависит от состояния самой белорусской экономики.

В международных отношениях Республика Беларусь столкнулась с новыми тенденциями, которые характеризуются ужесточением конкурентной борьбы за ресурсы и рынки сбыта. Более мощные в экономическом отношении государства стремятся диктовать условия остальным странам. В этих условиях важно выявление и соблюдение национальных интересов страны.

Национальные социально-экономические интересы выражают совокупность потребностей, удовлетворение которых обеспечивает надежное существование, эффективное и устойчивое функционирование и возможности прогрессивного развития социально-экономической системы.

Мировой опыт однозначно свидетельствует, что на практике почти во всех случаях национальные интересы первичны по отношению к любым глобальным схемам, региональным союзам и стратегиям их реализации.

Национальные социально-экономические интересы включают: внутригосударственные и внегосударственные.

1. Внутригосударственные социально-экономические интересы направлены на обеспечение стабильности, устойчивости и эффективности социально-экономического развития, поддержание соответствующего уровня производственного и научно-технического потенциала, роста национального богатства и повышение благосостояния населения.

2. Внешние социально-экономические интересы с учетом значительной зависимости экономики республики от внешних поставок имеют огромное значение и направлены главным образом на то, чтобы максимизировать выгоду от международного разделения труда, повысить эффективность и международную конкурентоспособность национальной экономики.

Внешнеэкономические связи привносят в экономику Беларуси, с учетом ее открытого характера, все более мощные экономические импульсы, влияющие на реализацию базовых национальных интересов. Вместе с тем активизация внешнеэкономических связей и интеграция в мировое хозяйство сопровождается расширением зоны риска для национальной экономики. Среди внешних социально-экономических угроз устойчивому развитию выделяют:

· острую зависимость Республики Беларусь от поставок минерально-сырьевых ресурсов, многих видов продукции, в том числе стратегического значения, продовольственных товаров, а также комплектующих изделий;

· потерю значительной части традиционных рынков сбыта военно-технической и машиностроительной продукции;

· дискриминационные меры со стороны зарубежных стран или их сообществ во внешнеэкономических отношениях с Республикой Беларусь, что особенно сильно ощущается на мировых рынках промышленного экспорта, трансфера технологий и «ноу-хау»;

· установление жестких барьеров и условий по ввозу в республику сырья и товаров из стран экспортеров;

· вытеснение отечественных производителей товаров и услуг (особенно потребительских товаров) с внутреннего рынка зарубежными агентами рынка;

· нарушение экономических соглашений странами-партнерами;

· недобросовестная экономическая деятельность зарубежных компаний как на внутреннем, так и на внешних рынках, входящих в сферу экономических интересов Беларуси;

· резкие изменения конъюнктуры мирового рынка, негативно влияющее на экономику республики;

· утечка финансовых активов за рубеж и тем самым снижение инвестиционной активности внутри республики;

· нелегальный ввоз в страну наркотических средств, возможность поражения населения страны инфекциями, очаги которых находятся в других странах мира;

· рост неблагоприятной для Беларуси международной миграции населения.

К внешним угрозам энергетической безопасности страны относятся: резкое колебание цен на нефть; монозависимость от импорта энергоресурсов; региональные конфликты в мировом сообществе; внештатные ситуации, вызванные невыполнением договоров внешними партнерами.

Переход к устойчивому развитию — это смена стратегии развития, переход к построению постиндустриального общества. В новом обществе мерилом богатства становятся не вещи, а духовные ценности и знания человека, живущего в гармонии с окружающей средой.

Основными источниками устойчивого развития должны стать: человеческий, научно-производственный и инновационный потенциалы, природные ресурсы и выгодное географическое положение страны, а главными приоритетами — высокий интеллект, инновации, благосостояние.

Важнейшим фактором обеспечения устойчивого развития Беларуси является переход на инновационный путь развития, проведение общесистемных преобразований экономики и общества, которые реализуются поэтапно.

Основной целью первого этапа (2006–2010) являлось создание макроэкономических условий для стабильного социально-экономического и экологического развития, повышение уровня жизни народа на основе роста эффективности реального сектора экономики. На этом этапе было завершено создание необходимой законодательно-правовой базы устойчивого развития, заложены основы новой модели белорусской экономики, обеспечивающей эффективное воспроизводство благ и услуг, обладающей потенциалом долгосрочного динамичного роста и позволяющей решать задачи повышения благосостояния народа, модернизации производственного аппарата, обеспечения безопасности страны, что потребует усиления экономической функции государства в построении основ рыночной экономики. Будет обеспечен переход к активной структурной перестройке и модернизации экономики.

Приоритетными направлениями на первом этапе были:

· технологическое перевооружение производства на базе внедрения наукоемких ресурсосберегающих, экологически безопасных технологий;

· стимулирование внутренних и внешних инвестиций;

· государственная поддержка малого предпринимательства;

· укрепление и развитие материально-технической базы тех отраслей и сфер деятельности, которые обеспечивают совершенствование человеческого потенциала и развитие научно-инновационной активности.

Переход Республики Беларусь к устойчивому развитию во многом определяется активным участием в этом процессе внутриреспубликанских регионов. Местные и региональные власти, реализуя свои специфические функции, могут внести свой вклад в устойчивое развитие и улучшение качества жизни своих жителей. Они несут ответственность за социальное развитие, организацию управления на подведомственных территориях на основах комплексного устойчивого развития регионов. Таким образом, местная администрация становится тем стержнем, который объединяет все мнения, трансформируя их в конкретные задачи и программы, в том числе в местные стратегии устойчивого развития.

При определении параметров роста экономики и социальной сферы в разрабатываемых программах с учетом возможных ограничений для создания на конкретной территории оптимальной структуры хозяйства должны учитываться размер допустимой нагрузки на природную среду, экологическая ситуация и степень использования хозяйственной емкости территории. Приоритетной задачей является повышение комплексности социально-экономического развития регионов с учетом их специализации во внутриреспубликанском разделении труда, рост эффективности межрегиональных и внешнеэкономических связей.

Внешнеэкономические задачи и приоритеты Республики Беларусь на пути к устойчивому развитию

Продвижение Республики Беларусь по пути устойчивого развития в решающей степени зависит от качественного расширения ее связей с внешним миром. Это обусловлено ориентацией важнейших отраслей материального производства и сферы услуг на внешний рынок и существенной зависимостью белорусского сырьевого рынка от импорта.
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О наращивании внешнеэкономических связей Республики Беларусь и изменении структуры ее экспорта свидетельствуют следующие данные (рис. 15.2 и 15.2).

Рис. 15.2. Динамика показателей внешней торговли 
товарами и услугами
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Рис. 15.3. Изменение структуры экспорта Беларуси в 1997 — 2005 гг.

Углубление интеграции Республики Беларусь в мировое сообщество является стратегической задачей. Внешнеторговая политика будет строиться на основе международных норм и демократических стандартов, соблюдения международных договоренностей, многовекторности и либерализации внешнеторговых связей.

Основная цель внешнеэкономической политики Республики Беларусь — эффективное участие в международном разделении труда на основе использования конкурентных преимуществ страны для повышения уровня и качества жизни населения посредством реализации научно-технического прогресса, динамичного развития экономики и социальной сферы при сохранении воспроизводственного потенциала природного комплекса страны как части биосферы Земли в интересах нынешнего и будущих поколений.

В связи с этим важнейшими задачами, требующими решения, должны стать:

· создание политических, экономических и правовых условий для закрепления позиций белорусских товаропроизводителей на имеющихся и новых рынках сбыта;

· расширение торгово-экономических связей с различными странами, региональными союзами и международными экономическими организациями;

· участие страны в международном сотрудничестве по решению проблем перехода к устойчивому развитию.

В ближайший период (до 2020 г.) необходимо будет:

· привести национальное законодательство в соответствие с международными нормами и принципами;

· совершенствовать правовые условия, механизмы привлечения и эффективно использовать иностранные и внутренние инвестиций для повышения уровня конкурентоспособности продукции и экологических стандартов;

· снизить ресурсо-, энерго- и материалоемкость продукции на основе использования современных технических идей и решений;

· принять системы сертификации и качества экспортной продукции, признаваемых зарубежными партнерами, установить требования к ее потребительским и экологическим характеристикам, а также безопасности применения;

· повысить уровень информированности национальных товаропроизводителей об изменениях конъюнктуры мировых рынков;

· рационализировать импортные закупки и развить импортозамещающие экологически чистые производств.

В соответствии с реализацией принципа многовекторности в международном сотрудничестве определены и реализуются следующие приоритеты:

· углубление сотрудничества с интеграционными объединениями стран Содружества Независимых Государств в рамках Союзного государства Республики Беларусь и Российской Федерации, Евразийского экономического союза и создание Единого экономического пространства в рамках Организации региональной интеграции (ОРИ);

· включение страны в качестве равноправного, суверенного и независимого государства в общеевропейский процесс интеграции;

· расширение внешнеэкономических связей со странами Юго-Восточной Азии, Ближнего Востока, Африки и Латинской Америки.

Укрепление интеграционного процесса со странами СНГ будет способствовать более быстрому вхождению Республики Беларусь в мировое сообщество.

Для расширения взаимоотношений с Европейским союзом необходимо проводить работу по эффективному включению белорусской экономики в европейские международные экономические, финансовые, научные, экологические структуры, содействовать углублению такого сотрудничества, развивать межрегиональные хозяйственные связи, принимать активное участие в многостороннем политическом и экономическом диалоге в рамках Организации по безопасности и сотрудничеству в Европе, Европейской патентной организации, Европейской конференции министров транспорта и других международных и региональных организаций.

Следует расширить внешнеэкономическое сотрудничество с соседними государствами – кандидатами в Европейский союз, что обусловлено географической близостью и делает привлекательным развитие трансграничного сотрудничества.

Перспективным является расширение внешнеэкономических связей со странами Юго-Восточной Азии, особенно с быстро развивающимися Китаем и Индией.

В целях реализации задач внешнеэкономической политики Республики Беларусь в процессе глобального перехода к устойчивому развитию предусматривается улучшить взаимодействие со всеми уровнями и структурными звеньями системы регулирования международного социально-эколого-экономического сотрудничества, в частности участвовать в реализации программ ООН по развитию человеческого потенциала (Программа развития ПРООН), Программы по окружающей среде (ЮНЕП), а так же сотрудничать с Глобальным экологическим фондом (ГЕФ).

Эффективная интеграция Беларуси в мировую экономику невозможна без участия в многосторонней торговой системе Всемирной торговой организации (ВТО). Продолжение процесса вступления страны в ВТО предопределяет необходимость совершенствования нормативно-правовой базы внешней торговли в направлении либерализации в соответствии с нормами и правилами этой организации (сокращение объемов квотирования и лицензирования экспорта, отмена экспортных пошлин и замена их внутренними налогами, ослабление внешнеторгового режима, сокращение субсидирования импорта, совершенствование применения мер нетарифного регулирования).

Для расширения внешнеэкономической деятельности предстоит активизировать участие Республики Беларусь в работе международных экономических и финансовых организаций: Международного валютного фонда, группы Всемирного банка, Организации экономического сотрудничества и развития (ОЭСР), Организации ООН по промышленному развитию (ЮНИДО), Конференции ООН по транснациональным корпорациям и инвестициям. Сотрудничество с этими экспертными международными организациями обеспечит накопление опыта в области внешнеэкономической деятельности, необходимого для ускорения процесса либерализации торговли и закрепления Республики Беларусь на мировых рынках.

Перспективная форма интеграции экономики Республики Беларусь в систему мирохозяйственных связей – формирование финансово-промышленных групп (ФПГ) и транснациональных корпораций (ТНК), обеспечивающих внедрение социально-эколого-экономических передовых разработок. Для этого предусматривается развивать интеграционные отношения с участием межгосударственных финансовых и нефинансовых корпораций, создавать транснациональные структуры, межгосударственные альянсы предприятий. Статус малой индустриальной страны позволяет Республике Беларусь развивать стратегию проникновения в межстрановые ФПГ или ТНК путем вхождения в них белорусских предприятий. Чем в большее число международных производственно-технологических цепочек будет включена экономика Республики Беларусь, тем она будет более устойчивой и иметь больший потенциал развития.

Одним из направлений устойчивого развития Республики Беларусь в мировой экономике является создание и развитие свободных экономических зон (СЭЗ). Совершенствование их деятельности необходимо осуществлять с учетом приоритетов структурно-инвестиционной политики, создания полюсов ускоренного роста путем привлечения иностранных инвестиций, стимулирования развития экспорта и импортозамещающих производств, внедрения современных технологий и новых методов хозяйствования. Их создание и функционирование связывается с либерализацией и активизацией внешнеэкономической деятельности, отработкой рыночной модели развития, обеспечением благоприятных условий для экономического развития регионов страны, созданием новых рабочих мест, ускорением научно-технического прогресса.

Среди многих зарубежных специалистов в области мировой экономики формируется убеждение в том, что дальнейшее эффективное и динамичное развитие мирового хозяйства все в большей степени связывается с принципом регионализма, который приходит на смену парадигме интернационализации экономики. Эти позиции имели значение и для Европейского континента, особенно в связи с новой ситуацией после развала СССР и СЭВ.

Какие варианты региональных комбинаций могли быть смоделированы на этом этапе? Основные модели развития могли тогда просчитываться исходя из особенностей, определяемых региональными условиями. Стратегически ориентированное интерэкономическое поведение республики должно было учитывать факторы долговременного действия. Республика в своей внешнеполитической и внешнеэкономической деятельности должна быть очень мобильна, уметь балансировать в разных новых политических и экономических ситуациях, извлекая политическую и экономическую выгоду как контактное государство.
В целом более целесообразным представлялся вариант превращения республики в большую социально-экономическую зону в рамках новых структур СНГ. Благоприятный инвестиционный климат давал возможность формирования структур экономической деятельности совместно с российским, украинским, казахским и иным капиталом. Республика по этой причине могла стать выгодным ареалом экономического развития на перекрестке между Востоком и Западом.

Технология вхождения в мировой рынок, нахождения ниши в нем возможна, с учетом размеров и качества экономического потенциала, притом не целыми подотраслями, а отдельными, единичными, принципиально важными технологиями, или производствами. Именно «точечное» вхождение является начальным вариантом, своего рода экспериментом, поддерживаемым государством. Затем возможны и иные варианты создания перспективных точечных ниш в мировой экономике.

В этой связи необходимо было не только определение общего направления изменения специализации республики, но и проработка проблем конкурентоспособности и маркетинга каждого потенциально перспективного для экспорта продукта. Такого рода отбор целесообразен был на уровне конкретных производителей. Меры национально-государственной политики в этой области эффективны в том случае, если они направлены на снижение регламентации предприятий в области экспортно-импортных отношений, а также на создание финансово-экономических механизмов, стимулирующих структурную перестройку производства с учетом требований мирового рынка.

Внедрение передовых технологий, в особенности в тех сферах экономики, которые имели реальные перспективы участия Республики Беларусь в системе международного разделения труда, а также в отраслях, имеющих решающее значение для стабилизации обстановки на потребительском рынке республики, являлись ключевыми направлениями во взаимодействии страны с другими странами мира.

Перспективной формой производственной интеграции потенциалов европейского, азиатского, российского миров и нашей республики представлялось создание трансрегиональных корпораций со штаб-квартирами на территории республики. Сферой деятельности таких корпораций могли быть разные отрасли: агросырьевые, промышленные, научно-информационные.

Однако практическое оформление такой идеи было сопряжено с рядом объективных трудностей, вызванных глубокими качественными изменениями во всех сферах жизни общества:

· трансформацией социально-экономической и политической системы;

· последствиями катастрофы на ЧАЭС;

· исполнением международных договоров по сокращению вооружений.

Данные факторы существенно повлияли на ситуацию в Республике Беларусь и явились определяющими при формировании и осуществлении государственной внешнеэкономической политики. Внешнеэкономический аспект стал рассматриваться как фактор, обеспечивающий:

· международную поддержку курса стабилизации экономики страны и ее включение в мирохозяйственные связи;

· снижение военных расходов и более эффективное проведение конверсии оборонной промышленности;

· решение проблем внешней задолженности;

· преодоление последствий катастрофы на ЧАЭС;

· решение экологических проблем;

· сохранение интеллектуального потенциала республики.

Объективная реальность и целевая ориентация внешнеэкономической стратегии Беларуси предопределили ряд ее направлений, каждое из которых вытекало из единой цели.

Стратегия сотрудничества в рамках СНГ была ориентирована на:

· поиск и налаживание взаимовыгодного экономического сотрудничества на основе имеющихся и новых форм хозяйственных связей;

· дальнейшее формирование договорно-правовой базы Содружества;

· урегулирование и предупреждение конфликтов на пространстве СНГ;

· согласование военно-политического взаимодействия с целью защиты внешних границ СНГ;

· обеспечение прав национальных меньшинств;

· отстаивание интересов граждан Республики Беларусь на территории СНГ.

Республика Беларусь активно поддерживала инициативы, направленные на преобразование СНГ из механизма переговоров, содействующих более успешному решению проблем, связанных с распадом СССР, в региональную организацию с высоким уровнем экономической интеграции и политического сотрудничества.

Расширение участия республики в Европейском региональном сотрудничестве предполагало:

· развитие общеевропейского интеграционного процесса, прежде всего в рамках совещания по безопасности и сотрудничеству в Европе (СБСЕ), а также других интеграционных институтов (Европейский союз, Совет Европы, НАТО);

· развитие субрегиональных отношений, в которых Республика Беларусь могла играть наиболее существенную роль в укреплении стабильности и развитии обоюдовыгодного сотрудничества;

· развитие имеющихся и поиск новых форм торгово-экономических связей.

Поддерживание и расширение взаимодействия с ведущими странами Запада было направлено на налаживание сотрудничества в областях, в которых наблюдалось совпадение интересов и концепций решения проблем.

Членство в ООН и других международных организациях (МВФ, МБРР, ОЭСР и т. п.) было направлено на дополнение и расширение двусторонних и региональных механизмов, обеспечивающих доступ к мировому опыту, информации, статистике, экспертным услугам и источникам технической и финансовой помощи.

Сотрудничество со странами Азии, Африки и Латинской Америки Беларусь ориентировала на достижение нового качества отношений, на развитие направлений, не входивших ранее в сферу ее активной политики. Страны данного региона, реально претендующие на роль глобальных величин, представлялись важными объектами внешнеэкономической деятельности.

Таким образом, в рамках выделенных основных направлений и приоритетов Республика Беларусь стала развивать полномасштабное политическое, экономическое, правовое, социально-гуманитарное, культурное и природоохранное международное сотрудничество на базе двусторонних, региональных и многосторонних отношений. Особое значение приобрело установление всеобъемлющих межгосударственных, межправительственных и межпарламентских контактов и связей, создание прочной международно-правовой основы долговременных отношений с зарубежными странами.

Лекция № 3. Адаптация национальной экономии
 к  глобализации мирохозяйственных связей.

Литература:

1. Единый рынок — новая модель экономики. М., 1994.

2. Словарь современной экономической теории / Под ред. Д. Пирса. М., 1997.

3. Мировая экономика / Под ред. проф. А. И. Леусского. СПб., 2002.

4. Неклесса А. И. Конец цивилизации, или Конфликт истории // Мировая экономика и междунар. отношения. 1999. № 3. С. 32–38.

5. Сорокин П. А. Главные тенденции нашего времени. М., 1997. С. 29.

6. Основные положения национальной программы развития экспорта Республики Беларусь на 2000–2005 годы / Научн. руководители академик НАН РБ П. Г. Никитенко, член-кор. НАН РБ В. Ф. Медведев. Мн.: Право и экономика, 2000.

7. Козловский В. В., Лутохина Э. А. Белорусская модель: обусловленность и характерные особенности // Экономика Беларуси. 2004. № 1.

8. Сборник научных трудов кафедры экономической теории / Под ред. до э. н., профессора В. В. Круглова. СПб, 2003.

9. Михайлушкин А. И., Шимко П. Д. Международная экономика. М., 2002.

10. Бабинцева Н. С. Мировая экономика. СПб., 2003.

11. Погорлецкий А. И. Экономика зарубежных стран. СПб., 2002.

12. Исаев В. В., Немчин А. М. Общая теория социально-экономических систем. СПб., 2002.

13. Социальная политика / Под ред. проф. Н. А. Волгина. М., 2003.

14. Трибуш А. С. Формирование общего аграрного рынка Беларуси и России. Мн., 2004.

15. Шишкин С. В. Экономика социальной сферы. М., 2003.

16. Ясин Е. Г. Модернизация экономики и система ценностей. М., 2003.
�EMBED Excel.Chart.8���


�EMBED Excel.Chart.8���


�EMBED Excel.Chart.8���





� Lawrence R. Workers and Economists II: Resist the Binge // Foreign Affairs. 1994. March/April.


� Weiss L. The Myth of the Powerless State: Governing the Economy in a Global Era. Cambridge. 1998. Р. 176.


� Cutter B., Spero J., Tyson L. New World, New Deal. A Democratic approach to Globalization // Foreign Affairs, 2000. March/April. Р. 97.


� Bacevich A. Policing Utopia. The Military Imperatives of Globalization // National Interests. 1999. Р. 9.


� Рогов С. М. 11 сентября 2001 года: реакция США // США и Канада. 2001. № 11. С. 3–24.


� Кравченко И. И. Общественный кризис XX века и его отражение в ряде западных концепций // Вопр. философии. 2001. №8. С. 34 — 37. 





[image: image4.emf]105,8

104,7

105,0

107,0

111,0

107,8

105,9

104,5

107,1

115,6

109,3

101,8

100,7

106,6

112,9

102,1

96,5

106,4

120,8

120,2

90

95

100

105

110

115

120

125

2000 2001 2002 2003 2004

% к предыдущему году

Валовой внутренний продукт  Продукция промышленности

Продукция сельского хозяйства Инвестиции в основной капитал

[image: image5.emf]119,4

110,4

110,3

124,5

134,9

121,5

111,1

109,0

125,3

134,4

100

110

120

130

140

2000 2001 2002 2003 11 месяцев 

2004

2005 

(прогноз)

% к предыдущему году

Экпорт Импорт

111-

112

1

[image: image6.emf]26,3%

8,2%

65,5%

Экспорт в страны вне СНГ Экспорт в страны СНГ (без России)

Экспорт в Россию

47,1

%

47,1

%

1997 г.

2005 

5,8%

_1491651434.xls
Диаграмма1

		2000		2000

		2001		2001

		2002		2002

		2003		2003

		11 месяцев 2004		11 месяцев 2004

		2005 (прогноз)		2005 (прогноз)



111-
112

109-110

Экпорт

Импорт

% к предыдущему году

119.3930965514

121.5170092559

110.4059784316

111.065634583

110.3083251342

108.9611560771

124.4844446833

125.3448452028

134.9

134.4

112

109



Данные

		Отдельные социально-экономические показатели Республики Беларусь за 1996-2005 годы

				Единица измере-ния		1990		1991		1992		1993		1994		1995		1996		1997		1998		1999		2000		2001		2002		2003		11 мес. 2004		2004		2005 (прогноз)				2005 (прогноз)

		номинальный		млрд. руб.		43.3		87.1		924.5		9853.2		17793.2		121402.6		191839.2		366830.1		702161.1		3026064.0		9133.8		17173.2		26138.3		35930.2				49445.2		59100.0		-		58000.0

		номинальный в долларовом эквиваленте		млрд. долл. США		74.7		-		-		27.4		4.8		10.5		14.1		14.7		16.1		10.9		11.4		12.1		14.5		17.3				22.9		26.8		-		26.5

		Валовой внутренний продукт (в сопоставимых ценах)

		темп роста к 1990 году (факт)		%														67.1		74.8		81.1		83.8		88.7		92.8		97.5		104.0				115.4		127.0		-		125.3

		темп роста к предыдущему году		%		-		98.8		90.4		92.4		88.3		89.6		102.8		111.4		108.4		103.4		105.8		104.7		105.0		107.0				111.0		110.0		-		108.5

		Средневзвешенный курс белорусского рубля к доллару США		рублей/доллар США		-		-		-		360.0		3694.0		11525.0		13608.0		24995.0		43596.0		276661.0		800.0		1420.0		1804.0		2074.9				2163.0		2204.0		-		2185.0

		Индекс средневзвешенного курса белорусского рубля к доллару США (девальвация)

		к предыдущему году		%		-		-		-		-		1026.1		312.0		118.1		183.7		174.4		634.6		289.2		177.5		127.0		115.0				104.2		101.9		-		101.0

		темп роста к предыдущему году

		Инвестиции в основной капитал		%																						102.1		96.5		106.4		120.8				120.2		117.5		-		115.5

		пром																								107.8		105.9		104.5		107.1				115.6		109.5				108.0

		сх																								109.3		101.8		100.7		106.6				112.9		109.5				108.0

																										Декабрь 2000		Декабрь 2001		Декабрь 2002		Декабрь 2003		Декабрь 2003		Декабрь 2004		Декабрь 2005				Декабрь 2005

		Средняя заработная плата работников в декабре

		номинальная		долл.США																88.2						75.4		105.8		115.2		139.4		115.2		200.0		250.0

		Индекс потребительских цен

		декабрь к декабрю предыдущего года		%																						207.5		146.1		134.8		125.4				114.4		108.0		-		110.0

		Сертификация

		ИСО 9000				190		283		447																		129		190		283		447		447		580

		ИСО 14000				4		16		42																		2		4		16		42		42		87

		НАССР																														8				27		35

		«CE»

																												01.01.2002		01.01.2003		01.01.2004		01.01.2005		01.01.2005

		Задолженность																										313.7		226.1		198.8		0.0		180.9

		общая																										226.1		172.1		169.7				157.9

		природный газ																										87.6		54.0		29.1				23

		электроэнергия

		Темп роста																								2000		2001		2002		2003		11 мес. 2004		11 месяцев 2004		2005 (прогноз)

		экспорта товаров и услуг		%																						119.4		110.4		110.3		124.5		124.5		134.9		112.0				111.0

		импорта товаров и услуг		%																						121.5		111.1		109.0		125.3		125.3		134.4		109.0				110.0



&C&P



Осн

		2000		107.8		109.3		102.1

		2001		105.9		101.8		96.5

		2002		104.5		100.7		106.4

		2003		107.1		106.6		120.8

		2004		115.6		112.9		120.2

		2005 (прогноз)		109.5		109.5		117.5



117,5

109,5

110

109,5

Валовой внутренний продукт

Продукция промышленности

Продукция сельского хозяйства

Инвестиции в основной капитал

процентов к предыдущему году

Динамика основных макроэкономических показателей

105.8

104.7

105

107

111

110



Валообр

		Республики Беларусь

		Минпром

		Минсельхозпрод

		Минстройархитектуры

		Концерн "Беллегпром"

		Концерн "Беллесбумпром"

		Концерн "Белместпром"

		Концерн "Белнефтехим"



Количество убыточных валообразующих промышленных предприятий за 11 месяцев 2004 г.

19

1

4

2

5

3

3

1



Валообр-данные

		Убыточные валообразующие

		Республики Беларусь		19

		Минпром		1

		Минсельхозпрод		4

		Минстройархитектуры		2

		Концерн "Беллегпром"		5

		Концерн "Беллесбумпром"		3

		Концерн "Белместпром"		3

		Концерн "Белнефтехим"		1

		Концерн "Белбиофарм"

		Концерн "Белгоспищепром"





Зарплата

		2000

		2001

		2002

		2003

		2004

		2005 (прогноз)



Прогноз на 2004 год

Заработная плата

Средняя заработная плата на конец года, 
долларов США

75.3740326741

105.7924888606

115.216258468

139.3652121381

200

250



Энерго-зад

		01.01.2002		01.01.2002		01.01.2002

		01.01.2003		01.01.2003		01.01.2003

		01.01.2004		01.01.2004		01.01.2004

		01.01.2005		01.01.2005		01.01.2005



Общая

За природный газ

За электроэнергию

млн. долларов США

Динамика внешней задолженности за энергоресурсы перед зарубежными поставщиками

313.7

226.1

87.6

226.1

172.1

54

198.8

169.7

29.1

180.9

157.9

23



Удобрения

		Отгрузка минеральных удобрений сельскохозяйст-

		венным потребителям в январе 2004 и 2005 гг.

		Информация по состоянию на 24.01.2005

				Январь 2004 г.		Январь 2005 г.		% 2005 к 2004

		КАЛИЙНЫЕ		10.3		24.7		240

		АЗОТНЫЕ		8.9		27.2		306

		ФОСФОРНЫЕ		2.8		5.0		179

		ВСЕГО по РБ		22.0		56.9		259





Удобрения

		0		0

		0		0

		0		0



Январь 2004 г.

Январь 2005 г.

тысяч тонн действующего вещества

Динамика поставок минеральных удобрений сельскохозяйственным потребителям республики 
 в январе 2004 и 2005 гг.



Задолж-ть

		Отгрузка минеральных удобрений сельскохозяйст-

		венным потребителям в январе 2004 и 2005 гг.

				природный газ		электрическая и тепловая энергия

		январь		92.8		88.3

		февраль		99.1		102.6

		март		108.9		102.6

		апрель		100.0		104.3

		май		104.3		103.3

		июнь		93.2		102.3

		июль		110.6		101

		август		100.9		101

		сентябрь		95.4		101.2

		октябрь		104		100.5

		ноябрь		88.9		99.4

		декабрь		114.9		102.5

		январь-декабрь		100.6		100.5





Задолж-ть

		0		0

		0		0

		0		0

		0		0

		0		0

		0		0

		0		0

		0		0

		0		0

		0		0

		0		0

		0		0

		0		0



природный газ

электрическая и тепловая энергия

Уровень оплаты энергоресурсов в 2004 году (%)



Нед-Данные

		

		Республика Беларусь		15		2.1		16.2		1.8

		в том числе:

		Минпром		14		2.2		18.4		2.3

		Минсельхозпрод		28		3		31.5		4.9

		в том числе:

		Минсельхозпрод (организации республиканской формы собственности и с долей республиканской формы собственности)		-		-		30.8		3.7

		облсельхозпроды (включая колхозы) и управления перерабатывающей промышленности		-		-		31.8		5.3

		Минстройархитектуры		13		2.2		13.6		1.8

		Концерн "Белнефтехим"		11		2		5.5		0.4

		Концерн "Беллесбумпром"		18		5		30		5.1

		Концерн "Беллегпром"		18		5		38.7		3.4

		Концерн "Белместпром"		18		5		39.6		12.2

		Концерн "Белбиофарм"		13		4		21.1		7.1

		Концерн "Белгоспищепром"		12		2		18.6		1.3

		Брестский облисполком		12		2.5		19.9		4.7

		Витебский облисполком		11		2.5		28.9		1.7

		Гомельский облисполком		11		2.5		20.3		4.5

		Гродненский облисполком		12		2.5		21.8		3.7

		Минский облисполком		12		2.5		30.1		6

		Могилевский облисполком		12		2.5		28.4		2

		Минский горисполком		2.7		2		2.9		0.2

		Республика Беларусь		15		2.1		16.2		1.8

		в том числе:

		Минпром		14		2.2		18.4		2.3

		Минсельхозпрод		28		3		31.5		4.9

		в том числе:

		Минсельхозпрод (организации республиканской формы собственности и с долей республиканской формы собственности)		-		-		30.8		3.7

		облсельхозпроды (включая колхозы) и управления перерабатывающей промышленности		-		-		31.8		5.3

		Минстройархитектуры		13		2.2		13.6		1.8

		Концерн "Белнефтехим"		11		2		5.5		0.4

		Концерн "Беллесбумпром"		18		5		30		5.1

		Концерн "Беллегпром"		18		5		38.7		3.4

		Концерн "Белместпром"		18		5		39.6		12.2

		Концерн "Белбиофарм"		13		4		21.1		7.1

		Концерн "Белгоспищепром"		12		2		18.6		1.3

		Брестский облисполком		12		2.5		19.9		4.7

		Витебский облисполком		11		2.5		28.9		1.7

		Гомельский облисполком		11		2.5		20.3		4.5

		Гродненский облисполком		12		2.5		21.8		3.7

		Минский облисполком		12		2.5		30.1		6

		Могилевский облисполком		12		2.5		28.4		2

		Минский горисполком		2.7		2		2.9		0.2





Неденеж

		Республика Беларусь

		Минпром

		Минсельхозпрод

		Минстройархитектуры

		Концерн "Беллесбумпром"

		Концерн "Беллегпром"

		Концерн "Белместпром"

		Концерн "Белбиофарм"

		Концерн "Белгоспищепром"

		Брестский облисполком

		Витебский облисполком

		Гомельский облисполком

		Гродненский облисполком

		Минский облисполком

		Могилевский облисполком

		Минский горисполком



Прогноз на 2004 год - 15

Неденежная форма расчетов

процентов 
к оплаченной выручке

Удельный вес неденежной формы расчетов в январе-ноябре 2004 года

16.2

18.4

31.5

13.6

30

38.7

39.6

21.1

18.6

19.9

28.9

20.3

21.8

30.1

28.4

2.9



Бартер

		Республика Беларусь

		Минпром

		Минсельхозпрод

		Концерн "Беллесбумпром"

		Концерн "Белместпром"

		Концерн "Белбиофарм"

		Брестский облисполком

		Гомельский облисполком

		Гродненский облисполком

		Минский облисполком



Прогноз на 2004 год - 2

Неденежная форма расчетов

процентов 
к оплаченной выручке

Удельный товарообменных операций 
в январе-ноябре 2004 года

1.8

2.3

4.9

5.1

12.2

7.1

4.7

4.5

3.7

6



Серт

		2001		2001

		2002		2002

		2003		2003

		2004		2004

		2005 (прогноз)		2005 (прогноз)



ИСО серии 9000

ИСО серии 14000

количество производств на конец года

Сертификация систем управления качеством по международным стандартам

129

2

190

4

283

16

447

42

580

87



Диверс-данные

		

		Диверсификация внешних рынков  Республики Беларусь

		1995 год				2004 год

		Экспорт в страны вне СНГ		0.37		Экспорт в страны вне СНГ		0.472

		Экспорт в страны СНГ (без России)		0.175		Экспорт в страны СНГ (без России)		0.062

		Экспорт в Россию		0.455		Экспорт в Россию		0.466





Диверс

		





Диверс

		Экспорт в страны вне СНГ

		Экспорт в страны СНГ (без России)

		Экспорт в Россию



0.472

0.062

0.466



Инвестиции

		2000

		2001

		2002

		2003

		2004

		2005 (прогноз)



1995 год

11 месяцев 2004 года

6,2%

Изменение структуры экспорта товаров

Экспорт в страны вне СНГ

Экспорт в страны СНГ (без России)

Экспорт в Россию

0.37

0.175

0.455

Прогноз на 2004 год

115,5-117,5

Реальный к 1990 году, процентов

процентов к предыдущему году

Инвестиции в основной капитал

102.1

96.5

106.4

120.8

120.2

117.5



Инфляция

		2000

		2001

		2002

		2003

		2004

		2005 (прогноз)



Прогноз на 2004 год

115,5-117,5

Реальный к 1990 году, процентов

процентов к предыдущему году

Инвестиции в основной капитал

207.5

146.1

134.8

125.4

114.4

108



ВВП

		2000

		2001

		2002

		2003

		2004

		2005 (прогноз)



Прогноз на 2004 год

125,3-127

Реальный к 1990 году, процентов

процентов

Реальный валовой внутренний продукт 
к 1990 году

88.6706421615

92.838162343

97.4800704602

104

115.44

126.984




_1491651437.xls
Диаграмма1

		





Диаграмма1

		Экспорт в страны вне СНГ

		Экспорт в страны СНГ (без России)

		Экспорт в Россию



47,1%

47,1%

0.472

0.062

0.466



Данные

		Отдельные социально-экономические показатели Республики Беларусь за 1996-2005 годы

				Единица измере-ния		1990		1991		1992		1993		1994		1995		1996		1997		1998		1999		2000		2001		2002		2003		11 мес. 2004		2004		2005 (прогноз)				2005 (прогноз)

		номинальный		млрд. руб.		43.3		87.1		924.5		9853.2		17793.2		121402.6		191839.2		366830.1		702161.1		3026064.0		9133.8		17173.2		26138.3		35930.2				49445.2		59100.0		-		58000.0

		номинальный в долларовом эквиваленте		млрд. долл. США		74.7		-		-		27.4		4.8		10.5		14.1		14.7		16.1		10.9		11.4		12.1		14.5		17.3				22.9		26.8		-		26.5

		Валовой внутренний продукт (в сопоставимых ценах)

		темп роста к 1990 году (факт)		%														67.1		74.8		81.1		83.8		88.7		92.8		97.5		104.0				115.4		127.0		-		125.3

		темп роста к предыдущему году		%		-		98.8		90.4		92.4		88.3		89.6		102.8		111.4		108.4		103.4		105.8		104.7		105.0		107.0				111.0		110.0		-		108.5

		к 1995 году		%												100.0		102.8		114.5		124.1		128.4		135.8		142.2		149.3		159.7		0.0		177.3		195.1

		Средневзвешенный курс белорусского рубля к доллару США		рублей/доллар США		-		-		-		360.0		3694.0		11525.0		13608.0		24995.0		43596.0		276661.0		800.0		1420.0		1804.0		2074.9				2163.0		2204.0		-		2185.0

		Индекс средневзвешенного курса белорусского рубля к доллару США (девальвация)

		к предыдущему году		%		-		-		-		-		1026.1		312.0		118.1		183.7		174.4		634.6		289.2		177.5		127.0		115.0				104.2		101.9		-		101.0

		темп роста к предыдущему году

		Инвестиции в основной капитал		%																						102.1		96.5		106.4		120.8				120.2		117.5		-		115.5

		пром																								107.8		105.9		104.5		107.1				115.6		109.5				108.0

		сх																								109.3		101.8		100.7		106.6				112.9		109.5				108.0

																																				2004

		Валовое потребление ТЭР, млн. тонн у.т.														32.1		32.3		36.8		36.6		34.5		34.5		34.7		34.4		34.9				35.3		35.9

		темп роста к предыдущему году														100.0		100.6		114.1		99.4		94.2		100.2		100.5		99.1		101.6				101.0		101.8

		к 1995 году		%												100.0		100.6		114.8		114.0		107.4		107.6		108.1		107.2		108.9		0.0		110.0		111.9

																										Декабрь 2000		Декабрь 2001		Декабрь 2002		Декабрь 2003		Декабрь 2003		Декабрь 2004		Декабрь 2005				Декабрь 2005

		Средняя заработная плата работников в декабре

		номинальная		долл.США																88.2						75.4		105.8		115.2		139.4		115.2		200.0		250.0

		Индекс потребительских цен

		декабрь к декабрю предыдущего года		%																						207.5		146.1		134.8		125.4				114.4		108.0		-		110.0

		Сертификация

		ИСО 9000				190		283		447																		129		190		283		447		447		580

		ИСО 14000				4		16		42																		2		4		16		42		42		87

		НАССР																														8				27		35

		«CE»

																												01.01.2002		01.01.2003		01.01.2004		01.01.2005		01.01.2005

		Задолженность																										313.7		226.1		198.8		0.0		180.9

		общая																										226.1		172.1		169.7				157.9

		природный газ																										87.6		54.0		29.1				23

		электроэнергия

		Темп роста																								2000		2001		2002		2003		11 мес. 2004		11 месяцев 2004		2005 (прогноз)

		экспорта товаров и услуг		%																						119.4		110.4		110.3		124.5		124.5		134.9		112.0				111.0

		импорта товаров и услуг		%																						121.5		111.1		109.0		125.3		125.3		134.4		109.0				110.0



1997 г.

2005 г.

5,8%

26,3%

8,2%

65,5%

Экспорт в страны вне СНГ

Экспорт в страны СНГ (без России)

Экспорт в Россию

0.2632516094

0.0820435557

0.654704835

&C&P



Осн

		2000		107.8		109.3		102.1

		2001		105.9		101.8		96.5

		2002		104.5		100.7		106.4

		2003		107.1		106.6		120.8

		2004		115.6		112.9		120.2

		2005 (прогноз)		109.5		109.5		117.5



117,5

109,5

110

109,5

Валовой внутренний продукт

Продукция промышленности

Продукция сельского хозяйства

Инвестиции в основной капитал

процентов к предыдущему году

Динамика основных макроэкономических показателей

105.8

104.7

105

107

111

110



Внеш

		2000		2000

		2001		2001

		2002		2002

		2003		2003

		11 месяцев 2004		11 месяцев 2004

		2005 (прогноз)		2005 (прогноз)



111-
112

109-110

Экпорт

Импорт

процентов к предыдущему году

Динамика показателей внешней торговли 
товарами и услугами

119.3930965514

121.5170092559

110.4059784316

111.065634583

110.3083251342

108.9611560771

124.4844446833

125.3448452028

134.9

134.4

112

109



Валообр

		Концерн "Белнефтехим"

		Концерн "Белместпром"

		Концерн "Беллесбумпром"

		Концерн "Беллегпром"

		Минстройархитектуры

		Минсельхозпрод

		Минпром

		Республики Беларусь



Количество убыточных валообразующих промышленных предприятий за 11 месяцев 2004 г.

1

3

3

5

2

4

1

19



Валообр-данные

		Убыточные валообразующие

		Концерн "Белнефтехим"		1		Концерн "Белнефтехим"		1

		Концерн "Белместпром"		3		Концерн "Белместпром"		3

		Концерн "Беллесбумпром"		3		Концерн "Беллесбумпром"		3

		Концерн "Беллегпром"		5		Концерн "Беллегпром"		5

		Минстройархитектуры		2		Минстройархитектуры		2

		Минсельхозпрод		4		Минсельхозпрод		4

		Минпром		1		Минпром		1

		Республики Беларусь		19		Республики Беларусь		19

		Концерн "Белбиофарм"

		Концерн "Белгоспищепром"





Зарплата

		2000

		2001

		2002

		2003

		2004

		2005 (прогноз)



Прогноз на 2004 год

Заработная плата

Средняя заработная плата на конец года, 
долларов США

75.3740326741

105.7924888606

115.216258468

139.3652121381

200

250



Энерго-зад

		01.01.2002		01.01.2002		01.01.2002

		01.01.2003		01.01.2003		01.01.2003

		01.01.2004		01.01.2004		01.01.2004

		01.01.2005		01.01.2005		01.01.2005



Общая

За природный газ

За электроэнергию

млн. долларов США

Динамика внешней задолженности за энергоресурсы перед зарубежными поставщиками

313.7

226.1

87.6

226.1

172.1

54

198.8

169.7

29.1

180.9

157.9

23



Удобр

		КАЛИЙНЫЕ		КАЛИЙНЫЕ

		АЗОТНЫЕ		АЗОТНЫЕ

		ФОСФОРНЫЕ		ФОСФОРНЫЕ



На 24.01.2004 г.

На 24.01.2005 г.

тыс. тонн действующего вещества

Отгрузка минеральных удобрений сельскохозяйственным потребителям

10.3

24.7

8.9

27.2

2.8

5



Удобрения

		Отгрузка минеральных удобрений сельскохозяйст-

		венным потребителям в январе 2004 и 2005 гг.

		Информация по состоянию на 24.01.2005

				Январь 2004 г.		Январь 2005 г.		% 2005 к 2004

		КАЛИЙНЫЕ		10.3		24.7		240

		АЗОТНЫЕ		8.9		27.2		306

		ФОСФОРНЫЕ		2.8		5.0		179

		ВСЕГО по РБ		22.0		56.9		259





Задания

		

		Концерн "Белместпром"		прогноз				факт

		Продукция промышленности		108-108,5		108.5		102.3

		Производство потребительских товаров		108-109		109		100.2

		Концерн "Беллегпром"

		Производство потребительских товаров		108,5-110		109		107.7

		Минпром

		экспорт		112-113		113		143.6

		импорт		112,6-113,6		113.6		150.6

		Концерн "Белместпром"

		экспорт		109-110		110		118.3

		импорт		110-111		111		123.5

		Инвестиции в основной капитал

		Минстройархитектуры				120		104

		Минсвязи				120		111.4

		Госкомавиация				132		109.8

		Концерн "Белгоспищепром"				114		99.4

		Концерн "Беллегпром"				120		76.8

		Концерн "Белместпром"				213		183.7

		Концерн "Белбиофарм"				120		118.2

		Белорусская железная дорога				120		102.6

		Белкоопсоюз				120		109.8

		Рентабельность (в процентах)

		Минсельхозпрод				6		1.1

		Концерн "Беллесбумпром"				12		8.5

		Концерн "Беллегпром"				10		6.7

		Концерн "Белместпром"				7		-0.2

		Энергосбережение

		Минсельхозпрод

		Минсельхозпрод





ВП-2005

		

				2005

		Валовой внутренний продукт		110

		Продукция промышленности		109.5

		Продукция сельского хозяйства		109.5

		Инвестиции в основной капитал		117.5

		Производство потребительских товаров		111

		в том числе

		продовольственных		111

		непродовольственных		111.5

		Объем внешней торговли		110.5

		в том числе

		экспорт		112

		импорт		109

		Реальные денежные доходы населения		114

		Розничный товарооборот		114

		Платные услуги населению		115

		Рентабельность реализованной продукции промышленности (в процентах)		13

		Энергоемкость валового внутреннего продукта (снижение в процентах)		6

		Ввод в эксплуатацию жилья за счет всех источников финансирования, тыс.кв.м		4





Убыт

		





Убыт

		Жилищно-коммунальное хозяйство

		Торговля и общепит

		Строительство

		Связь

		Транспорт

		Сельское хозяйство

		Промышленность

		Республика Беларусь



процентов

Удельный вес убыточных предприятий по отраслям народного хозяйства за 11 месяцев 2004 года

40.4

27.8

18.4

8.9

19.1

17.8

37.1

25.3



Убыточные-данные

		

		Удельный вес убыточных предприятий за январь-ноябрь 2004 г.

		Жилищно-коммунальное хозяйство		40.4		Жилищно-коммунальное хозяйство		40.4

		Торговля и общепит		27.8		Торговля и общепит		27.8

		Строительство		18.4		Строительство		18.4

		Связь		8.9		Связь		8.9

		Транспорт		19.1		Транспорт		19.1

		Сельское хозяйство		17.8		Сельское хозяйство		17.8

		Промышленность		37.1		Промышленность		37.1

		Республика Беларусь		25.3		Республика Беларусь		25.3





Оплата ТЭР

		январь		88.3

		февраль		102.6

		март		102.6

		апрель		104.3

		май		103.3

		июнь		102.3

		июль		101

		август		101

		сентябрь		101.2

		октябрь		100.5

		ноябрь		99.4

		декабрь		102.5

		январь-декабрь		100.5



природный газ

электрическая и тепловая энергия

процентов

Уровень оплаты энергоресурсов в 2004 году

92.8

99.1

108.9

100

104.3

93.2

110.6

100.9

95.4

104

88.9

114.9

100.6



Задолж-ть

		Отгрузка минеральных удобрений сельскохозяйст-

		венным потребителям в январе 2004 и 2005 гг.

				природный газ		электрическая и тепловая энергия

		январь		92.8		88.3

		февраль		99.1		102.6

		март		108.9		102.6

		апрель		100.0		104.3

		май		104.3		103.3

		июнь		93.2		102.3

		июль		110.6		101

		август		100.9		101

		сентябрь		95.4		101.2

		октябрь		104		100.5

		ноябрь		88.9		99.4

		декабрь		114.9		102.5

		январь-декабрь		100.6		100.5





Задолж-ть

		0		0

		0		0

		0		0

		0		0

		0		0

		0		0

		0		0

		0		0

		0		0

		0		0

		0		0

		0		0

		0		0



природный газ

электрическая и тепловая энергия

Уровень оплаты энергоресурсов в 2004 году (%)



Нед-Данные

		

		Республика Беларусь		15		2.1		16.2		1.8

		в том числе:

		Минпром		14		2.2		18.4		2.3

		Минсельхозпрод		28		3		31.5		4.9

		в том числе:

		Минсельхозпрод (организации республиканской формы собственности и с долей республиканской формы собственности)		-		-		30.8		3.7

		облсельхозпроды (включая колхозы) и управления перерабатывающей промышленности		-		-		31.8		5.3

		Минстройархитектуры		13		2.2		13.6		1.8

		Концерн "Белнефтехим"		11		2		5.5		0.4

		Концерн "Беллесбумпром"		18		5		30		5.1

		Концерн "Беллегпром"		18		5		38.7		3.4

		Концерн "Белместпром"		18		5		39.6		12.2

		Концерн "Белбиофарм"		13		4		21.1		7.1

		Концерн "Белгоспищепром"		12		2		18.6		1.3

		Брестский облисполком		12		2.5		19.9		4.7

		Витебский облисполком		11		2.5		28.9		1.7

		Гомельский облисполком		11		2.5		20.3		4.5

		Гродненский облисполком		12		2.5		21.8		3.7

		Минский облисполком		12		2.5		30.1		6

		Могилевский облисполком		12		2.5		28.4		2

		Минский горисполком		2.7		2		2.9		0.2

		Республика Беларусь		15		2.1		16.2		1.8

		в том числе:

		Минпром		14		2.2		18.4		2.3

		Минсельхозпрод		28		3		31.5		4.9

		в том числе:

		Минсельхозпрод (организации республиканской формы собственности и с долей республиканской формы собственности)		-		-		30.8		3.7

		облсельхозпроды (включая колхозы) и управления перерабатывающей промышленности		-		-		31.8		5.3

		Минстройархитектуры		13		2.2		13.6		1.8

		Концерн "Белнефтехим"		11		2		5.5		0.4

		Концерн "Беллесбумпром"		18		5		30		5.1

		Концерн "Беллегпром"		18		5		38.7		3.4

		Концерн "Белместпром"		18		5		39.6		12.2

		Концерн "Белбиофарм"		13		4		21.1		7.1

		Концерн "Белгоспищепром"		12		2		18.6		1.3

		Брестский облисполком		12		2.5		19.9		4.7

		Витебский облисполком		11		2.5		28.9		1.7

		Гомельский облисполком		11		2.5		20.3		4.5

		Гродненский облисполком		12		2.5		21.8		3.7

		Минский облисполком		12		2.5		30.1		6

		Могилевский облисполком		12		2.5		28.4		2

		Минский горисполком		2.7		2		2.9		0.2





Неденеж

		Республика Беларусь

		Минпром

		Минсельхозпрод

		Минстройархитектуры

		Концерн "Беллесбумпром"

		Концерн "Беллегпром"

		Концерн "Белместпром"

		Концерн "Белбиофарм"

		Концерн "Белгоспищепром"

		Брестский облисполком

		Витебский облисполком

		Гомельский облисполком

		Гродненский облисполком

		Минский облисполком

		Могилевский облисполком

		Минский горисполком



Прогноз на 2004 год - 15

Неденежная форма расчетов

процентов 
к оплаченной выручке

Удельный вес неденежной формы расчетов в январе-ноябре 2004 года

16.2

18.4

31.5

13.6

30

38.7

39.6

21.1

18.6

19.9

28.9

20.3

21.8

30.1

28.4

2.9



Бартер

		Республика Беларусь

		Минпром

		Минсельхозпрод

		Концерн "Беллесбумпром"

		Концерн "Белместпром"

		Концерн "Белбиофарм"

		Брестский облисполком

		Гомельский облисполком

		Гродненский облисполком

		Минский облисполком



Прогноз на 2004 год - 2

Неденежная форма расчетов

процентов 
к оплаченной выручке

Удельный товарообменных операций 
в январе-ноябре 2004 года

1.8

2.3

4.9

5.1

12.2

7.1

4.7

4.5

3.7

6



Серт

		2001		2001

		2002		2002

		2003		2003

		2004		2004

		2005 (прогноз)		2005 (прогноз)



ИСО серии 9000

ИСО серии 14000

количество производств на конец года

Сертификация систем управления качеством по международным стандартам

129

2

190

4

283

16

447

42

580

87



Диверс-данные

		

		Диверсификация внешних рынков  Республики Беларусь

		1995 год		1997		2004 год		2004 год		1995 год

		Экспорт в страны вне СНГ		0.263		Экспорт в страны вне СНГ		0.472		0.37

		Экспорт в страны СНГ (без России)		0.082		Экспорт в страны СНГ (без России)		0.062		0.175

		Экспорт в Россию		0.655		Экспорт в Россию		0.466		0.455





Инвестиции

		2000

		2001

		2002

		2003

		2004

		2005 (прогноз)



Прогноз на 2004 год

115,5-117,5

Реальный к 1990 году, процентов

процентов к предыдущему году

Инвестиции в основной капитал

102.1

96.5

106.4

120.8

120.2

117.5



Инфляция

		2000

		2001

		2002

		2003

		2004

		2005 (прогноз)



Прогноз на 2004 год

115,5-117,5

Реальный к 1990 году, процентов

процентов к предыдущему году

Инвестиции в основной капитал

207.5

146.1

134.8

125.4

114.4

108



ВВП

		2000

		2001

		2002

		2003

		2004

		2005 (прогноз)

		97.4800704602

		104

		115.44

		126.984



Прогноз на 2004 год

125,3-127

Реальный к 1990 году, процентов

процентов

Реальный валовой внутренний продукт 
к 1990 году

67.1211168399

74.7729241597

81.0538497891

83.8096806819

88.6706421615

92.838162343



ВВП-тэр

		1995		100

		1996		102.8

		1997		114.5192

		1998		124.1388128

		1999		128.3595324352

		2000		135.8043853164

		2001		142.1871914263

		2002		149.2965509976

		2003		159.7473095675

		2004		177.3195136199

		2005 (прогноз)		195.0514649819



Валовое потребление ТЭР

Реальный ВВП к 1995 году

млн. тонн условного топлива

процентов к 1995 году

Валовое потребление топливно-энергетических ресурсов и реальный валовой внутренний продукт

32.077

32.271

36.816

36.583

34.451

34.516

34.683

34.381

34.929

35.2817829

35.9



ВВП-ТЭР-1

		1995		1995

		1996		1996

		1997		1997

		1998		1998

		1999		1999

		2000		2000

		2001		2001

		2002		2002

		2003		2003

		2004		2004

		2005 (прогноз)		2005 (прогноз)



Реальный валовой внутренний продукт

Валовое потребление топливно-энергетических ресурсов

процентов к 1995 году

Реальный валовой внутренний продукт и валовое потребление топливно-энергетических ресурсов

100

100

102.8

100.6047947127

114.5192

114.7738254824

124.1388128

114.0474483275

128.3595324352

107.4009414846

135.8043853164

107.6035788883

142.1871914263

108.124201141

149.2965509976

107.1827165882

159.7473095675

108.8911057767

177.3195136199

109.9909059451

195.0514649819

111.9181968389




_1491651431.xls
Диаграмма1

		2000		107.8		109.3		102.1

		2001		105.9		101.8		96.5

		2002		104.5		100.7		106.4

		2003		107.1		106.6		120.8

		2004		115.6		112.9		120.2



Валовой внутренний продукт

Продукция промышленности

Продукция сельского хозяйства

Инвестиции в основной капитал

% к предыдущему году

105.8

104.7

105

107

111



Данные

		Отдельные социально-экономические показатели Республики Беларусь за 1996-2005 годы

				Единица измере-ния		1990		1991		1992		1993		1994		1995		1996		1997		1998		1999		2000		2001		2002		2003		11 мес. 2004		2004

		номинальный		млрд. руб.		43.3		87.1		924.5		9853.2		17793.2		121402.6		191839.2		366830.1		702161.1		3026064.0		9133.8		17173.2		26138.3		35930.2				49445.2				-

		номинальный в долларовом эквиваленте		млрд. долл. США		74.7		-		-		27.4		4.8		10.5		14.1		14.7		16.1		10.9		11.4		12.1		14.5		17.3				22.9				-

		Валовой внутренний продукт (в сопоставимых ценах)

		темп роста к 1990 году (факт)		%														67.1		74.8		81.1		83.8		88.7		92.8		97.5		104.0				115.4				-

		темп роста к предыдущему году		%		-		98.8		90.4		92.4		88.3		89.6		102.8		111.4		108.4		103.4		105.8		104.7		105.0		107.0				111.0				-

		к 1995 году		%												100.0		102.8		114.5		124.1		128.4		135.8		142.2		149.3		159.7		0.0		177.3

		Средневзвешенный курс белорусского рубля к доллару США		рублей/доллар США		-		-		-		360.0		3694.0		11525.0		13608.0		24995.0		43596.0		276661.0		800.0		1420.0		1804.0		2074.9				2163.0				-

		Индекс средневзвешенного курса белорусского рубля к доллару США (девальвация)

		к предыдущему году		%		-		-		-		-		1026.1		312.0		118.1		183.7		174.4		634.6		289.2		177.5		127.0		115.0				104.2				-

		темп роста к предыдущему году

		Инвестиции в основной капитал		%																						102.1		96.5		106.4		120.8				120.2				-

		пром																								107.8		105.9		104.5		107.1				115.6

		сх																								109.3		101.8		100.7		106.6				112.9

																																				2004

		Валовое потребление ТЭР, млн. тонн у.т.														32.1		32.3		36.8		36.6		34.5		34.5		34.7		34.4		34.9				35.3

		темп роста к предыдущему году														100.0		100.6		114.1		99.4		94.2		100.2		100.5		99.1		101.6				101.0

		к 1995 году		%												100.0		100.6		114.8		114.0		107.4		107.6		108.1		107.2		108.9		0.0		110.0

																										Декабрь 2000		Декабрь 2001		Декабрь 2002		Декабрь 2003		Декабрь 2003		Декабрь 2004		Декабрь 2005

		Средняя заработная плата работников в декабре

		номинальная		долл.США																88.2						75.4		105.8		115.2		139.4		115.2		200.0		250.0

		Индекс потребительских цен

		декабрь к декабрю предыдущего года		%																						207.5		146.1		134.8		125.4				114.4		108.0		-		110.0

		Сертификация

		ИСО 9000				190		283		447																		129		190		283		447		447		580

		ИСО 14000				4		16		42																		2		4		16		42		42		87

		НАССР																														8				27		35

		«CE»

																												01.01.2002		01.01.2003		01.01.2004		01.01.2005		01.01.2005

		Задолженность																										313.7		226.1		198.8		0.0		180.9

		общая																										226.1		172.1		169.7				157.9

		природный газ																										87.6		54.0		29.1				23

		электроэнергия

		Темп роста																								2000		2001		2002		2003		11 мес. 2004		11 месяцев 2004		2005 (прогноз)

		экспорта товаров и услуг		%																						119.4		110.4		110.3		124.5		124.5		134.9		112.0				111.0

		импорта товаров и услуг		%																						121.5		111.1		109.0		125.3		125.3		134.4		109.0				110.0



&C&P



Внеш

		2000		2000

		2001		2001

		2002		2002

		2003		2003

		11 месяцев 2004		11 месяцев 2004

		2005 (прогноз)		2005 (прогноз)



111-
112

109-110

Экпорт

Импорт

процентов к предыдущему году

Динамика показателей внешней торговли 
товарами и услугами

119.3930965514

121.5170092559

110.4059784316

111.065634583

110.3083251342

108.9611560771

124.4844446833

125.3448452028

134.9

134.4

112

109



Валообр

		Концерн "Белнефтехим"

		Концерн "Белместпром"

		Концерн "Беллесбумпром"

		Концерн "Беллегпром"

		Минстройархитектуры

		Минсельхозпрод

		Минпром

		Республики Беларусь



Количество убыточных валообразующих промышленных предприятий за 11 месяцев 2004 г.

1

3

3

5

2

4

1

19



Валообр-данные

		Убыточные валообразующие

		Концерн "Белнефтехим"		1		Концерн "Белнефтехим"		1

		Концерн "Белместпром"		3		Концерн "Белместпром"		3

		Концерн "Беллесбумпром"		3		Концерн "Беллесбумпром"		3

		Концерн "Беллегпром"		5		Концерн "Беллегпром"		5

		Минстройархитектуры		2		Минстройархитектуры		2

		Минсельхозпрод		4		Минсельхозпрод		4

		Минпром		1		Минпром		1

		Республики Беларусь		19		Республики Беларусь		19

		Концерн "Белбиофарм"

		Концерн "Белгоспищепром"





Зарплата

		2000

		2001

		2002

		2003

		2004

		250



Прогноз на 2004 год

Заработная плата

Средняя заработная плата на конец года, 
долларов США

75.3740326741

105.7924888606

115.216258468

139.3652121381

200



Энерго-зад

		01.01.2002		01.01.2002		01.01.2002

		01.01.2003		01.01.2003		01.01.2003

		01.01.2004		01.01.2004		01.01.2004

		01.01.2005		01.01.2005		01.01.2005



Общая

За природный газ

За электроэнергию

млн. долларов США

Динамика внешней задолженности за энергоресурсы перед зарубежными поставщиками

313.7

226.1

87.6

226.1

172.1

54

198.8

169.7

29.1

180.9

157.9

23



Удобр

		КАЛИЙНЫЕ		КАЛИЙНЫЕ

		АЗОТНЫЕ		АЗОТНЫЕ

		ФОСФОРНЫЕ		ФОСФОРНЫЕ



На 24.01.2004 г.

На 24.01.2005 г.

тыс. тонн действующего вещества

Отгрузка минеральных удобрений сельскохозяйственным потребителям

10.3

24.7

8.9

27.2

2.8

5



Удобрения

		Отгрузка минеральных удобрений сельскохозяйст-

		венным потребителям в январе 2004 и 2005 гг.

		Информация по состоянию на 24.01.2005

				Январь 2004 г.		Январь 2005 г.		% 2005 к 2004

		КАЛИЙНЫЕ		10.3		24.7		240

		АЗОТНЫЕ		8.9		27.2		306

		ФОСФОРНЫЕ		2.8		5.0		179

		ВСЕГО по РБ		22.0		56.9		259





Убыт

		





Убыт

		Жилищно-коммунальное хозяйство

		Торговля и общепит

		Строительство

		Связь

		Транспорт

		Сельское хозяйство

		Промышленность

		Республика Беларусь



процентов

Удельные вес убыточных предприятий по отраслям народного хозяйства за 11 месяцев 2004 года

40.4

27.8

18.4

8.9

19.1

17.8

37.1

25.3



Убыточные-данные

		

		Удельный вес убыточных предприятий за январь-ноябрь 2004 г.

		Жилищно-коммунальное хозяйство		40.4		Жилищно-коммунальное хозяйство		40.4

		Торговля и общепит		27.8		Торговля и общепит		27.8

		Строительство		18.4		Строительство		18.4

		Связь		8.9		Связь		8.9

		Транспорт		19.1		Транспорт		19.1

		Сельское хозяйство		17.8		Сельское хозяйство		17.8

		Промышленность		37.1		Промышленность		37.1

		Республика Беларусь		25.3		Республика Беларусь		25.3





Оплата ТЭР

		январь		88.3

		февраль		102.6

		март		102.6

		апрель		104.3

		май		103.3

		июнь		102.3

		июль		101

		август		101

		сентябрь		101.2

		октябрь		100.5

		ноябрь		99.4

		декабрь		102.5

		январь-декабрь		100.5



природный газ

электрическая и тепловая энергия

процентов

Уровень оплаты энергоресурсов в 2004 году

92.8

99.1

108.9

100

104.3

93.2

110.6

100.9

95.4

104

88.9

114.9

100.6



Задолж-ть

		Отгрузка минеральных удобрений сельскохозяйст-

		венным потребителям в январе 2004 и 2005 гг.

				природный газ		электрическая и тепловая энергия

		январь		92.8		88.3

		февраль		99.1		102.6

		март		108.9		102.6

		апрель		100.0		104.3

		май		104.3		103.3

		июнь		93.2		102.3

		июль		110.6		101

		август		100.9		101

		сентябрь		95.4		101.2

		октябрь		104		100.5

		ноябрь		88.9		99.4

		декабрь		114.9		102.5

		январь-декабрь		100.6		100.5





Задолж-ть

		0		0

		0		0

		0		0

		0		0

		0		0

		0		0

		0		0

		0		0

		0		0

		0		0

		0		0

		0		0

		0		0



природный газ

электрическая и тепловая энергия

Уровень оплаты энергоресурсов в 2004 году (%)



Нед-Данные

		

		Республика Беларусь		15		2.1		16.2		1.8

		в том числе:

		Минпром		14		2.2		18.4		2.3

		Минсельхозпрод		28		3		31.5		4.9

		в том числе:

		Минсельхозпрод (организации республиканской формы собственности и с долей республиканской формы собственности)		-		-		30.8		3.7

		облсельхозпроды (включая колхозы) и управления перерабатывающей промышленности		-		-		31.8		5.3

		Минстройархитектуры		13		2.2		13.6		1.8

		Концерн "Белнефтехим"		11		2		5.5		0.4

		Концерн "Беллесбумпром"		18		5		30		5.1

		Концерн "Беллегпром"		18		5		38.7		3.4

		Концерн "Белместпром"		18		5		39.6		12.2

		Концерн "Белбиофарм"		13		4		21.1		7.1

		Концерн "Белгоспищепром"		12		2		18.6		1.3

		Брестский облисполком		12		2.5		19.9		4.7

		Витебский облисполком		11		2.5		28.9		1.7

		Гомельский облисполком		11		2.5		20.3		4.5

		Гродненский облисполком		12		2.5		21.8		3.7

		Минский облисполком		12		2.5		30.1		6

		Могилевский облисполком		12		2.5		28.4		2

		Минский горисполком		2.7		2		2.9		0.2

		Республика Беларусь		15		2.1		16.2		1.8

		в том числе:

		Минпром		14		2.2		18.4		2.3

		Минсельхозпрод		28		3		31.5		4.9

		в том числе:

		Минсельхозпрод (организации республиканской формы собственности и с долей республиканской формы собственности)		-		-		30.8		3.7

		облсельхозпроды (включая колхозы) и управления перерабатывающей промышленности		-		-		31.8		5.3

		Минстройархитектуры		13		2.2		13.6		1.8

		Концерн "Белнефтехим"		11		2		5.5		0.4

		Концерн "Беллесбумпром"		18		5		30		5.1

		Концерн "Беллегпром"		18		5		38.7		3.4

		Концерн "Белместпром"		18		5		39.6		12.2

		Концерн "Белбиофарм"		13		4		21.1		7.1

		Концерн "Белгоспищепром"		12		2		18.6		1.3

		Брестский облисполком		12		2.5		19.9		4.7

		Витебский облисполком		11		2.5		28.9		1.7

		Гомельский облисполком		11		2.5		20.3		4.5

		Гродненский облисполком		12		2.5		21.8		3.7

		Минский облисполком		12		2.5		30.1		6

		Могилевский облисполком		12		2.5		28.4		2

		Минский горисполком		2.7		2		2.9		0.2





Неденеж

		Республика Беларусь

		Минпром

		Минсельхозпрод

		Минстройархитектуры

		Концерн "Беллесбумпром"

		Концерн "Беллегпром"

		Концерн "Белместпром"

		Концерн "Белбиофарм"

		Концерн "Белгоспищепром"

		Брестский облисполком

		Витебский облисполком

		Гомельский облисполком

		Гродненский облисполком

		Минский облисполком

		Могилевский облисполком

		Минский горисполком



Прогноз на 2004 год - 15

Неденежная форма расчетов

процентов 
к оплаченной выручке

Удельный вес неденежной формы расчетов в январе-ноябре 2004 года

16.2

18.4

31.5

13.6

30

38.7

39.6

21.1

18.6

19.9

28.9

20.3

21.8

30.1

28.4

2.9



Бартер

		Республика Беларусь

		Минпром

		Минсельхозпрод

		Концерн "Беллесбумпром"

		Концерн "Белместпром"

		Концерн "Белбиофарм"

		Брестский облисполком

		Гомельский облисполком

		Гродненский облисполком

		Минский облисполком



Прогноз на 2004 год - 2

Неденежная форма расчетов

процентов 
к оплаченной выручке

Удельный товарообменных операций 
в январе-ноябре 2004 года

1.8

2.3

4.9

5.1

12.2

7.1

4.7

4.5

3.7

6



Серт

		2001		2001

		2002		2002

		2003		2003

		2004		2004

		580		87



ИСО серии 9000

ИСО серии 14000

количество производств на конец года

Сертификация систем управления качеством по международным стандартам

129

2

190

4

283

16

447

42



Диверс-данные

		

		Диверсификация внешних рынков  Республики Беларусь

		1995 год				2004 год

		Экспорт в страны вне СНГ		0.37		Экспорт в страны вне СНГ		0.472

		Экспорт в страны СНГ (без России)		0.175		Экспорт в страны СНГ (без России)		0.062

		Экспорт в Россию		0.455		Экспорт в Россию		0.466





Диверс

		





Диверс

		Экспорт в страны вне СНГ

		Экспорт в страны СНГ (без России)

		Экспорт в Россию



0.472

0.062

0.466



Инвестиции

		2000

		2001

		2002

		2003

		2004



1995 год

11 месяцев 2004 года

6,2%

Изменение структуры экспорта товаров

Экспорт в страны вне СНГ

Экспорт в страны СНГ (без России)

Экспорт в Россию

0.37

0.175

0.455

Прогноз на 2004 год

115,5-117,5

Реальный к 1990 году, процентов

процентов к предыдущему году

Инвестиции в основной капитал

102.1

96.5

106.4

120.8

120.2



Инфляция

		2000

		2001

		2002

		2003

		2004

		108



Прогноз на 2004 год

115,5-117,5

Реальный к 1990 году, процентов

процентов к предыдущему году

Инвестиции в основной капитал

207.5

146.1

134.8

125.4

114.4



ВВП

		2000

		2001

		2002

		2003

		2004

		92.838162343

		97.4800704602

		104

		115.44



Прогноз на 2004 год

125,3-127

Реальный к 1990 году, процентов

процентов

Реальный валовой внутренний продукт 
к 1990 году

67.1211168399

74.7729241597

81.0538497891

83.8096806819

88.6706421615



ВВП-тэр

		1995		100

		1996		102.8

		1997		114.5192

		1998		124.1388128

		1999		128.3595324352

		2000		135.8043853164

		2001		142.1871914263

		2002		149.2965509976

		2003		159.7473095675

		2004		177.3195136199



Валовое потребление ТЭР

Реальный ВВП к 1995 году

млн. тонн условного топлива

процентов к 1995 году

Валовое потребление топливно-энергетических ресурсов и реальный валовой внутренний продукт

32.077

32.271

36.816

36.583

34.451

34.516

34.683

34.381

34.929

35.2817829



ВВП-ТЭР-1

		1995		1995

		1996		1996

		1997		1997

		1998		1998

		1999		1999

		2000		2000

		2001		2001

		2002		2002

		2003		2003

		2004		2004



Реальный валовой внутренний продукт

Валовое потребление топливно-энергетических ресурсов

процентов к 1995 году

Реальный валовой внутренний продукт и валовое потребление топливно-энергетических ресурсов

100

100

102.8

100.6047947127

114.5192

114.7738254824

124.1388128

114.0474483275

128.3595324352

107.4009414846

135.8043853164

107.6035788883

142.1871914263

108.124201141

149.2965509976

107.1827165882

159.7473095675

108.8911057767

177.3195136199

109.9909059451




