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1. Экономическое содержание издержек производства
Для изготовления продукции на предприятии затрачивается труд, расходуются сырье, материалы, топливо, энергия, используются основные фонды, то есть ресурсы предприятия. Расход ресурсов на производство конкретных видов продукции называется затратами. Затраты - это оценка использованных производственных ресурсов в натуральной форме. Затраты ресурсов, выраженные в денежной форме, называются издержками производства.
Укрупненно можно выделить следующие группы издержек, обеспечивающих выпуск продукции:
· предметов труда (сырья, материалов и т.д.);

· средств труда (издержки основного капитала);

· по использованию живого труда.

Суммарные затраты на производство и реализацию продукции, сгруппированные и сформированные в соответствии с требованиями действующего законодательства, принимают форму себестоимости.
В процессе своей деятельности предприятие осуществляет различные по своему экономическому содержанию и целевому назначению затраты:
· на производство и реализацию продукции;

· расширение и совершенствование производства;
· удовлетворение материальных и социально-культурных потребностей членов трудового коллектива.
В зависимости от источника покрытия расходы предприятия подразделяются по нескольким относительно самостоятельным подгруппам:
· включаемые в себестоимость продукции;

· производимые за счет прибыли, остающейся в распоряжении предприятия;

· покрываемые за счет целевых средств и средств специальных фондов.

Чтобы принимать оптимальные управленческие и финансовые решения, необходимо знать свои расходы. Анализ издержек помогает определить эффективность расходов, уточнить, не будут ли они чрезмерными, проверить хозяйственные показатели и ведение счетно-учетных операций; подсказать, как устанавливать цены, как применять данные о затратах для выработки тактических и стратегических решений, как регулировать и контролировать расходы, как спланировать реальный уровень прибыли. Чтобы выявить «узкие места», полезно провести сопоставление фактических и запланированных расходов.
В целом сведения о затратах требуются для определения, контроля и принятия решений по управлению оперативно-хозяйственной деятельностью предприятия. Анализ издержек выявляет различные виды расходов, определяет пути их регулирования. Он позволяет выяснить, какие затраты какими решениями обусловлены; определить динамику затрат (каким именно образом она воздействует на себестоимость вообще и на себестоимость единицы продукции в частности в зависимости от объема производства).
Знание того, какими бывают затраты и каковы тенденции их изменений, способствует принятию мер по повышению эффективности и постепенному снижению расходов. Анализ издержек необходим для решения многих вопросов: оценки факторов рентабельности, определения будущих направлений деятельности предприятия, оценки производственных запасов, распределения и минимизации затрат, определения уровня безубыточности и т. д.
Производство любого вида продукта или оказание услуг требует определенных ресурсов. Издержки по выпуску продукции зависят от количества используемых ресурсов и цен на факторы производства.
Например, издержки, обусловленные затратами труда, выражаются в заработной плате, выплачиваемой персоналу. Издержки, связанные с потребленными в процессе производства сырьем, материалами, покупными изделиями и полуфабрикатами, определяются материальными затратами, а затраты, обусловленные использованием основных фондов, - суммой амортизационных отчислений. Перечисленные издержки называются издержками производства.
Однако ресурсы, использованные для изготовления продукции, не отражают всего объема затрат на осуществление производственно-хозяйственной деятельности предприятия. Кроме затрат, связанных с производством продукции, предприятие несет расходы по ее сбыту и продвижению на рынок. К ним относятся расходы по транспортировке изделий потребителям, проведению марке​тинговых исследований, организации рекламы и др. Выраженные в денежной форме, они представляют издержки реализации продукции (издержки обращения).
Наряду с издержками производства и реализации продукции предприятие платит налоги, сборы, производит отчисления в раз​личные целевые и внебюджетные фонды, которые в соответствии с действующим законодательством также относятся на издержки реализации продукции (издержки обращения).
Сумма издержек производства и реализации, налогов, сборов и обязательных отчислений в целевые и внебюджетные фонды образует издержки производства и реализации.
Важнейшим показателем, обобщающим работу предприятия, является себестоимость.
Как экономическая категория себестоимость выполняет две важнейшие функции:
· учетную - обеспечивает учет и контроль всех затрат на производство и реализацию продукции;
· расчетную - служит базой для формирования отпускной цены на продукцию предприятия, определения прибыли и рентабельности, обоснования целесообразности принимаемых экономических решений.
Множество видов издержек, обусловливающих выпуск и реализацию продукции, требует для их системного изучения и управления определенной упорядоченности, которую можно осуществить путем классификации.
2. Классификация издержек производства и реализации продукции
Многообразие затрат, включаемых в себестоимость продукции, требует их научно-обоснованной классификации. В зависимости от классификационного признака различают следующие виды классификации затрат, включаемых в себестоимость продукции.
1. Классификация по элементам затрат. В соответствии с. этой классификацией все затраты группируются по экономической сути, экономической природе. Она утверждается правительством и включает следующие элементы затрат:
· материальные затраты;

· средства на оплату труда;

· отчисления в фонд социальной защиты;

· амортизационные отчисления;

· прочие затраты.

Классификация по элементам затрат используется для определения общей суммы затрат на производство, для обеспечения взаимоувязки плана по себестоимости с другими разделами плана, развития предприятия, для оценки и анализа структуры себестоимости.
Структура себестоимости - это процентное соотношение отдельных элементов затрат. Она различается не только в различных отраслях промышленности, но и на отдельных предприятиях. Это объясняется влиянием на структуру себестоимости многочисленных факторов, важнейшими из которых являются: особенности производимой продукции, специфика потребляемого сырья, особенности технологических процессов.
В зависимости от структуры себестоимости производимой продукции различают трудоемкие, материалоемкие, энерго- и топливоемкие, фондоемкие отрасли и отрасли со смешанной структурой себестоимости.
Трудоемкие отрасли, в структуре себестоимости которых наибольший удельный вес занимают затраты на заработную плату (преимущественно добывающая промышленность).
Материалоемкие - отрасли, в структуре себестоимости которых наибольший удельный вес занимают материальные затраты (легкая, пищевая, промышленность строительных материалов).
Энерго- и топливоемкие отрасли - те, в структуре себестоимости которых значительный удельный вес занимают расходы на энергию и топливо (тепло- и электроэнергетика, металлургия, производство химических материалов).
Фондоемкие отрасли с большим удельным весом амортизационных отчислений в общих затратах (нефтедобывающая, производство гидроэнергии).
Отрасли со смешанной структурой себестоимости отрасли  со  значительным удельным весом в себестоимости материальных затрат и заработной платы (большинство отраслей машиностроительного комплекса электротехническая, приборостроение, автотракторное машиностроение и др.).
Изучение структуры себестоимости продукции позволяет выявить важнейшие источники и факторы ее снижения в конкретных отраслях промышленности.
2. Классификация по статьям расходов (по калькуляционным статьям). В соответствии с этой классификацией все затраты группируются по месту их возникновения (в связи с освоением новых видов продукции, с использованием энергии и топлива на технологические цели, с содержанием заводоуправления и другие). Классификация затрат по статьям расходов разрабатывается предприятием самостоятельно на основе типовых классификаций, рекомендуемых отраслевыми органами государственного управления.
Типовая классификация затрат в машиностроении включает следующие статьи расходов:
· сырье и материалы;
· покупные изделия и полуфабрикаты;
· возвратные отходы (вычитаются);

· топливо и энергия на технологические; цели;
· основная заработная плата производственных рабочих;
· отчисления в фонд социальной защиты;
· расходы на освоение новых видов продукции;
· общепроизводственные расходы;
· общехозяйственные расходы;
· потери от брака;
· прочие расходы;
· коммерческие расходы.

Классификация по статьям расходов используется для определения себестоимости единицы продукции и формирования на ее основе цены, для оценки и анализа структуры себестоимости единицы отдельных видов, продукции, для расчета рентабельности отдельных видов продукции и обоснования с ее учетом номенклатуры и ассортимента производственной программы.
З. Классификация в зависимости от динамики затрат с изменением объёма производства. В соответствии с этой классификацией все затраты делятся на условно-постоянные и переменные.
Условно-постоянные - это такие расходы, величина которых не изменяется или изменяется незначительно с изменением объемов производства. К ним относятся амортизационные отчисления, арендная плата, лизинговая плата, расходы на освещение и отопление помещений и другие.
Переменные - это такие расходы, которые изменяются в соответствии с динамикой объема производства. В зависимости от степени изменения переменных расходов их подразделяют на пропорциональные, прогрессивные и дегрессивные.
Пропорциональные - такие затраты, которые изменяются пропорционально росту объемов производства, К таким затратам относятся материальные затраты, заработная плата рабочих-сдельщиков и некоторые другие.
Прогрессивные - такие затраты, абсолютная совокупная величина которых изменяется в большей степени, чем объем производства, т.е. изменение затрат (
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Дегрессивные - затраты, объем которых изменяется в меньшей степени, чем объем производства, т.е. изменение затрат (
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) меньше индекса объема производства (
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Классификация затрат на условно-постоянные и переменные используется для выявления резервов снижения себестоимости продукции за счет условно-постоянных расходов, для обоснования номенклатуры и ассортимента производимой продукции по величине маржинального дохода, для нахождения точки безубыточности.
4. Классификация затрат но методике отнесения их на себестоимость конкретного вида продукции. По этой классификации все затраты разделяются на прямые и косвенные.
Прямые - затраты, которые на себестоимость продукции конкретного вида относятся по нормам расхода (прямо). Такими затратами являются материальные затраты, заработная плата по сдельным расценкам и другие.
Косвенные затраты, связанные с производством нескольких или всех видов продукции, которые на себестоимость конкретного вида продукции относятся пропорционально какому-либо признаку, т.е. косвенно. Такими затратами являются амортизационные отчисления, арендная плата, общехозяйственные, общепроизводственные расходы и некоторые другие.
В качестве критериев отнесения косвенных расходов на себестоимость конкретного вида продукции в различных отраслях промышленности используются объем производства, трудоемкость, сумма расходов по предыдущим статьям калькуляции и другие.
Рассмотренные классификации затрат, включаемых в себестоимость продукции, используются в учете, анализе и планировании этого показателя.
3. Резервы, факторы и пути снижения себестоимости
В условиях рыночной экономики успех в конкурентной борьбе и устойчивое финансовое состояние предприятия в значительной мере обусловлены возможностью обеспечения уровня издержек не выше среднеотраслевого.
Снижение издержек:
во-первых, является важнейшим источником роста прибыли предприятия, а следовательно, увеличения средств, направляемых на расширение, техническое перевооружение производства, разработку и внедрение новых видов продукции, на социальное обеспечение членов трудового коллектива и удовлетворение интересов собственника имущества предприятия;
во-вторых, обеспечивает возможность уменьшения цен на изделие, что является важнейшим условием успешной конкурентной борьбы на рынке. При наличии конкуренции побеждает тот, кто может предложить на рынке товар лучшего качества по более низкой цене. Снижение цен позволяет предприятию привлечь большее число покупателей, занять большую долю на рынке, потеснив конкурентов, и увеличить общую массу прибыли за счет роста объема продаж;
в-третьих, уменьшает потребность в оборотных средствах, что позволяет увеличить расходы на другие нужды предприятия.
В настоящее время на предприятиях Беларуси имеются существенные резервы снижения себестоимости продукции.
Резервы - это неиспользованные возможности снижения себестоимости продукции. Резервы реализуются за счет многочисленных факторов, которые классифицируются по различным признакам. Наиболее важна группировка факторов на зависящие от деятельности предприятия (внутрипроизводственные) и независящие от нее (внепроизводственные).
К внутрипроизводственным факторам относятся: повышение технического уровня производства; улучшение организации производства и труда; изменение объема и структуры продукции; улучшение использования природных ресурсов.
Наибольшее влияние на снижение издержек оказывают технологические факторы. Они обеспечивают снижение трудоемкости продукции, сокращение; расхода материалов, увеличение выпуска продукции и повышение ее качества, уменьшение непроизводительных потерь за счет использования в производственном процессе новых технологий, оборудования и т.п. В результате обеспечивается экономия всех видов затрат на единицу продукции.
Организационные факторы включают в себя углубление специализации производства; улучшение организации производства и труда, управления и обслуживания производства, материально-технического обеспечения и других. Значение данной группы факторов усиливается в настоящее время. Приватизация собственности, оптовая торговля средствами производства и другие прогрессивные форм организации управления производством обеспечивай экономию всех видов затрат, и в первую очередь, управленческих расходов, уменьшают непроизводительные излишние затраты и потери.
Изменение объема и структуры выпускаемой продукции способствуют снижению затрат на единицу продукции через уменьшение условно-постоянной их части. Это происходит в результате улучшения использования основных фондов (через амортизацию), сокращения расходов на управление, повышения качества продукции и т.д.
В отраслях добывающей промышленности важное значение в формировании издержек имеют природные факторы. К ним относятся состав и качество сырья продуктивность месторождения, способы добычи природного сырья.
Ввод и освоение новых предприятий, как правило повышают затраты на изготовление продукции, особенно начальный период. Поэтому факторами снижения издержек в данном случае являются сокращение срока освоения проектных показателей, а именно досрочный выход предприятия проектные показатели: производственную мощность, издержи производительность труда и т.д.
Внепроизводственные факторы не зависят деятельности предприятий и обусловлены механизмом государственного регулирования экономики. Они включают изменение норм амортизации, ставок платы за ресурс: нормативов отчислений на социальную защиту населения, тарифов на грузоперевозки и электроэнергию, цен на сырье и материалы, состава и ставок налогов и отчислений, включаемых в себестоимость продукции, и т.п.
В настоящее время в непроизводственные факторы в основном обусловливают рост издержек. В связи с этим снижение издержек обеспечивается преимущественно за счет внутрипроизводственных факторов.
Для управления себестоимостью продукции особое значение имеет поиск источников ее снижения. Под источниками понимаются затраты, за счет экономии которых снижаются издержки предприятия.
Источниками снижения издержек предприятия являются:
· снижение расхода сырья, материалов, топлива, энергии, амортизации на единицу продукции;
· уменьшение расхода заработной платы на единицу продукции;
· сокращение административно-управленческих расходов;
· ликвидация непроизводительных расходов и потерь. 
Снижение издержек может достигаться в результате экономии одновременно всех затрат. Однако это не всегда возможно. Часто экономия одного вида затрат обеспечивается за счет увеличения другого вида затрат. Так, экономия живого труда (заработной платы) обычно сопровождается увеличением затрат прошлого труда (амортизации), вызванного ростом объема применяемых основных фондов.
Определяющим источником снижения издержек во всех отраслях промышленности является экономия материальных затрат на основе комплексного и рационального их использования. Размер этого снижения в процентах (
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 - индекс норм расхода материалов;
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 - индекс цен на сырье и материалы;
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 - удельный вес материальных затрат в издержках предприятия, %.
Так, если на предприятии нормы расхода материалов за анализируемый период снизились в среднем на 5 %, а цены на материалы повысились на 3 %, то снижение издержек при 
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В трудоемких отраслях, промышленности значительное влияние на издержки оказывает рост производительности труда. При этом издержки снижаются только в том случае, если темпы роста производительности труда опережают темпы роста средней заработной платы. Изменение издержек (в процентах) за счет экономии живого труда (
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где 
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 - удельный вес заработной платы в издержках предприятия, %.
Так, если на предприятии за анализируемый период производительность труда возросла на 10 %, а средняя заработная плата - на 7 %, то при 
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 - 40 % снижение издержек составит:
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Важнейшим источником снижения себестоимости продукции являются условно-постоянные расходы. С увеличением объема производства эти расходы растут в меньшей степени или не растут вообще. В результате уменьшается их величина, приходящаяся на единицу продукции.
Размер снижения издержек (в процентах) за счет условно-постоянных расходов (
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где 
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 - удельный вес условно-постоянных расходов в структуре себестоимости, %.
Пример: за анализируемый период объем производства на предприятии увеличился на 8 %, расходы на управление - на 2 %. При 
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Совокупное снижение себестоимости за счет всех источников определяется путем суммирования соответствующих значений.
4. Основные методы калькулирования себестоимости продукции
Важное значение для финансовой деятельности и обеспечения конкурентоспособности предприятия имеет показатель себестоимости единицы продукции. Он является основой формирования свободной цены на изделие, выявления высоко- и низкорентабельных видов продукции, определения резервов снижения затрат на производство продукции.

Расчет издержек на единицу продукции называется калькулированием, а полученные данные, сведенные в таблицу, - калькуляцией. В промышленности используются различные методы калькулирования: прямого счета, расчетно-аналитический, нормативный, параметрический, исключения затрат, коэффициентный, комбинированный.

Метод прямого счета заключается в том, что издержки на единицу продукции определяются путем деления общих издержек предприятия на количество изделий, произведенных в определенный период времени. Он применяется на предприятиях, производящих однородную продукцию (добыча руды, угля, калийных солей, производство синтетического каучука, сахара, электроэнергии и др.).
В многономенклатурных производствах более распространен расчетно-аналитический метод. Сущность его заключается в том, что прямые затраты на единицу продукции определяются на основе прогрессивных норм расхода ресурсов, а косвенные - пропорционально признаку, установленному в отраслевых методических указаниях.
Нормативный метод наиболее прогрессивный. Он базируется на нормах и нормативах использования материальных и трудовых ресурсов, пригоден для разработки калькуляций на новые виды продукции. Широко применяется в отраслях с массовым производством однородной продукции и четко налаженным нормированием.
Параметрический метод применяется для расчета издержек производства однотипных, но разных по качеству изделий. Он основывается на установлении закономерности изменения издержек в зависимости от изменения качественных параметров продукции. Выявив эту закономерность и издержки на изготовление изделия представителя, можно узнать издержки на другие однотипные изделия, отличающиеся друг от друга параметрами. Для отбора качественных свойств (параметров) выполняется корреляционный анализ зависимости изменения издержек от изменения каждого параметра. Он позволяет соизмерить улучшение; качественных свойств с дополнительными затратами на ее изготовление.
Методы исключения затрат, коэффициентный и комбинированный основаны па определении общей суммы всех затрат на переработку исходного сырья и последующем ее распределении между различными видами. Эти методы используются в комплексных производствах, т.е. там, где из одного исходного сырья в едином технологическом процессе получают два или несколько разнородных видов продукции. К комплексным производствам относятся нефтеперерабатывающее, коксохимическое, обогатительное, мясомолочное производства. Здесь общие затраты невозможно прямо отнести на конкретный вид продукции, они распределяются косвенно.
Метод исключения затрат состоит в том, что из всей продукции, полученной в результате комплексной переработки сырья, один ее вид считается основным, остальные - побочными (попутными) Из общих затрат на переработку сырья исключают стоимость побочной продукции, а оставшуюся после исключения суммы относят на издержки по основной продукции.
При данном методе наибольшую сложность представляет правильное определение стоимости побочных продуктов. От этого зависит достоверность издержек на изготовление основной продукции. Побочная продукция оценивается по действующим ценам заменяемого сырья, по рыночным ценам. При этом уровень издержек на изготовление основной продукции искажается, поскольку из общей суммы затрат исключаются не только затраты на производство побочных продуктов, но и сумма прибыли, входящая в цену. В этом случае более правильно оценивать продукцию по ценам без прибыли.
Экономически более обоснованной считается оценка побочной продукции по издержкам ее изготовления в раздельном производстве. Например, цветные металлы, полученные в черной металлургии как побочная продукция, оцениваются по издержкам на изготовление данного вида металла в цветной металлургии, где он является основным изделием. Недостаток этого способа оценки: изменения в затратах на выпуск всей продукции сказываются только на основной, что искажает действительный уровень затрат.
При всех способах оценки побочной продукции калькулирование методом исключения затрат имеет общие недостатки. Во-первых, в комплексных производствах, цель которых сводится к максимальному извлечению полезных компонентов из сырья и получению широкой номенклатуры продукции, деление ее на основную и побочную носит условный характер. Во-вторых, при большой номенклатуре побочной продукции (факт сам по себе положительный) издержки на изготовление основного продукта могут быть искусственно искажены (занижены). В-третьих, этот метод стимулирует выработку только той побочной продукции, которая реализуется по высоким ценам.
Применение данного метода целесообразно в отраслях, где побочные продукты занимают небольшой удельный вес, а их оценка не оказывает существенного влияния на издержки по изготовлению основной продукции (например, стоимость серы при производстве аммиака, молочной кислоты при получении сахара).
При коэффициентном методе (его иногда называют методом распределения затрат) все затраты распределяются между полученными продуктами пропорционально экономически обоснованным коэффициентам. При этом один из продуктов принимается за условную единицу с коэффициентом, равным единице, а остальные приравниваются к нему по переводному коэффициенту, учитывающему какой-либо признак. В качестве признаков могут быть: отпускные цены на продукцию, ее вес, содержание органической массы и др.
Издержки на производство единицы каждого вида продукции исчисляются в следующей последовательности: весь выпуск продукции рассчитывается в условных единицах; определяются издержки на одну условную единицу путем деления общей суммы затрат на выпуск продукции в условных единицах; рассчитываются издержки на производство каждого вида продукции путем умножения издержек на условную единицу на соответствующий коэффициент.
Основным недостатком коэффициентного метода является то, что он исключает расчет издержек на изготовление каждого вида продуктов по статьям расхода. Составляется лишь калькуляция переработки единицы исходного сырья. Это затрудняет выявление внутрипроизводственных резервов снижения затрат. Кроме того, любой признак, по которому устанавливается соотношение в коэффициентах и, следовательно, распределяются затраты, условен.
Распределение затрат пропорционально отпускным ценам может отвечать требованиям обоснованного калькулирования лишь в тех случаях, когда цены стабильны, а различия в уровне рентабельности небольшие. Распределение затрат пропорционально весу продукции приводит к тому, что издержки в расчете на единицу различных продуктов будут одинаковые. Е5есовая база может использоваться в случаях, когда произведенные продукты не отличаются резко по качественным свойствам.
Комбинированный метод сочетает элементы методов исключения затрат и коэффициентного. Он используется в нефтеперерабатывающей промышленности, где получают несколько основных и побочных продуктов. Сущность его сводится к следующему: а) большая часть продуктов относится к основным. Это уменьшает влияние оценки побочной продукции на себестоимость основной; б) побочная продукция исключается из общих затрат не по отпускным ценам, а в проценте к издержкам на переработку всего сырья; в) оставшаяся после исключения сумма затрат распределяется между основными видами продукции по соответствующим коэффициентам.
Таким образом, использование того или иного метода калькулирования себестоимости единицы продукции зависит от особенностей производимой продукции, применяемого сырья и технологического процесса.
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