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В мировом сообществе насчитывается свыше 240 стран. Они довольно заметно отличаются как по размеру территории и численности населения, так и по экономическому потенциа​лу, а следовательно, и по их месту в мировой экономике. В то же время национальная экономика каждого государства явля​ется составляющей глобальной экономической системы. Даже наименее развитые страны вносят свой вклад в мировой про​цесс экономического развития - своими природными или че​ловеческими ресурсами, производственной деятельностью (даже и незначительной в глобальном масштабе), потреблени​ем импортной продукции и т.п. На сегодняшний день нет ни одного государства, которое находилось бы за пределами ми​рового рынка, не поддерживало бы экономические отношения с другими национальными экономиками. Международное тер​риториальное разделение труда в конце XX в. приобрело все​объемлющий характер и стало важной составляющей процесса глобализации. Глобализация содействует укреплению эконо​мического взаимодействия стран и углублению их взаимозави​симости. Она обусловливает определенную стандартизацию не только внешнеэкономических отношений, но и националь​ных экономик. Вместе с тем каждая страна привносит в эконо​мическое пространство мирового сообщества специфику сво​ей национальной экономической структуры и свои неповтори​мые черты деловой культуры. Это качественно обогащает ми​ровую экономику, придавая ей динамизм и разнообразие. Из​вестно, что чем больше дифференцированы составные части любой системы, тем она более способна к саморазвитию.

Совокупность национальных экономик, опосредствованная международными экономическими отношениями, составляет мировое хозяйство.

Понятие и основные черты национальной экономики. 
Национальная экономика представляет собой хозяйствен​ный комплекс страны, который характеризуется отраслевой и территориальной структурой, системой управления и опреде​ленными социально-экономическими отношениями.
 В обоб​щающем виде национальная экономика может быть выражена экономическим потенциалом, который означает совокупную возможность отраслей национальной экономики производить продукцию и осуществлять услуги. Экономический потенциал зависит от количества трудовых ресурсов, уровня их квалифи​кации, наличия благоприятных природных ресурсов (в особен​ности полезных ископаемых и почвенно-климатических усло​вий), объема производственных мощностей, уровня развития производственной инфраструктуры (транспорт, связь, электро​сети и т.п.), степени развития науки, техники и технологий.

Трудовые, природные ресурсы и средства труда составляют производительные силы страны.

Мощность экономики в значительной мере зависит от объе​ма и качества факторов производства - ресурсов, необходи​мых для производства товаров и услуг. Основными факторами являются:

□ труд - физическая и умственная деятельность человека, направленная на производство товаров (услуг);

□технология - научные методы организации производства с применением новейших процессов производства;

□ природные ресурсы, пригодные и необходимые для про​изводственной деятельности;

□ капитал - накопленные средства в производственной, де​нежной и товарной формах.

Государств, в полной мере обеспеченных всеми факторами производства, в мировом сообществе немного. Но выделяют страны, в которых один из факторов является преобладающим, и тогда их экономика ориентируется на эффективное использо​вание именно этого фактора. Так, природный фактор играет важную роль в экономике России, Канады, Австралии, Казах​стана, нефтедобывающих стран Персидского залива. Трудовой фактор является ведущим для многих развивающихся стран, в особенности регионов Южной и Юго-Восточной Азии, в кото​рых дешевая и многочисленная рабочая сила во многом содей​ствовала повышению конкурентоспособности производимых ими товаров на мировых рынках. Факторы технологии и капи​тала определяют направленность экономического развития, в первую очередь стран Западной Европы и Японии. Китай опи​рается на природный и трудовой факторы. США практически обеспечены всеми факторами в полной мере, хотя все же опре​деляющими являются капитал и технология.

В Республике Беларусь ведущим фактором производства является труд, поскольку имеется достаточно высокий квали​фикационный и научный потенциал. Природный фактор харак​теризуется наличием плодородных земель, водных ресурсов, лесных угодий, калийных солей, залежей торфа. Однако страна испытывает острый дефицит энергоносителей, руд черных и цветных металлов. На внешние рынки Беларусь выходит преи​мущественно с готовой продукцией. Значительное внимание уделяется развитию новых технологий.

Важной характеристикой экономического потенциала стра​ны является отраслевая структура экономики. Основными отраслями национальной экономики являются:

□ промышленность;

□ сельское хозяйство;

□ строительство;

□ транспорт и связь;

□ торговля и общественное питание;

□ жилищно-коммунальное хозяйство;

□ здравоохранение;

□ образование, наука, культура;

□ финансы, кредит, страхование; 

□ аппарат управления.

Роль каждой отрасли в обеспечении прогрессивного раз​вития экономики неодинакова. В настоящее время основой экономического могущества страны являются новейшие от​расли промышленности, такие как электроника, авиакосмиче​ская техника, энергетика, нефтехимия. В последние годы на волне научно-технического прогресса передовые позиции за​воевывают биоинженерия, фармацевтика, лазерная техника и информатика.

Обобщая отраслевую структуру национальной экономики, часто ее разделяют на три блока: 
1. сельское, лесное хозяйство и рыболовство; 
2. промышленность; 
3. услуги. 
В зависимости от уровня развития страны ведущим является один из этих бло​ков. Еще в начале XX в. во многих государствах мира преоб​ладающая часть трудоспособного населения была занята в сельском хозяйстве. Сегодня только в небольшом количестве стран, наименее развитых, доля занятых в сельском хозяйстве превышает 50%. Тем не менее, она является довольно значи​тельной в развивающихся странах. Даже в таких государствах с динамично развивающейся экономикой, как Таиланд, Филип​пины, Турция, эта доля составляет около 40%. В развитых странах Европы она, как правило, не превышает 5%, а в США составляет около 3%.

Промышленность занимала ведущее место в экономике раз​витых стран в конце XIX и в первой половине XX в. Со време​нем доля промышленного производства уменьшилась, но и те​перь в этой группе стран она составляет 25-35% (по уровню занятости). В Китае, а также в некоторых постсоциалистиче​ских странах она еще выше. В развивающихся странах (за ис​ключением новых индустриальных стран), занятость в этом блоке отраслей обычно не превышает 10-15%.

Со второй половины XX в. быстрыми темпами развиваются отрасли, которые сгруппированы в блок услуг. В развитых странах занятость в сфере услуг превышает 60%, а в некото​рых из них - даже 70% (США, Канада, Австралия, Швеция, Нидерланды и др.).

В Республике Беларусь в 2007 г. доля отраслей, производя​щих товары, в ВВП составила 43,6% (промышленности -26,7%, сельского хозяйства - 7,4%), отраслей, оказывающих услуги, - 42,5%.

В последнее время распространяется и такая схема отрасле​вой структуры, как «первичные - вторичные - третичные от​расли». К первичному блоку (или сектору) относят сельское и лесное хозяйство, рыболовство, добывающую промышлен​ность; ко вторичному - обрабатывающую промышленность и строительство; к третичному - сферу услуг. Иногда определя​ют еще и четвертый блок - информационный сектор, выделяя информационные услуги из третьего блока.

Отрасли первичного сектора доминировали в экономике стран мира продолжительное время. После завершения про​мышленной революции (конец XVIII - середина XIX в.) в большинстве стран Европы, в США и в некоторых других стра​нах основу экономики уже составляли отрасли вторичного сек​тора. В XX в. вторичный сектор охватил экономику всех раз​витых стран, социалистических и множества развивающихся стран. Со второй половины минувшего века, как уже отмеча​лось, в экономически развитых государствах на первое место в отраслевой структуре выходит сфера услуг. Этот путь повторя​ют развивающиеся страны, но с определенным опозданием по сравнению с развитыми государствами.

Каждая страна характеризуется доминирующим социально-экономическим укладом и системой управления националь​ной экономикой. Сегодня подавляющему большинству госу​дарств мира присущи черты рыночной экономики; функции правительства состоят в регулировании экономического меха​низма с тем, чтобы предотвратить нежелательные тенденции в социально-экономическом развитии страны и усилить положи​тельное влияние рынка. Правительства стремятся к нахожде​нию оптимального соотношения в государственном и рыноч​ном регулировании экономики. Но в исключительные, кризис​ные для государств моменты правительство может временно ограничить свободу рыночного саморегулирования. Так было во времена «великой депрессии» в США (1929-1933 гг.), в по​слевоенной Европе и Японии. Тогда важнейшие отрасли эко​номики (в частности, энергетика) были национализированы, правительства перераспределяли бюджетные средства для того, чтобы поддержать определенную группу предприятий или банков, которые находились в кризисном положении, под​держивали наиболее уязвимые слои населения и т.п. В период стабилизации правительства снова вернулись к «либерализа​ции» экономической политики.

В социалистических странах роль государства в управле​нии экономикой была слишком велика; она основывалась на господстве государственной собственности. Экономическая политика осуществлялась через механизм административного управления. Наиболее типичными образцами этой модели яв​ляются экономика Кубы и Корейской Народно-Демократиче​ской Республики.

Китай последние два десятилетия проводит экономиче​скую реформу, при которой сочетаются сильная государствен​ная власть и рыночные отношения. Государственный сектор экономики сохраняется, но рядом с ним на конкурентной основе быстро возникают частные предприятия, в том числе с иностранным капиталом. Высокие темпы развития экономики Китая свидетельствуют об эффективности такой внутренней политики.

Большинство постсоциалистических стран, в том числе и те, которые ранее входили в СССР, переходят к рыночному типу хозяйствования, сокращая государственный сектор и оптимизируя регулирующие воздействия на экономику.

Развивающиеся страны в своем большинстве также ориен​тируются на рыночную экономику, считая образцом экономи​ческую модель США, европейских стран и Японии. В особен​ности это касается новых индустриальных стран. Однако в наименее развитых странах наряду с рыночными отношения​ми существуют и такие, которые основываются на натураль​ном и полунатуральном типах хозяйств. В сельском хозяйстве отдельных африканских государств велика роль общин. В не​которых развивающихся странах (например, в Ливии) суще​ственная доля экономики контролируется государством.

С системой управления национальным хозяйством тесно свя​зана экономическая политика государства. В развитых странах регулирование экономики осуществляется опосредствованно на основе косвенных методов вмешательства государства. Обычно они состоят в регулировании национальным банком учетных ставок, в установлении определенного размера налогов, нормы бюджетных затрат на социальные нужды и т.п. Правительство может формировать специальные фонды для поддержки отдель​ных групп предприятий, отраслей, регионов или для регулиро​вания экологической ситуации. Путем государственных заказов правительство обычно дает преимущество отдельным крупным фирмам, транснациональным корпорациям.

Экономическая политика развитых стран осуществляется с использованием двух основных экономических парадигм: «кейнсианство» и «монетаризм». Различия в их реализации со​стоят в степени вмешательства правительства в экономиче​скую жизнь страны. Приверженцы первого варианта считают, что страна должна иметь достаточно мощный государственный сектор в экономике, правительство должно в случае необходи​мости осуществлять инвестиционные «вливания» в отдельные отрасли или регионы с тем, чтобы предоставить развитию эко​номики необходимое направление. Такая экономическая поли​тика была популярной в первые десятилетия по окончании Второй мировой войны, в особенности в Италии, Франции, Японии. Сегодня в странах с развитым рынком преобладает монетарная экономическая политика, которая ограничивает вмешательство правительства в экономику и опирается на ини​циативу частного сектора. Эта политика нашла ярчайшее вы​ражение в США и Великобритании во времена президента Р. Рейгана и премьер-министра М. Тэтчер.

В странах с плановой экономической системой управление имело форму жесткого администрирования. Каждому пред​приятию из центра доводился план выпуска продукции, его выполнение тщательно контролировалось, а продукция цен​трализованно распределялась. Это обусловливало недостаточ​ную гибкость экономической системы.

Во внешнеэкономической политике развитые страны при​держиваются открытости к мировому рынку, максимального использования эффекта от международного разделения труда. Акцентируется внимание на либерализации внешней торгов​ли, т.е. на ликвидации ограничений во внешнеэкономической деятельности. Деятельность Всемирной торговой организации (ВТО) способствовала тому, что правительства развитых стран смогли снизить средние тарифные ставки во внешней торговле до 3%, тогда как в конце 1940-х гг. они достигали 25-30%. Ли​берализация распространяется также на международное дви​жение капитала, в частности на инвестиции.

В политике либерализации международной торговли заин​тересованы прежде всего развитые страны, конкурентоспособ​ность товаров и услуг которых очень высока. Развивающиеся страны, а также страны с переходной экономикой стараются защитить свои экономические интересы путем применения протекционистских мер (повышение тарифов на импортируе​мые товары, установление квот на импорт, предоставление специальных льгот отечественным экспортерам и др.). Тем не менее, протекционистская политика испытывает решительное противодействие со стороны развитых государств, поэтому применяется ограниченно.

Противоположностью либеральной внешнеэкономической политики является политика автаркии. Она заключается в ориентации только на внутренние факторы развития нацио​нальной экономики, без включения в международные эконо​мические связи. Внешняя торговля настолько ограничена, что не играет существенной роли в формировании валового нацио​нального продукта. Экономическая политика, близкая к автар​кии, была присуща бывшему СССР в 30-40-е гг. и Китаю в 60-е гг. XX в. В настоящее время теоретические положения ав​таркии в чистом виде полностью отвергнуты, поскольку пока​зали свою несостоятельность. Несмотря на это, некоторые го​сударства ограничивают экономические отношения с другими странами, часто выборочно и из политических соображений. В частности, к таким странам относятся КНДР и Ливия. Так, ли​вийское правительство М. Каддафи национализировало нефтя​ную промышленность, которая служит основой экономики страны, иностранные банки и компании. Осуществляется по​литика «выталкивания» частного капитала из розничной и оптовой торговли, ликвидации частного владения недвижимо​стью. Доля государственного сектора в промышленности со​ставляет 90%. Внешнеэкономическая политика направлена на сотрудничество с арабскими государствами и вообще с ислам​ским миром; страна активно участвует в деятельности меж​арабских банков и фондов. Вместе с тем экономические отно​шения с США фактически прерваны.

Каждая страна характеризуется субъектами экономиче​ской деятельности, или экономическими агентами, которые в международной системе национальных счетов (СНС) называ​ются также институциональными единицами. 
Выделяются пять групп субъектов экономической деятельности:

нефинансовые корпорации - это предприятия, которые производят товары и услуги для рынка (промышленные и транспортные предприятия, сельскохозяйственные фермы, предприятия общественного питания и т.п.);

домашние хозяйства - все физические лица, которые ак​тивно действуют в экономике, продают свою рабочую силу, производят и потребляют рыночные товары и услуги;

неприбыльные институты - юридические лица, которые предоставляют нерыночные услуги домашним хозяйствам и основываются на добровольном участии физических лиц; это различные благотворительные организации, безвозмездные консультативные учреждения и т.п.;

правительственные учреждения - это министерства, ве​домства, разнообразные государственные фонды, которые осу​ществляют регулирование экономики, производят нерыночные услуги для индивидуального или коллективного потребления, перераспределяют доходы;

финансовые корпорации - банки, страховые, финансовые компании, осуществляющие финансовое посредничество, пре​доставляющие финансовые услуги.

Согласно критериям отношения к внешнеэкономической деятельности субъекты делятся также на резидентов и нерези​дентов.

Резидентами традиционно считаются все субъекты, кото​рые постоянно находятся на территории данной страны, не​смотря на их государственную принадлежность. Это лица, ко​торые постоянно проживают в стране; предприятия, которые осуществляют экономическую деятельность в данной стране, даже если они полностью принадлежат иностранному капита​лу; правительственные органы; рабочие-мигранты, если они проживают в стране больше года.

Нерезидентами считаются институциональные единицы, которые постоянно находятся на территории иностранного го​сударства, даже если они являются субъектами хозяйствования и гражданами данной страны, но постоянно функционируют и проживают за границей.

Существует и другой подход к определению этих категорий субъектов экономической деятельности: резидентами счита​ются все отечественные физические и юридические лица, не​зависимо от того, действуют они у себя дома или за границей; нерезидентами являются иностранные физические и юридиче​ские лица, которые действуют в данной стране независимо от срока пребывания. В последнее время в экономической литера​туре преобладает предшествующая точка зрения [2, с. 51; 3, с. 115]. Отметим, что территориальный критерий в зависимо​сти от места получения дохода используют преимущественно развивающиеся страны, активно импортирующие капитал.

Основные показатели развития национальной эконо​мики. Степень развития национальной экономики измеряется специальными показателями, которые дают общее представле​ние об экономическом потенциале страны, а также дают воз​можность сравнить развитие отдельных стран между собой. Наиболее важными показателями являются: 
· валовой внутрен​ний продукт (ВВП), 
· валовой национальный продукт (ВНП),
· национальный доход (НД), 
· экспорт, 
· импорт, 
· товарооборот внешней торговли,
· объемы производства товаров и услуг и не​которые другие. 
Эти показатели рассчитываются по формулам, которые приняты в международной системе национальных счетов (СНС). Обычно показатели в формулах приводятся в английской аббревиатуре, как это принято в СНС.

Валовой внутренний продукт - это продукция, которая произведена резидентами в стране на протяжении года. Он определяется по следующей формуле:

GDP = C + Ig+G,



 (1.1)

где GDP (Gross Domestic Product) - ВВП; С - потребительские затраты: Ig - внутренние частные инвестиции (капиталовло​жения); G - государственные затраты.

Валовой национальный продукт включает сумму добавлен​ной стоимости, которая создана в стране и составляет ВВП, и средства, заработанные за границей. Он вычисляется как сум​ма ВВП и чистого экспорта. Чистый экспорт (NE) - это раз​ность между экспортом (X) и импортом (IM) страны. Тогда
GNP=GDP + NE, 



(1.2)

где GNP (Gross National Product) - ВНП.

Корректнее при вычислении ВНП учитывать не только раз​ность между экспортом и импортом, но и разность доходов от заработанных средств за границей (например, доходы от при​былей на инвестиции, вложенные за рубежом) и выплатами прибылей нерезидентам, которые переводятся за границу. В та​ком случае формула ВНП будет иметь такой вид:

GNP = GDP + NE + NY, 

(1.3)

где NY - чистый факторный доход (разность доходов и выплат).

Чистый национальный продукт (ЧНП) определяется вы​читанием из ВНП стоимости средств производства, изношен​ных в процессе производства продукции (амортизационные отчисления -А):

NNP = GNP - А,



 (1.4)

где NNP (Net National Product) - ЧНП.

Если из чистого национального продукта вычесть косвен​ные налоги, то получим национальный доход:

N1 = NNP - ТН, 



(1.5)

где N1 (National Income) - национальный доход;
 ТН - косвен​ные налоги.

Развитые страны, которые получают значительное положи​тельное сальдо от внешней торговли и притоков дивидендов на капитал, вложенный за границей, имеют показатели ВНП вы​ше, чем ВВП. Тем не менее иногда в высокоразвитых странах складывается противоположная ситуация. Например, в США в 1999 г. показатель ВНП был равен 8351 млрд. дол., а ВВП - в 8709 млрд. дол. Объясняется это тем, что США располагают огромным внутренним рынком, который поглощает преобла​дающее количество товаров и услуг, произведенных в стране. Высокий уровень жизни населения США стимулирует импорт, в результате чего внешнеторговое сальдо в Соединенных Штатах отрицательное.
Таблица 1.1. ВВП некоторых стран в 2007 г., млрд. дол. (по текущему курсу валют) |4; 5, с. 32, 33, 46, 47]

	Страна
	ВВП
	Страна
	ВВП
	Страна
	ВВП

	США
	13 840
	Индия
	1099
	Бангладеш
	72

	Япония
	4 384
	Республика Корея
	957
	Люксембург
	50

	Германия
	3 322
	Мексика
	893
	Беларусь
	45

	Китай
	3 251
	Нидерланды
	769
	Болгария
	40

	Великобритания
	2 773
	Швеция
	455
	Эстония
	21

	Франция
	2 560
	Швейцария
	424
	Эфиопия
	19

	Италия
	2 105
	Польша
	420
	Боливия
	13

	Испания
	1 439
	Дания
	312
	Уганда
	11

	Канада
	1 432
	Аргентина
	260
	Демократическая Республика Конго
	8

	Бразилия
	1 314
	Украина
	140
	Гаити
	5

	Россия
	1 290
	Казахстан
	104
	Монголия
	4


Объем иностранных инвестиций в стране также очень большой, и, соответственно, существенную вели​чину составляет отток дивидендов. Есть и другие причины, которые находятся в плоскости валютных отношений.

Для сравнения экономического потенциала разных стран предлагаем данные о ВВП за 2007 г. (табл. 1.1).

Валовой внутренний продукт можно рассчитать двумя спо​собами: по текущему курсу валют и по паритету покупатель​ной способности валют (ППС). Таблица 1.1 содержит данные по ВВП, рассчитанные на основе текущего курса валют. Если же принять за основу ППС, то значения ВВП будут другими. Только ВВП США будет неизменным, поскольку величина ВВП в международных сопоставлениях измеряется в долла​рах. Объем ВВП некоторых стран, вычисленный по ППС, пред​ставлен в табл. 1.2.

Абсолютные размеры ВВП и ВНП в целом характеризуют экономическую мощь страны, но недостаточны для определе​ния уровня жизни населения. Китай или Индия имеют доволь​но большие объемы ВВП не в последнюю очередь из-за того, что огромное количество занятого населения производит това​ры и услуги, даже несмотря на невысокую производительность труда.
Таблица 1.2. Объем ВВП некоторых стран по паритету покупательной способности в 2007 г., млрд. дол. |4]

	Страна
	ВВП
	Страна
	ВВП
	Страна
	ВВП

	США
	13 840
	Мексика
	1353
	Швеция
	339

	Китай
	7 099
	Канада
	1271
	Украина
	325

	Япония
	4 272
	Республика Корея
	1206
	Португалия
	232

	Индия
	2 966
	Турция
	854
	Казахстан
	168

	Германия
	2 807
	Индонезия
	844
	Беларусь
	104

	Великобритания
	2 130
	Австралия
	773
	Эфиопия
	56

	Россия
	2 097
	Иран
	762
	Боливия
	40

	Франция
	2 075
	Нидерланды
	646
	Сенегал
	21

	Бразилия
	1 849
	Польша
	623
	Таджикистан
	12

	Италия
	1 800
	Аргентина
	526
	Молдова
	10

	Испания
	1 361
	Таиланд
	522
	Монголия
	9


 Но если разделить абсолютный размер ВВП на количе​ство населения, ранговые места в таблице экономических по​тенциалов стран меняются, для некоторых из них довольно су​щественно. Люксембург, Норвегия и США сохраняют лидиру​ющие места среди наиболее развитых стран по показателю ВВП на душу населения. Таблица 1.3 дает представление о рас​хождениях показателей ВВП на душу населения по странам.

Таким образом, абсолютная величина ВВП характеризует прежде всего объем произведенной продукции и услуг, а его относительный показатель определяет уровень производитель​ности труда, организацию и культуру производства. Междуна​родные организации (например, Всемирный банк, Междуна​родный валютный фонд, Всемирная торговая организация) при классификации страны по уровню экономического развития главным критерием считают именно показатель ВВП на душу населения. Чем выше данный показатель, тем выше уровень жизни в стране. Люксембург, например, имеет абсолютный размер ВВП 50,16 млрд дол., что немного в сравнении с други​ми странами. Тем не менее по производству на душу населения он занимает первое место.
Таблица 1.3. ВВП некоторых стран на душу населения в 2007 г., тыс. дол. (по паритету покупательной способности) [4; 5, с. 46-47)

	Страна
	ВВП
	Страна
	ВВП

	Люксембург
	79,4
	Россия
	14,8

	Норвегия
	53,3
	Мексика
	12,4

	США
	45,8
	Болгария
	11,8

	Швейцария
	40,1
	Казахстан
	11,0

	Канада
	38,6
	Бразилия
	9,5

	Швеция
	37,5
	Украина
	7,0

	Дания
	37,2
	Китай
	5,4

	Великобритания
	35,0
	Беларусь
	10,6

	Германия
	34,1
	Монголия
	2,9

	Япония
	33,5
	Индия
	2,6

	Франция
	32,6
	Бангладеш
	1,4

	Италия
	30,9
	Эфиопия
	0,7


Это дает основание классифициро​вать данную страну как развитое государство.

Наиболее развитые страны имеют высокие значения по двум показателям. «Семерка» мощнейших из них выделяется как абсолютными размерами ВВП, которые превышают 1 трлн. дол., так и показателями ВВП на душу населения - от почти 30 тыс. дол. и выше. Бразилия, Мексика, Индия, Индоне​зия, Филиппины имеют довольно большие абсолютные разме​ры ВВП, но заметно отстают от развитых стран по относитель​ным показателям.

Наименее развитые страны характеризуются низкими зна​чениями по двум анализируемым показателям (например, Ан​гола имеет абсолютный размер ВВП 61,36 млрд дол., относи​тельный - 7800 дол.; Гаити соответственно 5,4 млрд дол. и 1300 дол.; Эфиопия - 19,43 млрд дол. и 700 дол.; Бурунди -1 млрд дол. и 300 дол.)

Специфическую группу составляют нефтедобывающие страны Персидского залива, которые имеют большие доходы от экспорта нефти. Поскольку плотность населения здесь не​большая, показатели ВВП на душу населения этих стран до​вольно высокие. Так, в Саудовской Аравии он составляет 19 800 дол., в Объединенных Арабских Эмиратах - 37 000 дол., в Катаре - 87 600 дол. По этой же причине высокий показатель имеет Бруней - 51 000 дол. Тем не менее в отличие от развитых и новых индустриальных стран эта группа стран характеризу​ется несбалансированной структурой экономики. Производ​ственный сектор (кроме добычи нефти) до недавнего времени был слабо развит, и только теперь осуществляются меры по развитию промышленного производства, прежде всего энерге​тики и нефтехимии.

Обобщающим показателем уровня глобального развития экономики является валовой мировой продукт (ВМП). Он вы​ражает объем конечных товаров и услуг, которые произведены во всех странах мира.

При анализе экономики важно знать степень внешнеэконо​мической активности страны. Ее определяют экспорт, им​порт, внешнетоговый оборот, степень открытости экономики и ее зависимость от мирового рынка, доля иностранного капита​ла в экономике страны, величина активов резидентов за грани​цей и прочие показатели. Рассмотрим некоторые из них.

Экспортом называется вывоз товаров и услуг за пределы страны. В статистических справочниках и экономических пуб​ликациях обычно приводят данные об экспорте товаров и услуг. Зачастую, если приводятся цифры об экспорте, имеется в виду экспорт товаров (если нет специальной оговорки).

Обычно крупнейшими экспортерами являются мощнейшие в экономическом отношении государства. Первая десятка стран-экспортеров представлена в табл. 1.4.

Таблица 1.4. Экспорт некоторых стран в 2007 г., млрд. дол. [4]

	Страна
	Экспорт
	Страна
	Экспорт

	Германия
	1354,0
	Франция
	546,0

	США
	1148,0
	Великобритания
	442,2

	Китай
	1220,0
	Италия
	502,4

	Гонконг
	345,9
	Канада
	431,1

	Япония
	678,1
	Сингапур
	302,7


23
При анализе данной таблицы следует иметь в виду, что Гон​конг (Сянган) является частью Китая, имеет особый статус (значительная автономия именно в отношении внешнеэконо​мической деятельности). Данные об экономике Гонконга в международных справочниках публикуются отдельно. Если же суммировать экспорт Китая и Гонконга (1565,9 млрд дол.), то КНР выходит по этому показателю на первое место в мире.

Импорт - ввоз товаров и услуг в страну из-за границы. Раз​мер импорта обычно зависит от емкости внутреннего рынка, которая в свою очередь обусловливается экономической мощ​ностью страны, прежде всего покупательной способностью. Поэтому наибольшие объемы импорта приходятся на наиболее развитые страны (табл. 1.5).

Таблица 1.5. Импорт некоторых стран в 2007 г., млрд. дол. [4]

	Страна
	Импорт
	Страна
	Импорт

	США
	1968,0
	Япония
	573,3

	Германия
	1075,0
	Италия
	498,1

	Китай
	904,6
	Гонконг
	365,6

	Великобритания
	621,4
	Испания
	380,2

	Франция
	600,9
	Сингапур
	252,0


Территориально ограниченные государства с небольшим количеством населения - Гонконг и Сингапур имеют значи​тельные объемы экспорта и импорта благодаря тому, что они занимаются преимущественно посреднической торговлей -реэкспортом и реимпортом. Так, на реэкспорт приходится 87% экспорта Гонконга. Преобладающая часть реэкспорта и реим​порта формируется преимущественно за счет Китая. По поли​тическим (и некоторым экономическим) причинам прямая тор​говля развитых стран с Китаем ограничена, поэтому Гонконг и играет роль посредника.

Разность между экспортом и импортом составляет сальдо внешнеторгового баланса страны. Оно может быть положи​тельным (активным) или отрицательным (пассивным). Обыч​но правительство страны стремится к положительному сальдо, так как это обеспечивает приток валюты в страну. Наиболее благоприятные условия для этого имеются у развитых стран, чьи товары обладают высокой конкурентоспособностью. Так,
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положительное сальдо Японии равно 104,8 млрд дол. (2007 г.), Германии - 279 млрд дол. Исключение составляют США, для которых характерно большое отрицательное сальдо, -820 млрд дол.; при этом пассивное сальдо внешней торговли США имеет хронический характер. Одной из главных причин такого положения является очень емкий внутренний рынок, ко​торый поглощает основную часть внутреннего производства и большое количество импортируемых товаров. Из группы раз​витых стран пассивный внешнеторговый баланс присущ Вели​кобритании, Испании. В значительной части развивающихся стран также сложился пассивный баланс (в частности, Индия, Бразилия, Египет, Ливан и др.).

С внешней торговлей связано понятие открытости эконо​мики страны, т.е. степени ее участия в международном раз​делении труда. Открытость экономики (или экспортная квота) определяется в процентах и рассчитывается чаще всего по формуле:


Эксп /ВВП*100



 (1.6)

где Эксп - объем экспорта страны за определенный период; 
ВВП - объем валового внутреннего продукта, произведенного за соответствующий период.

Чем больше показатель открытости, тем глубже участие страны в международных экономических связях. Высоким считается показатель, превышающий 30%. Традиционно зна​чительная степень открытости характерна для западноевро​пейских стран: Нидерланды - 59,4%, Люксембург - 36,7%, Швеция - 37,3%, Швейцария - 47,2%. Еще более высокие по​казатели имеют некоторые развивающиеся страны: Объеди​ненные Арабские Эмираты - 92,9%, Гайана - 65,7, Катар - 62, Суринам - 57,8%, тем не менее, в отличие от развитых стран, экономика данных государств почти целиком зависит от экс​порта сырья (нефти или бокситов).

Мощнейшие государства имеют невысокие показатели от​крытости: США - 8,7%, Япония - 15,5, Франция - 21,3, Вели​кобритания - 15,9, Италия - 23,9%. Но это свидетельствует не о низкой степени интегрированное™ данных стран в мировую экономику, а о больших объемах ВВП и наличии широкого внутреннего рынка.

Показатель открытости экономики Республики Беларусь в 2007 г. - 54,4%, что вообще характеризует достаточное участие нашей страны во внешнеторговом обмене, причем экспорт формируется в основном за счет поставки на внешние рынки готовой продукции [5].

Важнейшим в характеристике развития национальной эко​номики является также показатель импортозависимости страны (или импортная квота):
Имп / ВВП*100 


 (1.7)
где Имп - объем импорта страны за определенный период;
 ВВП - объем валового внутреннего продукта, произведенного за соответствующий период.

Этот показатель обычно высок в развивающихся и умерен или низок в развитых странах. Так, в Гайане он составляет 96,8%, Свазиленде - 65,2%, Суринаме - 54%. В то же время во Франции этот показатель равен 23,5%, Италии - 23,7%, США -14,2%, Японии - 13,1%.

Коэффициенты открытости и импортозависимости необхо​димо использовать в комплексе с другими показателями эконо​мического развития страны. Например, США и Япония имеют огромные объемы экспорта и импорта, а по показателям от​крытости они рассматриваются как государства, у которых ограничены внешние связи. В противоположность этому бед​нейшие страны, которые экспортируют лишь один вид продук​ции, например горной промышленности или продукции тропи​ческого земледелия (кофе, какао, бананы), и у которых в целом слаборазвитая экономика, выглядят как активные участники международного разделения труда.

Интенсивность внешнеэкономических связей страны ха​рактеризуется не только объемами товарооборота, но и между​народным движением факторов производства, к которым относятся рабочая сила, капитал и технологии.

Движение рабочей силы выражается в международных миграциях трудоспособного населения. Отъезд населения за границу называется эмиграцией, въезд из-за границы - имми​грацией. Интенсивность миграции определяется сопоставле​нием количества мигрантов с численностью населения страны. Рассчитываются коэффициенты эмиграции (Кэ), иммиграции (Ки) и миграционного оборота (Ко6):
Кэ=Мэ/Р*100;


 (1.8)

Ки=Ми/Р*100;


 (1.9)

Коб=  (Мэ+Ми)/Р*100

(1.10)
где Р - среднегодовая численность населения страны; 
Мэ -количество эмигрантов; 
Ми - количество иммигрантов.

Коэффициенты миграции обычно определяются в промиллях (%о). Разность между количеством иммигрантов и эмигран​тов (Ми -Мэ) составляет миграционное сальдо страны. Оно может быть положительным или отрицательным.

Миграционные процессы обусловливаются экономически​ми и политическими обстоятельствами. Современная между​народная миграция осуществляется преимущественно под влиянием экономических факторов. Индустриально развитые государства и страны с динамично развивающейся экономикой притягивают рабочую силу из тех регионов, где темпы эконо​мического роста незначительны, а естественный прирост на​селения высокий. Обобщая ситуацию, можно утверждать, что определяющей тенденцией является перелив трудовых ресур​сов из развивающихся стран в высокоразвитые государства. Основными донорами рабочей силы являются страны Южной и Юго-Восточной Азии (в частности, Индия, Пакистан, Вьет​нам), Северной Африки (Алжир, Марокко) и Латинской Аме​рики. Принимающие страны - преимущественно США, Вели​кобритания, Франция, Германия и некоторые другие.

После распада СССР значительно активизировались внеш​ние миграционные процессы в его бывших республиках. Упа​док, а в последствии стагнация экономики стимулируют ин​тенсивную эмиграцию. В большинстве стран СНГ сальдо внешней миграции отрицательное, а в Беларуси в последние годы - положительное.

Значительное влияние на миграцию населения имеют интег​рационные процессы, в особенности в рамках региональных группировок. Так, между странами Европейского Союза лик​видированы любые препятствия для свободного передвижения населения, поэтому миграционные потоки приобрели чрезвы​чайно широкий размах. Тем не менее относительно миграции из третьих стран правительства западноевропейских госу​дарств (а также США, Канады, Японии) применяют политику иммиграционного ограничения.

Одной из важнейших характеристик экономики страны яв​ляется ее участие в международном движении капитала. Се​годня практически каждое государство или вывозит свой капи​тал, или принимает иностранный. Развитые страны имеют од​новременно большие объемы как экспорта, так и импорта ка​питала. Капитал пересекает национальные границы в предпри​нимательской или ссудной форме.

Предпринимательский капитал называется инвестициями, которые разделяются на прямые и портфельные. 
Прямые инвес​тиции предоставляют нерезиденту право контроля над пред​приятием, в которое он вложил капитал. Обычно прямое инвес​тирование осуществляется путем образования компаниями или банками филиалов, дочерних предприятий за границей.
 Портфельные инвестиции представляют собой вложение ка​питала в ценные бумаги иностранных фирм, удельный вес иностранного капитала в этом случае недостаточен для кон​троля фирмы нерезидентом.

Ссудный капитал приобретает международный характер в случае получения страной кредита от правительства другого государства, иностранного либо частного банка или междуна​родной кредитно-финансовой организации, такой как Между​народный валютный фонд или Всемирный банк.

Роль иностранного капитала в национальной экономике определяется его долей в общей сумме капиталовложений в стране (включая вложения резидентов). Другим показателем является доля иностранных инвестиций в ВВП:
И/ВВП*100 


(1.11)

где И - иностранные (зарубежные) инвестиции страны за опре​деленный период;
 ВВП - объем валового внутреннего продук​та, произведенного за соответствующий период.

Доля прямых иностранных инвестиций (ПИИ) в совокупном мировом валовом продукте (ВМП) в 2007 г. составила 22,7%.

Основными экспортерами и импортерами капитала, как уже отмечалось, являются развитые государства. По экспорту пря​мых инвестиций первое место занимают США, затем со значи​тельным отрывом идут Великобритания, Япония, Германия, Франция, Нидерланды, Канада. По импорту ПИИ первое место опять же занимают США, за ними следуют Великобритания, Франция, Германия, Канада. Отметим, что Япония не входит в первую десятку импортеров капитала.

Внешнеэкономические операции страны отражаются в ее платежном балансе. Он представляет собой систематизиро​ванную запись всех международных экономических операций государства. Платежный баланс показывает объем и соотно​шение суммы платежей, осуществляемых страной за грани​цей, и суммы поступлений платежей из-за границы за опреде​ленное время.

Структурно платежный баланс состоит из трех частей: счет текущих операций, счет движения капитала и счет официаль​ных резервов.

В счете текущих операций происходит балансировка дви​жения товаров и услуг, доходов от инвестиций, которые зара​ботаны резидентами или нерезидентами (но не сам объем ин​вестиций), односторонних денежных переводов (трансфертов), например перевод домой части заработной платы временно ра​ботающих за рубежом граждан.

Счет движения капитала состоит из прямых и порт​фельных инвестиций и кредита. Официальные резервы - это средства, которые находятся под контролем государства и предназначены для регулирования несбалансированности платежного баланса. Они состоят из золота, твердой валюты, ценных бумаг.

Если отток валюты за границу превышает ее приток в стра​ну, то образуется отрицательное сальдо платежного баланса по текущим операциям и по операциям с капиталом. В таком слу​чае правительство покрывает дефицит за счет официальных резервов. В случае, когда дефицит имеет место продолжитель​ное время и резервов не хватает, правительство вынуждено об​ращаться к внешним ссудам, которые ведут к накоплению внешнего долга. Проблема задолженности очень остро стоит перед развивающимися странами и странами с трансформаци​онной экономикой.

Этнокультурные особенности. Среди факторов, которые характеризуют экономику страны, имеются такие, которые нельзя выразить в цифрах или формулах, тем не менее их учет имеет важное значение. Это - культурные и этнопсихологиче​ские особенности каждого народа. Известно, что все народы мира равны по своим потенциальным умственным способно​стям. Но природно-географические и исторические обстоя​тельства влияют на формирование специфического, присущего Данному этносу поведения, ментальное, реагирования на те или другие обстоятельства. Эта специфика отражается и на экономических отношениях как внутри страны, так и в ее внешнеэкономических отношениях.

Этнокультурные особенности в экономической сфере во​площаются в материальной культуре, культуре производства и культуре делового общения или деловой этики.

Материальная культура (в контексте экономических от​ношений) выражается в традициях быта, в предоставлении преимуществ потреблению определенной группы товаров и услуг. Это в особенности касается одежды, продуктов питания, мебели, бытовой техники и др.

Ярчайшие расхождения обнаруживаются в традициях пита​ния. Так, в странах, где властвует ислам, не потребляют свини​ны, поэтому свиноводство здесь отсутствует, равно как и тор​говля свининой. В странах с традициями индуизма и буддизма (Индия, Шри-Ланка, в меньшей мере Япония) ограничено по​требление говядины. В Европе очень редко употребляется в пищу конина, тогда как в странах Центральной Азии она явля​ется обычным продуктом питания. Менее выразительно, но все же существуют расхождения в предоставлении преиму​ществ отдельным напиткам. Так, в странах Средиземноморья преимущественно пьют вина, а в Центральной, Восточной и Северной Европе - более крепкие алкогольные напитки и пиво; большинство жителей Восточной Европы и Великобритании предпочитают чай, а Западной Европы - кофе. Славянские на​роды, в особенности восточные и южные славяне, употребля​ют намного больше хлеба, чем народы романской и немецкой групп. Для основной массы жителей Южной, Юго-Восточной и Восточной Азии главным продуктом питания является рис, для жителей экваториального и тропического поясов Африки и Южной Америки - ямс, таро и батат. Климатические особен​ности регионов влияют на характер одежды, а также на потреб​ление энергии в бытовых целях.

Эти особенности необходимо учитывать не только при ана​лизе внутренней экономики страны, но и в практике внешне​торговых связей с нею при определении экспортной или им​портной номенклатуры товаров.

Культура производства зависит от многих факторов, сре​ди которых в особенности выделяются: уровень развития стра​ны, уровень образования населения, социально-экономическая организация производства, исторические традиции труда.

Высоким уровнем культуры производства отличаются раз​витые государства, в особенности США, Германия, Великобри​тания, скандинавские страны, Япония. Следует отметить, что в странах протестантской культуры (Германия, Нидерланды, Швеция, Норвегия, Дания) добросовестная работа считается самой благочестивой моральной чертой человека. Для северо​американцев (США, Канада), кроме этого, существенными сти​мулами к труду является стремление к получению по возмож​ности большего дохода, который рассматривается как мерило личных качеств человека, показатель его места в обществе.

Традиционно добросовестное отношение к труду присуще народам Восточной Азии (японцы, китайцы, корейцы). Оно формировалось, в частности, под влиянием конфуцианского учения о необходимости господства общественного порядка, иерархичности в отношениях руководителей и подчиненных, честного выполнения своих обязанностей каждым человеком. Жители этого региона поражают своим усердием, выносливо​стью в процессе даже тяжелейшей работы.

Культура производства оказывает непосредственное влия​ние на уровень производительности труда. Поэтому не удиви​тельно, что этот уровень высок в странах Западной Европы, США, Японии и быстро возрастает в дальневосточных новых индустриальных странах.

Культура делового общения в особенности важна в между​народных экономических отношениях, где взаимодействуют представители разных этнокультурных типов. Хотя продолжи​тельная практика международных отношений устанавливает общепризнанные стандарты деловой этики, все же и в наше время существуют различия в способах, манерах, традициях делового общения, которые являются проявлением этнокуль​турных особенностей разных народов. Их надо принимать во внимание, во избежание недоразумений во время проведения деловых переговоров. Так, японцы и финны довольно молча​ливы, они слушают собеседника внимательно, часто не смотря в глаза, кажется, что они сидят с отсутствующим видом. Ита​льянец или латиноамериканец воспринимает такое поведение как нежелание заключить соглашение, как вежливый отказ от Дальнейших переговоров. Если в ответ на предложения парт​нера японец согласно кивает головой и проговаривает «да», то это означает, что он вас понял, но не обязательно принимает эти предложения. Европейцев это часто дезориентирует. Аме​риканец в деловом общении часто ведет себя с иностранным партнером, будто близкий друг, хлопает по плечу, переходит на краткое имя, но при этом может решительно отказаться от соглашения, что может стать полной неожиданностью для его со​беседника.

В научной литературе национальные деловые культуры объединены в три группы [6].

1. Моноактивные культуры, ориентированные на задачу (task-oriented). Участники делового общения четко планируют свою деятельность, придерживаются тщательно разработанно​го порядка выполнения отдельных этапов дела. Это - люди слова. Тем не менее они неохотно идут на компромиссы, на​стаивая на своей точке зрения вопреки интересам партнера. К данному типу относятся немцы, скандинавы, австрийцы, швейцарцы, голландцы, англичане 9и североамериканцы. Они в откровенной форме отвергают позицию партнера, отстаивая свои интересы, но более гибки в общении, чем западноевро​пейцы данного типа.

2. Полиактивные культуры, ориентированные на людей (people-oriented). Их представители - коммуникабельные люди, экстраверты, которые легко общаются с партнерами. Для них сам процесс делового общения иногда более интересен, чем конечная цель соглашения. Обсуждая проблему, они говорят громко, жестикулируют, приближают свое лицо к лицу собе​седника (причем последнее очень не нравится представителям моноактивного типа). Они легко идут на компромиссы, но не всегда придерживаются данного слова. Не придают большого значения четкой регламентации в ведении переговоров, пун​ктуальности, скрупулезности в выполнении дела, считают, что свободная форма делового общения более эффективна, так как она учитывает текущее изменение обстоятельств. К этому типу деловой культуры относятся представители средиземномор​ских стран - итальянцы, испанцы, португальцы, греки, турки, а также арабы и латиноамериканцы.

3. Респективные культуры, ориентированные на сохране​ние уважения (respect-oriented listeners). Их представители -интроверты, т.е. замкнутые в себе люди. Они спокойны, даже флегматичны в общении (в особенности финны), придают большое значение формальному соблюдению делового этикета (в особенности японцы). Обсуждают дела исподволь, решения принимают не сразу. Если соглашение заключено, придержи​ваются ее четкого выполнения и требуют этого же и от партне​ра. Главнейшей проблемой во время переговоров является бо​язнь оказаться в неудобном положении перед партнером или поставить его в такое положение. В особенности эта проблема волнует японцев и китайцев, поэтому они ведут переговоры с подчеркнутой толерантностью и того же требуют от партнеров. К этому типу деловой культуры относятся китайцы, японцы, корейцы, народы некоторых стран Юго-Восточной Азии (Вьет​нам, Мьянма, Таиланд, Сингапур), а также финны и эстонцы.

Здесь названы ярчайшие группы представителей основных типов деловых культур. Остальные народы тяготеют к той или иной группе или имеют смешанный характер культуры. Так, в чертах восточных славян, к которым относятся и белорусы, преобладает полиактивная культура, но не в таких выразитель​ных формах, как, например, у итальянцев; есть и такие черты, которые не подходят под определенные типы. Более подробно этнокультурная характеристика народа, деловая этика будет рассмотрена при характеристике отдельных стран.

Классификация государств. Любая из двух с половиной сотен стран мира имеет свою неповторимость, отличается от других по политическим, экономическим, демографическим, культурным и другим признакам. Разнообразие мира по нацио​нальному составу, социально-культурным особенностям обо​гащает его как целостную систему. Тем не менее отдельные страны можно сгруппировать по некоторым важным общим характеристикам. Это даже необходимо для осуществления на​учного анализа как мировой экономики в целом, так и эконо​мики отдельной страны.

Есть несколько способов классификации стран в зависимо​сти от избранного критерия. Можно выделить группы стран по размерам территории, по географическому положению, по чис​ленности населения, по социально-политическому устройству и по уровню экономического развития. В курсе «Экономика за​рубежных стран» наиболее целесообразно воспользоваться двумя схемами: региональной и типологической, которые ос​новываются на критериях экономического развития.

Региональный подход состоит в группировке стран по гео​графическому признаку. Выделяются большие регионы, кото​рые содержат компактно расположенные страны, имеющие общие черты в естественных условиях, особенностях истори​ческого и культурного развития. Такими регионами являются нижеследующие.

1 ■ Западная Европа — экономически развитые страны — Гер​мания, Франция, Великобритания, Бельгия, Нидерланды, Люк​сембург, Ирландия, Исландия, Норвегия, Швеция, Дания, Фин​ляндия, Австрия, Швейцария, Италия, Испания, Греция, Португалия и несколько малых стран. Этот регион в свою очередь делится на собственно Западную, Северную и Южную Европу.

2. Центральная Европа - европейские постсоциалистиче​ские страны (вне пределов СССР) - Польша, Чехия, Словакия, Венгрия, Румыния, Болгария, Югославия, Хорватия, Словения, Босния, Македония, Албания.

3. Восточная Европа - Россия, Украина, Беларусь, Молдо​ва, Эстония, Латвия и Литва.

4. Юго-Западная Азия - Турция, Кипр, Иран, Ирак, Сирия, Ливан, Израиль, Саудовская Аравия, Кувейт, Объединенные Арабские Эмираты, Йемен, Оман, Бахрейн, Афганистан, Гру​зия, Армения и Азербайджан.

5. Центральная Азия - бывшие азиатские республики СССР - Казахстан, Узбекистан, Кыргызстан, Туркменистан и Таджикистан.

6. Южная Азия - Индия, Пакистан, Непал, Бутан, Бангла​деш, Шри-Ланка, а также несколько мелких островных госу​дарств.

7. Дальний Восток - Китай, Япония, КНДР, Республика Корея и Монголия.

8. Юго-Восточная Азия - Вьетнам, Лаос, Камбоджа, Таи​ланд, Мьянма, Малайзия, Сингапур, Индонезия, Филиппины, Бруней.

9. Австралия и Океания - непосредственно Австралия, Новая Зеландия, Папуа-Новая Гвинея и большое количество малых островных государств.

10. Северная Африка - арабские государства - Египет, Судан, Ливия, Тунис, Алжир, Марокко, Западная Сахара, Мавритания.

11. Западная Африка - Мали, Нигер, Чад, Центральноафриканская республика, Сенегал, Буркина-Фасо, Гвинея, Гана, Кот-д'Ивуар, Сьерра-Леоне, Того, Нигерия, Камерун, Габон, Конго, Демократическая Республика Конго (бывший Заир), Ангола. Это наиболее крупные страны данного региона.

12. Восточная Африка - Эфиопия, Эритрея, Сомали, Ке​ния, Уганда, Танзания, Руанда, Бурунди.

13. Южная Африка - Замбия, Зимбабве, Мозамбик, Мада​гаскар, Малави, Южно-Африканская Республика, Ботсвана, Намибия, Лесото.

14. Северная Америка - США, Канада, Мексика. По другой классификации Мексику относят к латиноамериканскому ре​гиону, с которым она теснее связана по языково-культурным и историческим признакам.

15. Латинская Америка - страны, подавляющее большин​ство которых когда-то были в колониальной зависимости от Испании, - Аргентина, Бразилия, Уругвай, Парагвай, Чили, Пе​ру, Боливия, Эквадор, Колумбия, Венесуэла, Гайана, Суринам, Французская Гвинея. В этот регион отдельной подгруппой вхо​дит Карибский бассейн, крупнейшие страны которого - Куба, Гаити, Ямайка, Доминиканская Республика, Гватемала, Саль​вадор, Никарагуа, Гондурас, Панама.

Приведенная схема является наиболее распространенной, но не единственной. В настоящее время выделяют Азиатско-Тихоокеанский регион - огромное пространство, включающее Восточную и Юго-Восточную Азию, Австралию и Океанию, восточные регионы России и страны Северной и Южной Аме​рики, которые тяготеют к Тихому океану. Этот регион отлича​ется ускоренным динамизмом экономического развития.

Типологический подход к классификации стран мира учи​тывает прежде всего две основные характеристики: показатели уровня экономического развития и социально-экономическую структуру страны. Кроме того, принимается во внимание дина​мика экономического развития, степень открытости экономи​ки, ориентация на демократические преобразования.

Наиболее общий характер имеет классификация, предло​женная ООН, по которой выделяются три группы стран:

□ индустриально развитые;

□ страны с трансформационной экономикой;

□ развивающиеся.

В последней группе выделяют две подгруппы - новые ин​дустриальные страны и наименее развитые страны.

К индустриально развитым странам относятся все стра​ны Западной Европы (кроме Мальты, которая относится к раз​вивающимся странам), США, Канада, Австралия, Новая Зе​ландия, Япония и Израиль. Иногда в эту группу включают еще Южно-Африканскую Республику (ЮАР). Здесь также выделя​ется подгруппа наиболее развитых стран - «Большая Семерка»: США, Япония, Германия, Франция, Великобритания, Италия, Канада. Доля индустриально развитых стран в совокупном ВНП стран мира составляет 75%, в том числе доля «Большой Семерки» - 61%. В последнее время группу индустриально развитых государств называют «Золотой миллиард» (мил​лиард - из-за того, что вместе население этих стран составляет приблизительно миллиард жителей, а золотой - из-за высокого уровня развития экономики).

Страны с трансформационной экономикой - это бывшие социалистические страны, которые перестраивают экономику на рыночные основы. Среди них - страны СНГ, Эстония, Лат​вия, Литва, государства Центральной Европы. Уместно к этой группе относить и Китай, хотя ООН классифицировала его как развивающуюся страну. Тем не менее если учесть, что Китай начал экономическую перестройку раньше, чем постсоветские государства и достиг в этом впечатляющих результатов, спра​ведливо его включить именно во вторую группу стран.

Развивающиеся страны составляют очень пеструю, неод​нородную группу. Они сильно отличаются одна от другой по размерам, экономическому потенциалу и темпам развития. Есть, впрочем, одна общая черта, которая их объединяет: боль​шинство из них - бывшие колонии. Кроме того, до недавнего времени почти все они сильно отставали от развитых стран по экономическому развитию.

В конце XX в. началось быстрое развитие стран, которые вошли в стадию индустриализации. Это так называемые новые индустриальные страны (НИС). Четкого определения состава этой подгруппы нет. Чаще всего в нее включают Бразилию, Мексику, Аргентину, Республику Корею, Сингапур, Таиланд, Филиппины, Индонезию, Тайвань. К этой подгруппе иногда относят Индию, но очень низкий показатель ВВП на душу на​селения этой страны отличает ее от других НИС.

Другая подгруппа развивающихся стран состоит из наиме​нее развитых государств, которые пока не способны осуще​ствить индустриализацию, преодолеть острую нищету. Их доля в производстве совокупного ВНП мира неуклонно падает. В соответствии с классификацией ООН, к этой подгруппе от​носятся 45 стран, преобладающая часть которых находится в Африке, - Эфиопия, Уганда, Танзания, Ангола, Сомали, Судан, Чад и другие, в Азии - Афганистан, Бангладеш, Непал, Мьян​ма, Йемен, Лаос, в Латинской Америке - Гаити.

Классификация ООН, которая выделяет три типа государств, довольно условна. Она в большей мере опирается на историче​ские традиции, чем на современные реалии. Некоторые из раз​вивающихся стран по мировым экономическим показателям опережают государства, которые традиционно считаются раз​витыми. Так, по абсолютному объему ВВП Бразилия в 7 раз превышает показатель своей бывшей метрополии - Португа​лии, имеет более развитую индустрию и инфраструктуру. В то же время она вдвое уступает Португалии по показателю ВВП на душу населения (соответственно 4300 дол. и 17 456 дол.).

Страны Персидского залива в несколько раз превышают по это​му показателю и Португалию, и Грецию, и Испанию.

Существует также и неофициальное название развиваю​щихся стран - «третий мир», которое популярно в журналист​ских кругах. С их точки зрения, «первый мир» - развитые капиталистические страны, «второй мир» - бывшие социалис​тические страны, «третий мир» - развивающиеся страны, стремящиеся к «политике неприсоединения».

Всемирный банк предложил классификацию по четкой гра​дации уровней развития государств в соответствии с показате​лем ВВП на душу населения. Специалисты этой междуна​родной организации считают, что конкретно установленная цифровая граница позволит избежать условностей, которые бу​дут вызваны историческими и другими традициями.

Согласно схеме Всемирного банка (действительной до 1 июля 2009 г.) страны делятся на четыре группы:

□ страны с низким уровнем дохода на душу населения - ме​нее 935 дол. (таких государств - 50);

п страны с уровнем дохода на душу населения ниже средне​го - от 936 до 3705 дол. (таких государств насчитывается 53);

□ страны с уровнем дохода на душу населения выше сред​него - от 3706 до 11 455 дол. (41 государство мира и среди них Республика Беларусь);

О страны с высоким уровнем дохода на душу населения -выше 11 456 дол. (65 стран - практически все индустриально развитые государства, некоторые нефтедобывающие страны Персидского залива, несколько небольших государств, преиму​щественно получающих доходы от туризма, - Багамские остро​ва, Каймановы острова и др.).

Состав каждой группы ежегодно пересматривается Все​мирным банком в соответствии с изменениями в уровнях до​хода в отдельных странах.

Несмотря на, казалось бы, четкий критерий определения параметров каждой группы, и эта схема не лишена недостат​ков. Дело в том, что показатель ВВП на душу населения сам по себе еще не дает четкой характеристики экономического уров​ня государства. Так, Багамские и Каймановы острова кроме туризма не имеют сколько-нибудь развитой индустрии; их вы​сокий показатель во многом обусловливается притоком валю​ты из-за границы, так как они одновременно представляют со​бой так называемые оффшорные зоны.

Спорным является объединение в одну группу стран с низ​ким доходом слаборазвитого Чада и достаточно динамично развивающейся Индии, которая имеет довольно развитую про​мышленную структуру, включающую даже новейшие отрас​ли - электронику, космическую технику, атомную энергетику. Россия, Украина и Беларусь, которые имеют высокий экономи​ческий потенциал, оказались в одной группе с Соломоновыми островами и Намибией.

Мировая экономика подвержена влиянию таких сложных явлений, как мировой финансовый кризис, последствия кото​рого также могут привести к изменению классификации стран.

Итак, ни одна схема классификации стран не может претен​довать на единственно правильную, все они имеют условный характер. Тем не менее они позволяют в процессе анализа эко​номики стран быстрее и четче обнаружить их характерные особенности, увидеть общее и отличительное в их развитии. В зависимости от задач, которые ставятся при изучении нацио​нальных экономик, следует использовать ту или иную схему.
Вопросы для самоконтроля
1. В чем состоят особенности отраслевой структуры экономики основных групп стран?

2. Какие факторы влияют на особенности территориальной структуры хо​зяйства страны?

3. Какие существуют основные направления экономической политики го​сударства?

4. Каковы основные субъекты экономической деятельности страны?

5. Какие государства входят в первую десятку стран по объему производ​ства ВВП?

6. Какие показатели характеризуют внешнеэкономическую активность страны?

7. Каковы основные направления проявления этнокультурных особенно​стей в сфере экономики?

8. Какие существуют группы стран со специфической деловой культурой?

9. Как, по вашему мнению, может измениться классификация стран в будущем?

