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Представлена актуальность изучения теоретических основ малого предпринимательства как 
важнейшего фактора экономического роста страны, рассмотрены определения термина «предпринима-
тельства» различных исследователей, выявлены этапы его становления, дано авторское определение по-
нятия «предприниматель». Выделены основные составляющие определения предпринимательства, кото-
рые наиболее полно характеризуют данный термин. Рассмотрен теоретический аспект предпринима-
тельства с позиции отношения собственности. Изучена основная терминология в законодательстве Рес-
публики Беларусь в сфере предпринимательства, предложена группировка форм предпринимательской 
деятельности по признаку отношения собственности. 
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Введение. В современном мире главной движущей силой экономического и социального развития 

страны служит предпринимательская деятельность как наиболее гибкая, динамическая форма деловой актив-
ности. Мировая практика показывает, что отсутствие свободы рыночных отношений, активного предпринима-
тельства невозможно для национального благополучия [1, с. 3]. Индивидуальное предпринимательство дает 
начало деятельности многочисленному слою мелких собственников, решительность и инициативность кото-
рых способствует реализации новаторских идей, удовлетворению потребностей общества, ускорению темпов 
экономического роста национальной экономики страны. Не оставляет сомнений тот факт, что сектор малого 
предпринимательства создает обширную сеть организаций, деятельность которых зачастую происходит на 
местных рынках, непосредственно связанных с массовым потреблением товаров и услуг. Малое и среднее пред-
принимательство являются опорой для крупных компаний, так как массовый выпуск промышленных изделий 
длительного потребления (автомобилей, холодильников, телевизоров и т.п.) вызывает потребность в соответ-
ствующих промышленных услугах по ремонту и обслуживанию [2, с. 5]. В развитых странах малый бизнес 
является ведущим сектором, на который приходится до 70% ВВП. В частности, в США, Японии, Германии, 
Франции, Великобритании малые и средние предприятия составляют 99,3 – 99,7% от общего количества пред-
приятий [3, с. 15]. Развитие и многообразие организаций малого предпринимательства также является факто-
ром роста конкурентоспособности как произведенной продукции и оказываемых услуг, так и национальной 
конкурентоспособности страны. Немаловажна роль предпринимательства и в региональном развитии страны, 
когда повышается уровень реальных доходов и занятости населения в отдельных районах. 

Трансформация экономики Республики Беларусь сопряжена с развитием эффективных рыночных 
условий хозяйствования, которые основываются на формировании и распространении предприниматель-
ской деятельности и стимулировании предпринимательской инициативы. Несмотря на многочисленные 
исследования сферы предпринимательства белорусскими учеными, доля ВВП, приходящая на малый  
и средний бизнес в 2019 г. составила 26,1%, что значительно уступает показателям развитых стран. Кроме 
этого, в законодательных актах нет четкого разграничения субъектов малого предпринимательства по от-
ношению собственности. Это говорит об актуальности дальнейшего исследования теоретических основ 
предпринимательства Беларуси. 

Основная часть.  Многие авторы отмечают многообразие определений предпринимательства и от-
сутствие четкой трактовки его содержания. Это может быть связано с различными целями и задачами, 
которые ставят перед собой исследователи данного термина, а также с тем, что ученые-теоретики и пред-
приниматели-практики воспринимают предпринимательство с различных сторон. Роль предпринимателя 
в мире в историческом аспекте, несомненно, изменяется, равно как меняется и представление о нем, и со-
держание данного понятия [1, с. 9]. Кроме того, различные страны наполняют термин определенными спе-
цифичными социокультурными особенностями, которые характеры для становления данного общества. 
Предпринимательство является многогранным явлением, которое затрагивает экономическую, социаль-
ную и психологическую сторону деятельности. 

Несмотря на то, что по версии некоторых источников о предпринимательстве впервые в истории 
упоминал французский экономист Жан-Батист Сэй, одну из первых концепций предпринимательства все 
же разработал Ричард Кантильон в своем «Эссе об общих понятиях природы торговли». В его понимании 
предприниматель – это, прежде всего, «человек, действующий в условиях риска», так как все категории 
работников, относимые им к предпринимателям: торговцы, фермеры, ремесленники, действуют в усло-
виях риска, – они покупают по известной цене, а продают по не известной заранее [1, c. 9]. Жан-Батист 
Сэй рассматривал предпринимателя как экономического агента, который объединяет все средства произ-
водства – землю, труд и капитал – и таким образом производит продукт. Продавая продукт на рынке, он 
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платит земельную ренту, заработную плату труда, проценты на капитал, и то, что остается, является его 
прибылью. Как отмечал Сэй, предприниматель сдвигает экономические ресурсы из низкой области в об-
ласть с более высокой производительностью и большим доходом. И. Шумпетер считал, что предпринима-
тели являются новаторами, использующими процесс разрушения существующих продуктов и услуг для 
создания новых продуктов и новых услуг. Дэвид Макклелланд выделял определенные характерные черты 
предпринимателей. По его мнению, предприниматель – это энергичный человек, берущий на себя умерен-
ный риск. Как считал Питер Друкер, предприниматель ищет перемены, реагирует на них и использует возмож-
ности. [4, c. 17]. Он отмечал, что инновации являются специфическим инструментом предпринимательства.  

Английский экономист, основоположник нео-классической школы, Альфред Маршалл в своей работе 
«Принципы экономической науки» («Principles of Economics») показал, что центром рыночной системы и дви-
жущей силой производственного процесса являлся особый класс общества – предприниматели [5, с. 4]. «Они 

берут на себя все риски предприятия, обеспечивают необходимыми факторами производства, организуют как 
основные бизнес-процессы, так и координируют незначительные нюансы производства» [6]. С целью умень-
шения затрат при этом, предприниматель стремится использовать новые технологии и идеи. Таким образом, 
Маршалл также придерживался мнения, что предприниматель выступает своеобразным новатором. 

Дж. Килби же подчеркивал роль предпринимателя-имитатора, который не создает инновации, а лишь 
имитирует инновационные технологии, созданные другими. Людвиг фон Мизес полагал, что предприни-
матель всегда является спекулянтом, т.к. «любой деятельности присуще столкновение с неопределенными 
обстоятельствами неизвестного будущего, т.е. спекуляция (деятельность на основе гипотетических пред-
положений)» [7, с. 185]. Представитель неоавстрийской школы, ученик Мизеса, И. Кирцнер, считал, что 
основная функция предпринимательства заключается в создании элементов такой системы, которая спо-
собствовала движению рынков к равновесному состоянию, таким образом, предприниматель представля-
ется в виде «уравновешивающей силы, а не наоборот» [5, с. 6]. При этом сама сущность предприниматель-
ства, по его мнению, представляет собой умение предвидеть результаты и пытаться их достичь. 

Изучив работу различных исследователей в области определения предпринимательства, в форми-
ровании термина можно выделить несколько этапов: 

− Предпринимательство как рисковое явление, в котором предприниматель является собственником 
(Р. Кантильон, А. Смит, А. Тюрго, Г. фон Мангольд, Й. фон Тюнен и др.). 

− Предпринимательство как особый вид деятельности, в котором раскрываются личностные характери-
стики субъекта, при этом он может не быть собственником (Ж. Б. Сэй, К. Маркс, В. Зомбарт, М. Вебер и др.). 

− Предпринимательство как многофункциональная модель, в которой предпринимательство рас-
сматривается как процесс развития идей и процесс перехода от одного равновесного состояния к другому 
(Й. Шумпетер, Л. фон Мизес, Ф. фон Хайек, И. М. Кирцнер, Ф. Найт, Н. Смелзер и др.). 

− Предпринимательство как форма рационализации способа хозяйствования в постиндустриальной 
стадии развития общества, где инновационная составляющая является главным признаком предпринима-
тельской деятельности (И. Ансофф, П. Друкер, Г. Пиншот, Р. Хизрич, Дж. Хоскинг и др.).  

Рассматривая современные концепции теории предпринимательства, предпринимателя определяют 
как собственника бизнеса или менеджера, который, не имея определенных знаний, способен эффективно 
действовать в условиях неопределенности. Для этого, по мнению Д.Н. Гаврилиной и М.К. Алимурадова, 
«предприниматель должен обладать стратегическим видением (мудростью), чтобы суметь оценить неизвест-
ную вероятность того или иного события в будущем» [5, с. 6]. Следовательно, для современного предприни-
мательства характерно существование такой черты, как воображение. По мнению Э. Фелпса, часть произво-
дителей благодаря своей креативности могут создавать новый продукт или реализовывать интересную идею 
для дальнейшей продажи на рынке, а другая часть производят уже существующую продукцию. Первых он 
называет предпринимателями. В.П. Семенов указывает в своем исследовании, что «индивидуум или коллек-
тив могут быть предпринимателями лишь до тех пор, пока ведут инновационное производство, используя 
свои инновационные и рисковые способности с целью получения предпринимательского дохода» [8, с. 13]. 
Таким образом, некоторые исследователи в своем понимании определения предпринимателя делают акцент 
на новаторской деятельности субъекта, другие же, – на стремлении к получению прибыли. 

На наш взгляд, предприниматель – это субъект, обладающий лидерскими качествами и занимаю-
щийся деятельностью, связанной с риском и неопределенностью в условиях, определяющихся законом, 
при этом самостоятельно распоряжающийся своими активами и финансовыми ресурсами с целью получе-
ния прибыли или иного эффекта. 

Необходимо отметить, что в разработках российских авторов исследователи предпринимательства ак-
центируют внимание на отдельных чертах определения данного термина. В частности, Д.Э. Сорокин опреде-
ляет предпринимательство как деятельность, направленную на максимизацию прибыли. Понятие предприни-
мательства в своих работах расширяет А.А. Крупанин, определяя его как инициативную деятельность граждан 
по производству товаров и услуг, направленную на получение прибыли и осуществляемую в рамках действу-
ющего законодательства и этических норм современного общества [9, с. 3]. Л. Гумилев считал, что предприни-
мательский успех обеспечивают не столько способности человека, сколько сила его энергетического потенци-
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ала. С несколько иных позиций рассматривают предпринимательство В.И. Верховин и С.Б. Логинов. Они опре-
деляют его как инновационную модель экономического поведения, ориентированного на остаточный доход, 
недоступный стандартно действующему агенту рыночного процесса, а предпринимательское поведение трак-
туют в более широком смысле – как одну из многих инновационных форм социального поведения, которая 
реализуется в пределах воспроизводственного цикла. [10, с. 8]. Инновационная составляющая предпринима-
тельства также присутствует и в определении Бабошкиной П.А., по мнению которой «предпринимательство – 
это особая форма экономической активности, основанная на инновационном самостоятельном подходе к про-
изводству и поставке на рынок товаров, приносящих предпринимателю доход и осознание своей значимости 
как личности» [11, с. 29]. В «Большом экономическом словаре» под общей редакцией А.Н. Азрилияна дается 
следующее определение: «Предпринимательство – инициативная самостоятельная деятельность граждан, 
направленная на получение прибыли или личного дохода, осуществляемая от своего имени, под свою имуще-
ственную ответственность или от имени и под юридическую ответственность юридического лица» [12]. 

Следует отметить, что использование таких психологических аспектов, как инициативность, муд-
рость, креативность, энергетический потенциал субъекта, не может в полной мере характеризовать термин 
«предпринимательство» с экономической стороны, так как способностью к предпринимательской деятель-
ности наделен небольшой процент населения. 

При этом следует учитывать, что субъект, имеющий собственность и распоряжающийся ею само-
стоятельно в предпринимательских целях более заинтересован в эффективности своей деятельности, чем 
тот, кто не является собственником и управляет активами на правах наемного работника. Поэтому целе-
сообразно рассматривать предпринимательство с точки зрения отношения собственности. 

Еще А. Смит придерживался мнения, что предпринимательской деятельностью может заниматься 
только собственник капитала: «При обмене готового произведения на деньги, на труд или на другие блага – 
помимо и сверх того, что достаточно для оплаты цены материалов и труда работников, – еще что-то 
должно быть дано для прибыли предпринимателя, рискующего своим капиталом в деле» [13, с. 166]. 

П.Г. Никитенко утверждал, что «только собственник <…> имеет стимулы и побуждения, способ-
ствующие стабилизации и росту экономики, адекватно реагируют на сигналы рынка, на воздействия пра-
вительства, направленные на нормализацию ситуации» [14, с. 14]. Отделяет собственность от предприни-
мателя и С.И. Кретов, который пишет: «В результате довольно медленного исторического развития пред-
принимательских форм сложилась комбинация капитала-собственности и капитала-функции, при которой 
ведение дела отделялось от собственника» [15, с. 44]. Б.Н.Науменко также считает, что предприниматель 
и собственник «далеко не одно и тоже» по причине различий в мотивации [16, с. 16]. А именно, он указы-
вает, что как правило, предприниматель-собственник создает дело в целях получения только прибыли, а у 
тех, кто не обладает правом собственности, материальный достаток находится на втором плане. На первом – 
реализация своих собственных идей» [17, с. 6]. А.И. Лученок также отмечал, что кроме стремления к ин-
новациям, инициативности и склонности к риску, в предпринимательской деятельности должно присут-
ствовать и «наличие собственности предпринимателя на используемое в хозяйственной деятельности иму-
щество, включая и денежные средства. Право собственности должно выражаться, в частности, в возмож-
ности присвоения результатов предпринимательской деятельности» [16, с. 17]. 

Таким образом, при рассмотрении предпринимательства с позиции отношения собственности опре-
деляющим также является и мотивация предпринимателя, которая является важнейшим фактором эффек-
тивной деятельности и составляет основу трудового потенциала хозяйствующего субъекта. Управляющий, 
который не является собственником имущества, но на платной основе, а также с соблюдением условий, 
которые определяются соглашением сторон, помогает осуществлять предпринимательскую деятельность, 
является наемным работником. Как отмечает Л. С. Шаховская, «наемный труд не означает труд несвобод-
ный. Сохраняющиеся различия интересов предпринимателей и наемных работников, несмотря на некото-
рое их сближение в условиях социально ориентированной рыночной экономики, обусловливают суще-
ствование различных мотивов наемного и предпринимательского труда. Важнейшим мотивом предприни-
мательского труда, когда владелец средства производства работает не по найму, а на себя, является сама 
собственность, необходимость ее сохранения и приумножения» [18, с. 378]. 

Следует отметить, что в качестве собственника хозяйственной деятельности в некоторых организа-
ционно-правовых формах фактически может выступать и государство, при этом некоторая доля бизнеса 
будет принадлежать предпринимателям как наемным работникам.  

Подытоживая, можно выделить три основные составляющие определения предпринимательства, 
которые наиболее полно раскрывают термин: 

1) экономическая составляющая (цель деятельности, форма ее организации); 
2) социальная и психологическая составляющая; 
3) характеристика отношения собственности. 
Согласно Закону Республики Белрарусь № 813-XII от 28.05.1991 г. «О предпринимательстве в Рес-

публике Беларусь», «предпринимательство (предпринимательская деятельность) – самостоятельная, ини-
циативная деятельность граждан, направленная на получение прибыли или личного дохода и осуществля-
емая от своего имени, на свой риск и под свою имущественную ответственность или от имени и под иму-
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щественную ответственность юридического лица (предприятия)» [19]. На наш взгляд, в определении при-
сутствуют основные, выделенные нами ранее, составляющие, однако отсутствует уточнение, что предпри-
нимательская деятельность ведется в условиях неопределенности. 

В этом же Законе указываются формы предпринимательской деятельности, такие как «частное 
предпринимательство, осуществляемое субъектами предпринимательства на основе своей собственности 

или на основе имущества, полученного и используемого на законном основании, и коллективное предпри-

нимательство, осуществляемое предпринимателями на основе коллективной собственности или на основе 
имущества, полученного и используемого на законном основании» [19]. 

Согласно Закону Республики Беларусь № 148-З от 01.07.2010 г. «О поддержке малого и среднего 
предпринимательства» уточняется, кто является субъектами малого предпринимательства: 

− индивидуальные предприниматели, зарегистрированные в Республике Беларусь; 
− микроорганизации – зарегистрированные в Республике Беларусь коммерческие организации со 

средней численностью работников за календарный год до 15 человек включительно; 

− малые организации – зарегистрированные в Республике Беларусь коммерческие организации со 
средней численностью работников за календарный год от 16 до 100 человек включительно. 

− к субъектам среднего предпринимательства относятся зарегистрированные в Республике Беларусь 
коммерческие организации со средней численностью работников за календарный год от 101 до 250 чело-

век включительно [20]. 

Однако в законодательных актах нет четкого разграничения предпринимательской деятельности по 

признаку отношения собственности. 
Для того, чтобы иметь возможность получать объективную информацию по финансированию и под-

держке государством субъектов хозяйствования малого предпринимательства, представлять статистическую 
информацию по предпринимательству исходя из отношения собственности, разрабатывать программы по под-
держке малого бизнеса с четкими критериями субъектов предпринимательства нами предлагается определение 
следующих форм предпринимательской деятельности (рисунок 1): 

− Частное предпринимательство, осуществляемое субъектами предпринимательства на основе 
своей собственности, при этом собственник является главным управляющим деятельности. 

− Государственное предпринимательство, осуществляемое субъектами предпринимательства на ос-
нове имущества, полученного и используемого на законном основании от государства, при этом доля гос-
ударства составляет более 50%. 

− Партнерское предпринимательство, осуществляемое предпринимателями на основе коллективной 
собственности или имущества, полученного и используемого на законном основании, при этом доля гос-
ударства может составлять не более 25%, а управлением занимается профессиональный менеджер на усло-
виях контракта с собственником имущества. 

 

 
 

Рисунок 1. – Формы предпринимательской деятельности 

 

Данное разграничение способствует информативному представлению статистической и иной ин-
формации в сфере предпринимательства, проведению качественного анализа по оказываемой государ-
ственной поддержке субъектам предпринимательства и выявлению проблемных областей, дальнейшему 
совершенствованию законодательной базы в сфере предпринимательства и, как следствие, развитию важ-
нейшего фактора роста экономики страны – малого предпринимательства. 

Заключение. На основе изложенного можно сделать следующие выводы: 
– в формировании предпринимательства выделяется несколько этапов, которые позволяют объеди-

нять работы исследователей по схожим признакам; 
– приведенные основные составляющие определения предпринимательства способствуют наиболее 

полному раскрытию термина; 
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– разграничение предпринимательской деятельности по признаку отношения собственности и вы-
деление форм предпринимательской деятельности позволит качественно проводить статистический ана-
лиз, сформировать четкие критерии по предоставлению государственной поддержки предпринимателям. 
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PROPERTY RELATIONS IN THE THEORETICAL FOUNDATIONS OF SMALL BUSINESS  
 

N. DUBKO  
 

The article presents the relevance of studying the theoretical foundations of small business as the most 

important factor in the country's economic growth, considers the definitions of various researchers of the term 

"entrepreneurship", identifies the stages of its formation, and gives the author's definition of the concept 

of"entrepreneur". The main components of the definition of entrepreneurship that most fully characterize this term 

are highlighted. The theoretical aspect of entrepreneurship from the position of property relations is considered. 

The main terminology in the legislation of the Republic of Belarus in the field of entrepreneurship is studied, and 

the grouping of forms of business activity based on the property relationship is proposed. 
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